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Resumen. La presente investigación versa sobre la corrupción y el crecimiento en Latinoamérica. Dada la volatilidad institucional de la región y el constante cambio y bajo cumplimiento normativo, surge la pregunta de si hay un trade-off entre el crecimiento y el control de corrupción a cierto nivel de capacidad institucional. Para verificar la hipótesis, se realizó un análisis a un panel de 26 países latinoamericanos (2002-2021) usando modelos de datos de panel dinámicos robustos. Los resultados revelaron una relación cuadrática entre crecimiento y corrupción, considerando la endogeneidad entre instituciones, corrupción y crecimiento, mediante un Vector Autorregresivo de datos de panel.
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Corruption, growth and institutions: is there a sacrifice rate in Latin America?



			Abstract. This research deals with corruption and growth in Latin America. Given the region’s institutional volatility, constant change and lack of compliance with regulations, the question arises as to whether there is a trade-off between growth and corruption control at a certain level of institutional capacity. A panel analysis of 26 Latin American countries (2002-2021) was conducted using robust dynamic panel data models to test the hypothesis. The results revealed a quadratic relationship between growth and corruption, considering the endogeneity between institutions, corruption and growth, using Autoregressive Vector panel data.
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			1. Introducción

			

			La corrupción y sus efectos en el cambio institucional, el ingreso y desempeño económico siguen siendo un tema de debate en la ciencia política, la gestión pública y la economía. De acuerdo a Quesada et al. (2013), la corrupción es un fenómeno complejo que puede tener una dimensión política y otra administrativa. La corrupción política se refiere a la colusión entre la clase política y las esferas de poder para obtener beneficios en ausencia de controles institucionales y mecanismos de rendición de cuentas confiables. Mientras que la corrupción administrativa se refiere a actos dolosos cometidos por funcionarios públicos, que utilizan sus ámbitos técnicos-profesionales para vulnerar normas, o bien favorecer a particulares.

			La discusión sobre las prácticas corruptas en el mundo en desarrollo está lejos de ser un debate culminado. Hay posturas que afirman que la corrupción se encuentra principalmente en la función pública y que se puede alcanzar un alto nivel de transparencia mediante medidas administrativas. Otros argumentos sostienen que la corrupción es un problema político arraigado en la cultura, que puede conducir a la decadencia política debido a tendencias clientelares en todas las sociedades (Fukuyama, 2014).

			

Gran parte del trabajo académico se ha enfocado en determinar si la corrupción puede impulsar o limitar el crecimiento económico, especialmente en economías en desarrollo. Una hipótesis en la literatura económica es que, en contextos con instituciones fuertes y burocracias eficientes, la corrupción puede limitar severamente el desempeño económico. Sin embargo, en contextos donde las instituciones no funcionan de manera adecuada y se registran ineficiencias burocráticas, la corrupción puede actuar como un aliciente para el desempeño económico a corto plazo, sobre todo en el mundo en desarrollo, al actuar como un “engrasante” de la economía. Es claro que la corrupción también puede emanar de acciones entre privados, que interactúan en mercados y organizaciones; sin embargo, este fenómeno requiere de la participación del sector público para enquistarse en el entramado institucional de un país.



			La relación entre corrupción, crecimiento e instituciones no se limita a la idea de que la presencia de instituciones funcionales conduce a más o menos corrupción y, por lo tanto, a un mejor o peor desempeño económico. Es importante considerar cómo el efecto de la corrupción se relaciona con el cambio institucional. Al estudiar los efectos de la corrupción desde una perspectiva económica e institucional, a veces se presta demasiada atención a las reglas formales para contener acciones corruptas y se deja de lado que las instituciones en el mundo en desarrollo (especialmente en América Latina) aún presentan limitaciones para combatirla como práctica institucionalizada.

			El presente trabajo busca estudiar la relación entre corrupción y crecimiento económico de forma empírica, considerando que la evolución de los arreglos institucionales puede condicionar los resultados económicos. La hipótesis es que el fortalecimiento de los arreglos formales puede mejorar el desempeño económico al proporcionar reglas claras. Sin embargo, en contextos institucionales débiles, las prácticas corruptas pueden persistir y limitar el progreso.1 Dicho de otro modo, se pretende validar empíricamente la idea de que en países latinoamericanos con un pasado colonial y de escaso desarrollo institucional, existe una tasa de sacrificio entre control de la corrupción e ingreso per cápita. Esta tasa estaría condicionada por la solidez del marco institucional y su evolución reciente, medido por índices que capturan las capacidades institucionales de los países.

			El documento se compone de seis partes y discute la corrupción, así como las instituciones latinoamericanas en el siglo xx, desde la formación y naturaleza de las democracias de la región hasta la actualidad. También, se consultó literatura relevante sobre la relación entre corrupción y desempeño económico para analizar cómo los actos dolosos afectan a largo plazo las economías. Los apartados cuatro y cinco detallan la estrategia empírica y discuten los resultados del modelo. La última parte presenta conclusiones y perspectivas para la actual América Latina.

			

			

2. Algunas consideraciones sobre instituciones y corrupción en América Latina



			

			Para comprender la corrupción en América Latina, se debe tomar en cuenta el proceso de formación, así como las dinámicas de sus democracias. Para ello, es preciso definir qué se entiende por instituciones. North (1990) comprendía las instituciones (formales e informales) como un conjunto de reglas que se construyen socialmente y permiten a los individuos tomar decisiones estratégicas en contextos de incertidumbre. En ese sentido, las instituciones pueden ser informales o formales, siendo que las primeras se refieren a los discursos  (Dryzek, 1996), normas no escritas, convenciones y normas sociales, mientras que la segundas se vinculan a normas escritas, legales y avaladas por el régimen jurídico-político (en sentido amplio, por medio del Estado). 

			

A partir de esto, la literatura explora la existencia de una relación entre las instituciones y el desarrollo de los países (Acemoglu etal., 2001), pero en el caso de América Latina este aspecto no queda muy claro todavía (Levitsky y Murillo, 2012). Siguiendo a O’Donnell (1994, 1997, 2001, 2004 y 2010), las democracias en la región son, en gran medida, “delegativas” y carecen de mecanismos efectivos de rendición de cuentas horizontal. Esta tipología demo-

crática está ligada a un legado institucional problemático (Acemoglu y Robinson, 2015), donde la corrupción y el clientelismo político están institucionalizados.



			Las democracias delegativas surgen, principalmente, desde transiciones de regímenes autoritarios a sistemas democráticos (O’Donnell, 1997). Aunque permiten cierto nivel de rendición de cuentas vertical a través de elecciones y garantías jurídicas, estas estructuras a menudo fallan en controlar el comportamiento ilegal de los funcionarios electos. Estos fallos se deben, en parte, a la ausencia de una efectiva rendición de cuentas societal y horizontal, elementos cruciales para el buen gobierno y la prevención de la corrupción (Gómez, 2022; Ostrom, 2000).

			El problema también radica en la persistencia de diseños institucionales deficientes y prácticas heredadas de épocas dictatoriales (Acemoglu y Robinson, 2015), propios del pasado social e institucional latinoamericano. En estos contextos de debilidad institucional y déficits democráticos, no existe un vínculo efectivo entre sociedad civil e instituciones para garantizar la rendición de cuentas (O’Donnell, 2004). Esta desconexión socava la efectividad de los mecanismos horizontales de gobernanza y, en algunos casos, es aprovechada por el poder ejecutivo para fortalecer su dominio (O’Donnell, 1994).

			Esta debilidad en los mecanismos de rendición de cuentas afecta las capacidades estatales (Grassi y Memoli, 2016; Taş, 2015) y se asocia con un apoyo menor a la democracia consolidada (Kang y Lee, 2018). Una consecuencia es que las democracias delegativas y los mecanismos débiles de rendición de cuentas en la región dan lugar a instituciones propensas a la corrupción y al mal funcionamiento económico (Levitsky y Murillo, 2012; O’Donnell, 1994). Esta fragilidad institucional se ve agravada por la inestabilidad y la “sustitución constante” en las instituciones, vinculadas a la volatilidad política, la desigualdad persistente y el diseño rápido y a menudo imitativo (mimetismo institucional) de mecanismos institucionales (Fukuyama, 2014).

			

La historia colonial y autoritaria de la región también influye en su desarrollo institucional (O’Donnell, 1994; Przeworski, 1988). Las reformas económicas y la incapacidad de los gobiernos para regular eficazmente han disminuido los incentivos para la ética pública, favoreciendo la corrupción (Acemoglu etal., 2011; Soto, 2003). Estas condiciones permiten que las élites utilicen la burocracia para sus propios fines, y no para corregir fallas de mercado (Acemoglu etal., 2021; Acemoglu y Verdier, 2000).



			Otro aspecto a considerar es el enfoque basado sólo en la eficiencia económica para gestionar las organizaciones públicas, como el que se refleja en la implementación del paradigma de la Nueva Gestión Pública. Este modelo ha llevado a una flexibilización de las instituciones y organizaciones sin un balance adecuado de los riesgos de gobernanza (Gaebler y Osborne, 1992; Ramió y Salvador, 2005), poniendo en entredicho las capacidades institucionales que permiten combatir la corrupción y conducir el desempeño económico. La corrupción resultante de estos contextos tiene graves efectos económicos, particularmente en países con débiles contrapesos institucionales (Bayley, 1966; Gerring y Thacker, 2004; Sandholtz y Koetzle, 2000; Seligson, 2002).

			En resumen, este complejo entramado de factores históricos, políticos y económicos en la región de América Latina generó un ciclo de corrupción e inestabilidad institucional que persiste hasta nuestros días. A pesar de los avances en la comprensión de los costos económicos de la corrupción, queda por abordar cómo es que un rendimiento económico aparentemente exitoso puede coexistir con una institucionalidad débil y prácticas corruptas usuales, como una realidad más o menos generalizada, a pesar de que existen contextos, realidades y relatos que pueden ser disímiles entre distintos países latinoamericanos.

			

			

3. La literatura sobre el vínculo entre corrupción y desempeño económico



			

			

La relación entre corrupción y desempeño económico es un tema relevante en la literatura académica. Algunos estudios sugieren que la corrupción podría tener efectos ambivalentes en la economía. Por ejemplo, Leff (1964) argumenta que puede funcionar como un seguro para las empresas contra regulaciones ineficientes y políticas gubernamentales deficientes, lo que podría estimular la actividad empresarial (Godinez y Liu, 2015), sostiene que empresas eficientes podrían pagar sobornos para evitar obstáculos regulatorios, aumentando así su productividad.



			Sin embargo, otros académicos plantean preocupaciones sobre los efectos negativos de la corrupción. De Vaal y Ebben (2011), por ejemplo, proponen que la corrupción podría reducir la inversión en productividad y la provisión de bienes públicos, perjudicando el crecimiento económico, especialmente en contextos con instituciones sólidas.

			Además, se argumenta que la corrupción puede actuar como un lubricante en entornos con instituciones débiles, normalizando acciones que no serían posibles en un ambiente con instituciones sólidas y rendición de cuentas. Aunque Méon y Weill (2010) encuentran evidencia de que la corrupción puede estimular la eficiencia en países en desarrollo con instituciones deficientes, Aparicio et al. (2016) refutan este supuesto beneficio al demostrar que el control adecuado de la corrupción y el funcionamiento efectivo de las instituciones aumentan las oportunidades para el emprendimiento.

			En general, la mayoría de la literatura se inclina hacia la idea de que la corrupción tiene efectos negativos en el desempeño económico. Mauro (1995), por su parte, muestra cómo la corrupción persistente puede afectar adversamente los flujos de inversión privada y, por lo tanto, el crecimiento económico.

			Bajo este contexto, también determina relaciones estadísticamente significativas entre la corrupción y la reducción de la inversión privada. Mauro (1995), en sus hallazgos, señala que la corrupción produce una merma en la inversión desde dos vías distintas. Por la vía indirecta, fortalece la ineficiencia burocrática y, como resultado de esto, desincentiva la inversión privada. El efecto directo sobre la inversión ocurre cuando los funcionarios públicos, de modo intencional, desvían la inversión privada desde unos sectores a otros, siguiendo un criterio de búsqueda de rentas personales y no de beneficio económico.2

			

Una segunda área de investigación se centra en el impacto de la corrupción en los niveles de ingresos, su distribución y la eficiencia empresarial. Estudios realizados por (Gupta etal., 2002; Johnson etal., 1999; Kaufmann y Wei, 1999) han tenido un gran impacto y guiado investigaciones posteriores. Gupta et al. (2002) descubrieron que la corrupción puede aumentar la desigualdad hasta en 11 puntos según el coeficiente de Gini y afectar los ingresos de las personas con menos recursos. Además, Kaufmann y Wei (1999) encontraron que la corrupción beneficia a los grupos más ricos al institucionalizar ventajas para ciertos intereses poderosos a través de datos de encuestas empresariales.



			El estudio de Kaufmann y Wei (1999) destaca que las empresas que invierten mucho tiempo en negociaciones con funcionarios públicos para obtener beneficios suelen enfrentar pérdidas significativas de capital. Li etal. (2000) contribuyen al campo al examinar la relación entre la corrupción y la desigualdad de ingresos, medida por el coeficiente de Gini. Sus hallazgos sugieren que la corrupción es un factor importante en la desigualdad de ingresos en los países.

			La literatura en este ámbito es extensa y abarca diversas dimensiones del desempeño económico, incluidas la distribución del ingreso, la inversión extranjera directa, la deuda pública y más (Anokhin y Schulze, 2009; Borja, 2017; Chong y Gradstein, 2007; por citar algunos). Estos estudios, en general, concluyen que la corrupción tiene un impacto negativo en la economía y aumenta la desigualdad.

			Ahmad et al. (2012) exploran una relación cuadrática entre corrupción y PIB, sugiriendo que podría existir un “nivel tolerable” de corrupción que no perjudique el crecimiento económico. Dobson y Ramlogan-Dobson (2010) también abordan un trade-off entre corrupción y desigualdad, especialmente en el contexto latinoamericano. Saha y Gounder (2013) adoptan un enfoque no lineal y sugieren que la corrupción podría actuar como un catalizador del crecimiento en etapas tempranas del desarrollo, aunque este efecto se revierte con el tiempo.

			Recientemente, Albrecht y De la Torre (2021), más acorde con el enfoque de este trabajo, añaden a la evidencia disponible que, en el corto plazo, la corrupción y la inestabilidad política podrían tener efectos positivos en el crecimiento económico latinoamericano, aunque estos efectos son insostenibles a largo plazo. Es así como la corrupción tiene múltiples y complejas implicaciones para el desempeño económico y la desigualdad. En ese sentido, aunque algunos estudios sugieren que ciertos niveles de corrupción podrían ser “tolerables” o incluso beneficiosos en el corto plazo, la visión general es que la corrupción es perjudicial para la economía y contribuye a la desigualdad de ingresos.

			

			

4. Estrategia empírica y planteamiento del modelo: algunas precisiones



			

			

Este estudio revisa el impacto de las instituciones en el desempeño económico, con un enfoque particular en las regiones de América Latina, el Caribe y Sudamérica. A diferencia de investigaciones anteriores, se modela la corrupción en términos cuadráticos, lo que sugiere un efecto de rendimientos decrecientes en economías en desarrollo. Se emplean dos estrategias: la primera considera múltiples variables relacionadas con la capacidad estatal para evaluar el efecto no lineal de la corrupción, y la segunda se basa en el modelo teórico de Acemoglu et al. (2011) y de De Vaal y Ebben (2011), pero con adaptaciones de los trabajos de Levitsky y Murillo (2012) y O’Donnell (1994, 1997 y 2004) acerca del modelo de la sustitución constante en términos institucionales que se da en las democracias delegativas estudiadas por el segundo. Este enfoque mixto permite capturar el efecto no lineal de la corrupción, mientras controla factores como la efectividad gubernamental y el crecimiento poblacional, validando la bidireccionalidad entre instituciones y crecimiento económico mediante el uso de técnicas de vectores autorregresivos para datos de panel, donde la bidireccionalidad es apoyada por evidencia de pruebas de causalidad de Granger (Qamruzzaman, 2017; Saadaoui y Chtourou, 2022).



			El estudio utiliza la base de datos de Indicadores de Gobernanza del Banco Mundial (s. f. a) y la de Kaufmann et al. (2010), abarcando 26 países latinoamericanos de 2002-2021 y considera la heterogeneidad mediante variables ficticias referentes al origen colonial. La estrategia y base seleccionadas ofrecen datos completos y relativamente homogéneos, facilitando un análisis empíricamente corroborable. Se incluyen variables como el PIB per cápita (variable dependiente) y el tamaño de la población como variable de control. En la tabla 1 se hace un resumen de las variables modeladas.

			Partiendo de un modelo lineal con rezagos distribuidos de panel: 
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			En donde i expresa la cantidad de individuos y t representa los periodos temporales. Yit hace referencia a la variable de interés en el estudio, γ refiere al vector de coeficientes de interés, αi representa la heterogeneidad inobservable, Ci,t-k refiere al vector de variables de interés k es el número óptimo de rezagos3 y Xit refiere al vector de k variables independientes institucionales, β al vector de k coeficientes y νit al error idiosincrático.

			

			

			Tabla 1. Variables utilizadas en el modelo

			
				
					
					
					
				
				
					
							
							Variables independientes

						
							
							Abreviatura

						
							
							Definición

						
					

					
							
							Control de la corrupción

						
							
							Ccorrup

						
							
							Este indicador, de 1 a 100, mide la capacidad gubernamental para controlar la corrupción, basándose en encuestas a empresarios y ciudadanos, y refleja el uso 
del poder público para fines privados.

						
					

					
							
							Control de la corrupción (al cuadrado)

						
							
							ccorrup2

						
							
							Variable ficticia que modela la dinámica de rendimientos decrecientes en la conducta 
del rendimiento institucional respecto al ingreso.

						
					

					
							
							Rendición de cuentas

						
							
							Libertad

						
							
							Indicador que va de 1-100 que mide la calidad de rendición de cuentas y percepción ciudadana sobre participación y libertades en procesos de selección de autoridades.

						
					

					
							
							Estabilidad política

						
							
							Estpol

						
							
							Indicador que va de 1-100 que evalúa la estabilidad de partidos y fortaleza democrática, reflejando la percepción de riesgo de desestabilización gubernamental.

						
					

					
							
							Efectividad del gobierno

						
							
							Efectgob

						
							
							Indicador que evalúa eficacia gubernamental, calidad de servicios públicos, independencia de presiones políticas y credibilidad del gobierno.

						
					

					
							
							Calidad de la regulación

						
							
							Calreg

						
							
							La calidad de la regulación captura la habilidad del gobierno para formular e implementar políticas que incentiven el desarrollo del sector privado.

						
					

					
							
							Imperio de la ley

						
							
							Impley

						
							
							Indicador que mide confianza en reglas legales, calidad de cumplimiento de contratos, derechos de propiedad y probabilidad de crimen.

						
					

					
							
							Población

						
							
							Pob

						
							
							Este indicador se refiere al número de habitantes por país por año, expresado en millones de personas.

						
					

					
							
							Cultura

						
							
							Cultura

						
							
							Variable dummy que refleja el origen colonial del país en cuestión el cual toma valores de 1 a 5 los cuales hacen referencia a: 1= español; 2= francés; 
3= portugués; 4= holandés; 5= inglés.

						
					

				
			

			

			Fuente: base de datos de WGI por Kaufmann et al. (2010), base de datos de WDI del Banco Mundial (s. f. a).

			

			Para este estudio, la forma reducida resultante es: 
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			En donde Ln(PIB)it refiere al logaritmo natural del PIB per cápita ppa en dólares, co es el índice de percepción de corrupción del Banco Mundial (s. f. b), CO 2 refiere a los rendimientos de escala (o cuadráticos) de la corrupción. LE refiere a la libertad de expresión, capacidad de articularse y asociarse políticamente (voice and accountability), EP a la estabilidad política, EG a la efectividad del gobierno, CR a la calidad regulativa, IL al imperio de la ley, P a la población, δOC a un vector de variables dummies que reflejan al origen colonial o los países y εit  al error compuesto [image: Mella_Eqn003.psd]. Para la estimación del modelo se utilizaron estimaciones de la varianza como la de Beck y Katz (1995) y la de Driscoll y Kraay (1998), que corrigen el modelo ante la presencia de heterocedasticidad, autocorrelación4 y correlación contemporánea, dado los diagnósticos realizados a los modelos.
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			En donde * representa el número de k ecuaciones del panel autorregresivo, [image: Mella_Eqn005.psd] el conjunto de vectores de k ecuaciones de las variables del  sistema (y el vector con t - k se refiere a dicha variable rezagada en k periodos), [image: Mella_Eqn006.psd] es el vector de variables independientes dentro de cada una de las ecuaciones de forma reducida del sistema, y [image: Mella_Eqn007.psd] es el vector con los términos del error del sistema de ecuaciones. Para lidiar con el sesgo de paneles dinámicos se utiliza la estimación de métodos generalizados de momentos (gmm), utilizando como instrumentos rezagos de las variables dependientes. Para remover efectos específicos del panel se utilizó primeras diferencias. 

			

			5. Análisis de resultados

			

			Estadísticos descriptivos

			

			En la tabla 2 se observa la correlación pareada entre las variables del modelo. Todas las medidas de capacidad estatal, desde el control de la corrupción (co) hasta la calidad regulativa (cr) muestran una relación positiva muy fuerte con la variable dependiente. Sólo la variable del logaritmo de la población total (Ln(P)) muestra una relación más débil pero negativa. A su vez, ésta muestra una relación negativa, aunque de menor intensidad con los indicadores de gobernanza salvo el de calidad regulativa, para el cual no existe una asociación fuerte ni estadísticamente significativa. 




Tabla 2. Matriz de correlación











	


	Ln(PIB)


	CO


	EG


	LI


	IP


	Ln(P)


	EP


	CR




	Ln(PIB)


	1.0


	0.645***


	0.748***


	0.717***


	0.73***


	-0.133**


	0.575***


	0.613***




	CO


	0.645***


	1.0


	0.867***


	0.899***


	0.892***


	-0.372***


	0.776***


	0.72***




	EG


	0.748***


	0.867***


	1.0


	0.872***


	0.874***


	-0.289***


	0.707***


	0.78***




	LI


	0.717***


	0.899***


	0.872***


	1.0


	0.891***


	-0.383***


	0.825***


	0.715***




	IP


	0.73***


	0.892***


	0.874***


	0.891***


	1.0


	-0.354***


	0.784***


	0.799***




	Ln(P)


	-0.133**


	-0.372***


	-0.289***


	-0.383***


	-0.354***


	1.0


	-0.563***


	-0.0718




	EP


	0.575***


	0.776***


	0.707***


	0.825***


	0.784***


	-0.563***


	1.0


	0.536***




	CR


	0.613***


	0.72***


	0.78***


	0.715***


	0.799***


	-0.0718


	0.536***


	1.0









Notas: * p < 0.05; ** p < 0.01; *** p < 0.001.

Fuente: elaboración propia.




			En la figura 1 se muestra un diagrama de caja del PIB per cápita por región y origen colonial de los países. Aunque existen diferencias en el nivel medio entre países de origen colonial español en la región Sudamérica (sa) y Latinoamérica y el Caribe (layc), se observa que en el límite inferior del primer cuartil existen más países en layc por debajo de US$10 mil per cápita que en sa. Por otro parte, los países de origen colonial inglés latinoamericanos son diversos en cuanto al nivel de rentas (es decir, hay mucha variabilidad en tanto a sus niveles de renta per cápita), muestran mayor crecimiento en dicha región en términos de la mediana, mientras que los países de origen holandés en el caso sudamericano muestran niveles medios de renta per cápita y con mucho menor variación que países de origen colonial español en SA. 




Figura 1. Crecimiento económico por región y origen colonial, 2002-2019
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Fuente: elaboración propia con datos del Banco Mundial (s. f. a y s. f. b).




			

En la figura 2 se observa la población total desagregada por origen colonial y región. Los países de origen colonial español en Sudamérica poseen una población media de 10 millones, aunque el bigote del tercer cuartil se extiende hasta los 50 millones en el periodo 2011-2019 de los cuales ronda Colombia, Argentina y Perú. En el caso de los países de origen español el rango del primer al tercer cuartil es mucho menor al de Sudamérica, pero existen datos atípicos que rondan por encima de los 120 millones de habitantes al 2019 (el caso de México). Esto indica que existe mucha heterogeneidad entre países a nivel de población total.



			

			Figura 2. Diagrama de cajas, población por millón de habitantes por región y origen colonial
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			Fuente: elaboración propia con datos del Banco Mundial (s. f. a y s. f. b).


			

			Indicadores institucionales

			

			En la figura 3, se observan varias tendencias significativas que vinculan las variables institucionales con el ingreso per cápita. De manera general, todas las variables estudiadas muestran una correlación positiva con el ingreso per cápita, aunque varían en fuerza y ajuste regional. 

			Por ejemplo, la efectividad gubernamental tiene un ajuste relativamente alto en layc con un R2 de 0.4842, en comparación con un R2 de 0.4235 en Sudamérica. La estabilidad política también muestra diferencias regionales: un punto de incremento en la escala está asociado con un aumento del ingreso per cápita de US$181.05 en Sudamérica y de US$291.16 en layc, aunque con un R2 menor en esta última región. La efectividad judicial (imperio de la ley) presenta una variabilidad notoria entre las dos regiones; un aumento de un punto en el índice se asocia con un incremento de US$335 en layc, frente a US$178.69 en Sudamérica.
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			Finalmente, aunque las instituciones participativas generalmente predicen mejor los ingresos per cápita en el rango de US$10 a US$20 mil en Latinoamérica, la correlación es más fuerte en ciertos tramos de la escala de participación institucional.

			

			Pruebas de raíz unitaria

			

			Para la especificación del modelo var se hicieron pruebas de raíz unitaria de (Hadri, 2000; Levin etal., 2002; Pesaran, 2007)5 en donde se pusieron a prueba las variables en nivel y en primeras diferencias y las variables en primera diferencia resultan ser estacionarias.6

			

			Resultados de los modelos de regresión

			

			En la tabla 3 se encuentra los resultados de las estimaciones propuestas, presentándose varios métodos de aproximación, que van desde efectos fijos con errores estándares robustos con presencia de autocorrelación y heterocedasticidad, hasta corregidos por correlación contemporánea (estimaciones de Driscoll y Kraay (1998) y modelos de panel pcse de Beck y Katz (1995)). Los rezagos del índice de control de la corrupción se muestran algunos con significancia, pero todos en general con signos esperados en todas las especificaciones. La calidad regulativa es una variable estadísticamente significativa y con signos esperados en casi todas las especificaciones al igual que la efectividad del gobierno. En cambio, la voz y rendición de cuentas no muestra significancia salvo en una de las regresiones propuestas (panel de errores estándares corregidos sin efectos fijos (5)), mientras que el imperio de la ley muestra significancia en casi todas las iteraciones de modelos representados en la tabla 3. 

			

			Tabla 3. Resultados de las regresiones de datos panel

			
				
					
					
					
					
					
					
					
				
				
					
							
							

						
							
							(1)

						
							
							(2)

						
							
							(3)

						
							
							(4)

						
							
							(5)

						
							
							(6)

						
					

					
							
							

						
							
							EF

						
							
							EFD&K

						
							
							EA

						
							
							EAD&K

						
							
							PCSE

						
							
							PCSEFE

						
					

				
				
					
							
							CO

						
							
							-0.002

						
							
							-0.002

						
							
							-0.002

						
							
							-0.002

						
							
							0.002

						
							
							-0.002

						
					

					
							
							

						
							
							(0.003)

						
							
							(0.002)

						
							
							(0.003)

						
							
							(0.002)

						
							
							(0.002)

						
							
							(0.001)

						
					

					
							
							CO i,t-1

						
							
							-0.003*

						
							
							-0.003

						
							
							-0.003*

						
							
							-0.003

						
							
							0.002

						
							
							-0.003*

						
					

					
							
							(0.002)

						
							
							(0.002)

						
							
							(0.002)

						
							
							(0.002)

						
							
							(0.002)

						
							
							(0.001)

						
					

					
							
							CO i,t-2

						
							
							-0.003

						
							
							-0.003*

						
							
							-0.003

						
							
							-0.003*

						
							
							0.003

						
							
							-0.001

						
					

					
							
							(0.002)

						
							
							(0.001)

						
							
							(0.002)

						
							
							(0.001)

						
							
							(0.002)

						
							
							(0.001)

						
					

					
							
							CO2

						
							
							0.000

						
							
							0.000

						
							
							0.000

						
							
							0.000

						
							
							-0.000

						
							
							0.000

						
					

					
							
							(0.000)

						
							
							(0.000)

						
							
							(0.000)

						
							
							(0.000)

						
							
							(0.000)

						
							
							(0.000)

						
					

					
							
							CO2i,t-1

						
							
							0.000*

						
							
							0.000*

						
							
							0.000**

						
							
							0.000*

						
							
							0.000

						
							
							0.000***

						
					

					
							
							(0.000)

						
							
							(0.000)

						
							
							(0.000)

						
							
							(0.000)

						
							
							(0.000)

						
							
							(0.000)

						
					

					
							
							CO2 i,t-2

						
							
							0.000

						
							
							0.000***

						
							
							0.000

						
							
							0.000***

						
							
							-0.000

						
							
							0.000*

						
					

					
							
							(0.000)

						
							
							(0.000)

						
							
							(0.000)

						
							
							(0.000)

						
							
							(0.000)

						
							
							(0.000)

						
					

					
							
							CR

						
							
							0.005*

						
							
							0.005***

						
							
							0.005*

						
							
							0.005**

						
							
							0.001

						
							
							0.001

						
					

					
							
							

						
							
							(0.002)

						
							
							(0.001)

						
							
							(0.002)

						
							
							(0.001)

						
							
							(0.001)

						
							
							(0.001)

						
					

					
							
							EG

						
							
							0.003

						
							
							0.003***

						
							
							0.003

						
							
							0.003***

						
							
							0.002**

						
							
							0.001*

						
					

					
							
							

						
							
							(0.002)

						
							
							(0.000)

						
							
							(0.002)

						
							
							(0.001)

						
							
							(0.001)

						
							
							(0.001)

						
					

					
							
							LI

						
							
							-0.001

						
							
							-0.001

						
							
							-0.001

						
							
							-0.001

						
							
							0.003*

						
							
							-0.000

						
					

					
							
							

						
							
							(0.002)

						
							
							(0.001)

						
							
							(0.002)

						
							
							(0.001)

						
							
							(0.001)

						
							
							(0.001)

						
					

					
							
							EP

						
							
							-0.000

						
							
							-0.000

						
							
							-0.000

						
							
							-0.000

						
							
							0.001

						
							
							0.000

						
					

					
							
							

						
							
							(0.001)

						
							
							(0.000)

						
							
							(0.001)

						
							
							(0.001)

						
							
							(0.001)

						
							
							(0.001)

						
					

					
							
							IP

						
							
							0.002

						
							
							0.002**

						
							
							0.002

						
							
							0.002**

						
							
							0.003**

						
							
							0.001*

						
					

					
							
							

						
							
							(0.001)

						
							
							(0.001)

						
							
							(0.001)

						
							
							(0.001)

						
							
							(0.001)

						
							
							(0.001)

						
					

					
							
							Ln(P)

						
							
							0.039

						
							
							0.039

						
							
							0.045

						
							
							0.045

						
							
							0.032***

						
							
							-0.036

						
					

					
							
							

						
							
							(0.396)

						
							
							(0.140)

						
							
							(0.075)

						
							
							(0.079)

						
							
							(0.009)

						
							
							(0.178)

						
					

					
							
							N

						
							
							468

						
							
							468

						
							
							468

						
							
							468

						
							
							468

						
							
							468

						
					

					
							
							Paises

						
							
							26

						
							
							26

						
							
							26

						
							
							26

						
							
							26

						
							
							26

						
					

					
							
							Países EF

						
							
							Si

						
							
							Si

						
							
							No

						
							
							No

						
							
							No

						
							
							Si

						
					

					
							
							σ2I

						
							
							Robusto

						
							
							Drisc/Kraay

						
							
							Robusto

						
							
							Drisc/Kraay

						
							
							PCSE

						
							
							PCSE

						
					

					
							
							EF temporales

						
							
							Si

						
							
							Si

						
							
							Si

						
							
							Si

						
							
							Si

						
							
							Si

						
					

					
							
							R2 (Within)

						
							
							0.591

						
							
							0.591

						
							
							0.590

						
							
							0.590

						
							
							0.452

						
							
							0.553

						
					

					
							
							RMSE

						
							
							0.0814

						
							
							0.0814

						
							
							0.0846

						
							
							0.0846

						
							
							0.0668

						
							
							0.0440

						
					

				
			

			

			Notas: errores estándares entre paréntesis.  * p < 0.05; ** p < 0.01; *** p < 0.001. Los modelos de efectos aleatorios incluyen variables dummies por origen colonial, no fueron incluidas en la tabla. 

			Fuente: elaboración propia.

			

			Las pruebas de Hausman robusta y de Mundlak arrojan que existe diferencia sistemática entre los coeficientes de efectos fijos y aleatorios. Aunque parten de estimaciones distintas, cabe destacar que el modelo que mejor minimiza el error cuadrático medio es el modelo de efectos fijos con panel de errores estándares corregidos, debido a que corrige la autocorrelación por medio de aplicar la transformación de Prais-Winsten a la estimación en comento. Las pruebas posteriores a la estimación indican que el modelo ha corregido la correlación contemporánea al aplicar el estadístico cd de Pesaran.7

			Partiendo del hecho de que el modelo (6) es el que minimiza la varianza se optó por probar los coeficientes para observar la relación cuadrática señalada en este trabajo. Debido a que el modelo decide observar el efecto acumulativo temporal, se parte de la siguiente ecuación para probar la hipótesis de que la relación entre crecimiento y corrupción es:
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			Donde COγtp es el efecto no lineal acumulado de la corrupción en el crecimiento económico. La prueba de hipótesis arroja que existe una relación cuadrática en los coeficientes. A partir de 32.10 puntos en la escala de control de corrupción, en promedio, se empiezan a observar rendimientos decrecientes de escala del control de la corrupción. 




			Tabla 4. Resultados de la prueba de hipótesis

			
				
					
					
					
					
					
					
					
				
				
					
							
							Ln(PIB)it

						
							
							Coef.

						
							
							Std. err.

						
							
							z

						
							
							P > z

						
							
							[95%

						
							
							conf. interval]

						
					

					
							
							COγlp

						
							
							-32.0984

						
							
							5.737847

						
							
							-5.59

						
							
							0.000

						
							
							-43.3444

						
							
							-20.8525

						
					

				
			

			

			Fuente: elaboración propia con datos del Banco Mundial (s. f. a y s. f. b).

			

			En la figura 4 se observa los resultados del modelo en un gráfico de dispersión con respecto del índice de control de corrupción según el origen colonial. Los países de la muestra con origen colonial español muestran la tendencia esperada y los de origen inglés por igual, aunque con una mayor dispersión. A su vez se observa los resultados del modelo condicionando por regiones, ambas regiones (Sudamérica y layc) siguen la tasa de sacrificio.
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Verificación de robustez

			


			La estrategia empírica de la sección anterior puede adolecer de un problema citado en la sección de la estrategia empírica y es la relación endógena y bidireccional entre crecimiento e instituciones, especialmente entre crecimiento y corrupción. North (1990) habla de que incluso en contextos de poca regulación económica, la corrupción puede incidir en la asignación de recursos (financieros, dotaciones de factores, incluyendo capital humano) y esto puede reflejarse en el crecimiento futuro. En la estrategia previa se incluyeron variables que reflejan dimensiones de la capacidad estatal para intentar obtener la mejor estimación posible con un modelo de una ecuación. 

			Para verificar la consistencia se planteó un escenario en donde la relación entre capacidad estatal, crecimiento, y corrupción es, además, de no lineal, endógena. Para ello se especificó un modelo de vectores autorregresivos de datos de panel. Igualmente, que en la sección anterior existe una relación cuadrática entre corrupción y crecimiento, además de que la prueba de Granger existe una relación bidireccional entre crecimiento y corrupción.8 

			La prueba de restricciones sobre identificadas de Hansen indica que los instrumentos utilizados (cuatro rezagos de las variables endógenas) permiten resolver la endogeneidad y los problemas asociados al sesgo de paneles dinámicos evidenciado por Nickell (1981). Las pruebas para determinar el número de rezagos óptimos para el Vector Autorregresivo arrojaron que un rezago es el nivel de rezagos óptimos para especificar el modelo, con base en criterios de información, incorporando así la dependencia del camino institucional en el proceso generador de datos.

			Las pruebas de hipótesis de los coeficientes COi,t-1 y CO2i,t-1 arroja que existe una relación cuadrática entre el crecimiento y el producto. A partir de 47.12 puntos de 100 en la escala de crecimiento [39.26-54.97] el crecimiento del ingreso per cápita empieza a disminuir.

			En la figura 6 se observa que a pesar de la heterogeneidad por región y por origen colonial (en tanto que hay especificidades en las sendas de desarrollo económico de cada uno de los países). La “tasa de sacrificio” es más evidente en países con pasado colonial español y en aquellos en la región de América Latina y el Caribe.

			

			Tabla 5. Resultados del VAR de datos de panel

			
				
					
					
					
					
					
					
				
				
					
							
							

						
							
							(1) 
Ln(PIB)

						
							
							CO

						
							
							CO2

						
							
							EG

						
							
							Ln(P)

						
					

					
							
							Ln(PIB) i,t-1

						
							
							0.65***

						
							
							-28.02*

						
							
							-2248.84*

						
							
							25.89***

						
							
							0.01**

						
					

					
							
							(0.16)

						
							
							(11.40)

						
							
							(976.41)

						
							
							(7.86)

						
							
							(0.00)

						
					

					
							
							CO i,t-1

						
							
							0.02***

						
							
							-1.01***

						
							
							-92.13***

						
							
							0.71***

						
							
							-0.00***

						
					

					
							
							(0.00)

						
							
							(0.26)

						
							
							(25.23)

						
							
							(0.19)

						
							
							(0.00)

						
					

					
							
							CO i,t-1

						
							
							-0.00**

						
							
							0.01**

						
							
							0.88**

						
							
							-0.01***

						
							
							0.00***

						
					

					
							
							(0.00)

						
							
							(0.00)

						
							
							(0.30)

						
							
							(0.00)

						
							
							(0.00)

						
					

					
							
							EG i,t-1

						
							
							-0.00**

						
							
							0.15***

						
							
							13.29**

						
							
							-0.09*

						
							
							0.00

						
					

					
							
							(0.00)

						
							
							(0.04)

						
							
							(4.37)

						
							
							(0.04)

						
							
							(0.00)

						
					

					
							
							Ln(P) i,t-1

						
							
							0.38

						
							
							30.71

						
							
							4260.33*

						
							
							23.62

						
							
							0.98***

						
					

					
							
							(0.47)

						
							
							(17.47)

						
							
							(2101.31)

						
							
							(24.39)

						
							
							(0.01)

						
					

					
							
							N

						
							
							468

						
							
							

						
							
							

						
							
							

						
							
							

						
					

					
							
							País

						
							
							26.00

						
							
							

						
							
							

						
							
							

						
							
							

						
					

					
							
							Prueba de Hansen

						
							
							85.63

						
							
							

						
							
							

						
							
							

						
							
							

						
					

					
							
							p-valor

						
							
							0.19

						
							
							

						
							
							

						
							
							

						
							
							

						
					

					
							
							σ2I

						
							
							Robusto

						
							
							

						
							
							

						
							
							

						
							
							

						
					

				
			

			

			Notas: errores estándares entre paréntesis. Se utilizaron cuatro rezagos como instrumentos y la heterogeneidad no observable se eliminó mediante transformación por primeras diferencias. Se utilizó métodos generalizado de momentos para lidiar con el sesgo de paneles dinámicos. * p < 0.05; ** p < 0.01; *** p < 0.001.

			Fuente: elaborado con datos del Banco Mundial (s. f. a y s. f. b).




			6. Discusión de resultados

			


			

Este trabajo tuvo la finalidad de estimar si existe una tasa de sacrificio o un trade-off entre crecimiento y corrupción, especialmente en contextos de países con deriva institucional, instituciones volátiles y una institucionalización de la desconfianza debido a la falta de mecanismos de rendición de cuentas en varias dimensiones (societal vertical y horizontal). La investigación es consistente con los trabajos de Aparicio et al. (2016), Méon y Weill (2010), Albrecht

y De la Torre (2021), así como una corroboración empírica del modelo teórico de De Vaal y Ebben (2011) y el de Acemoglu et al. (2011), en lo que respecta a países con poco desarrollo económico y problemas de diseño institucional, que entorpecen el desempeño económico en presencia de instituciones débiles o, en sentido de O’Donnell, prácticas dolosas que se encuentran institucionalizadas.



			Este fenómeno se debe, en virtud de los resultados de este trabajo, a que en países con menor PIB per cápita, la elasticidad-ingreso respecto del control de la corrupción resulta mayor antes de llegar a un puntaje de 32 puntos de 100, escenario a partir del cual se empiezan a observar rendimientos decrecientes. Dicho de otro modo, los 32 puntos del indicador de control de la corrupción resultan el punto de quiebre donde ocurre lo que se denominó “tasa de sacrificio”, y corrigiendo posible endogeneidad y sesgo de paneles dinámicos la tasa de sacrificio se coloca en 47 puntos de 100. Este indicativo ilustra que las ganancias en materia de transparencia y mitigación de la corrupción política y administrativa, aunque generan dinámicas iniciales de crecimiento económico en el corto plazo al liberar la economía de ciertas normas (tanto formales como informales) que entorpecen la actividad empresarial, a la larga estas mejoras en transparencia no se sostienen en el largo plazo debido a que están condicionadas por el marco institucional, que tiende a encontrarse enquistado por el fenómeno de la corrupción y se manifiesta en etapas maduras del proceso. 

			En lo que respecta a la cuestión política e institucional, existe cierto consenso en la literatura económica, política y de gestión pública, de que las condiciones institucionales (entendidas como normas, prácticas, valores y culturas) pueden entorpecer o acelerar los procesos de crecimiento del PIB y, en consecuencia, del desarrollo económico. Sin embargo, en muchos casos, esta dinámica se ha estudiado de manera lineal, desde un enfoque estrictamente economicista, dejando de lado las dinámicas institucionales que pueden modificar la trayectoria del crecimiento del PIB per cápita en los países. Esta es una cuestión especial para los países de América Latina, muchos de los cuales, a lo largo de buena parte del siglo xix, exhibieron indicadores económicos similares o superiores a sus pares del mundo desarrollado, especialmente Europa y Asia. Una explicación meritoria, según los resultados de esta investigación, es la debilidad de las instituciones, que a la larga acaba institucionalizando prácticas que pueden permitir el crecimiento económico de corto plazo, pero limitan el fortalecimiento de las democracias y las reglas formales que caracterizan a economías desarrolladas que mantienen una senda de desarrollo en el largo plazo.

			Lo anterior es congruente con la idea de Levitsky y Murillo (2012), respecto que en Latinoamérica las instituciones carecen de capacidad de hacer cumplir las normas del diseño debido a su volatilidad en el tiempo. Esto indica que aún mejoras en la rendición de cuentas y las instituciones, como muestra O’Donnell (1994, 1997 y 2004), pueden no ser suficientes por varias razones: la rendición de cuentas horizontal (que por lo general son los contrapesos, la separación y autonomía de los poderes del Estado) pueden ser muy reactivos ante casos de corrupción, por lo que sin mejoras en la institucionalidad en otras dimensiones como calidad regulativa, rendición de cuentas y participación política, seguridad jurídica y efectividad gubernamental, no es posible una correcta transición hacia democracias institucionalizadas.

			

			

7. Conclusiones y consideraciones finales



			

			Este trabajo evalúa si existe una tasa de sacrificio en las mejoras en transparencia en el Estado para combatir la corrupción (es decir, mejoras en la rendición de cuentas horizontal) y el crecimiento económico, medido por el ingreso per cápita de los países durante el periodo 2002-2021. A pesar de que la heterogeneidad entre países y las limitaciones de un modelo de una ecuación, se observa una especie de trade-off entre crecimiento y corrupción, aun ajustando por indicadores que captan la capacidad del Estado (State Capacity). Esto añade un aporte empírico a las discusiones sobre la historia institucional de la región de Latinoamérica y aporta evidencia indirecta sobre el modelo de reemplazo constante institucional como una posible explicación de la particular situación de la región en materia de desarrollo económico y social.

			Esto significa que, de no reducir la volatilidad institucional, es decir, de eliminar el mimetismo institucional, de adoptar reformas desde lo estatal que tengan como punto de partida los discursos y las normas sociales informales, las mejoras en el contexto formal para transparentar la administración pública sólo aportan crecimiento económico hasta un punto en países como estos, con pasado colonial y una deriva institucional en términos general extractivista y poco inclusiva (con excepciones de algunos países). 

			

Ahora bien, el aporte empírico no está exento de limitaciones. Los indicadores de gobernanza del Banco Mundial (s. f. b) miden percepciones de la gente acerca de las dimensiones de gobernanza y gobernabilidad que intentan operativizar estos indicadores. Entonces, el resultado termina siendo consistente con otras investigaciones que utilizan indicadores institucionales con similar consistencia. La investigación abre la posibilidad de poder indagar en los mecanismos específicos que hacen posible este fenómeno observado en la presente investigación.



			

			Anexos

			

			Tabla A1. Prueba de Hadri de raíz unitaria

			
				
					
					
				
				
					
							
							

						
							
							Prueba statistic z

						
					

					
							
							Ln(PIB)

						
							
							40.635**

						
					

					
							
							CO

						
							
							25.027**

						
					

					
							
							CO²

						
							
							26.247**

						
					

					
							
							EG

						
							
							26.441**

						
					

					
							
							Ln(P)

						
							
							51.277**

						
					

					
							
							Δ Ln(PIB)

						
							
							6.688**

						
					

					
							
							Δ CO

						
							
							-1.614

						
					

					
							
							Δ CO²

						
							
							-1.993

						
					

					
							
							Δ EG

						
							
							-1.407

						
					

					
							
							Δ Ln(P)

						
							
							27.647**

						
					

				
			

			

			

Nota: Ho = todos los paneles son estacionarios. Las variables con la letra delta (Δ) representan las variables en primera diferencia.

* p < 0.05; ** p < 0.01; *** p < 0.001.



			Fuente: elaboración propia con datos del Banco Mundial (s. f. a. y s. f. b).

			

			Tabla A2. Prueba de Levin, Lin y Chu

			
				
					
					
					
				
				
					
							
							

						
							
							Estadístico t δ no ajustado

						
							
							Estadístico t δ* ajustado

						
					

					
							
							Ln(PIB)

						
							
							-4.931

						
							
							-1.115

						
					

					
							
							CO

						
							
							-7.738

						
							
							-2.410**

						
					

					
							
							CO²

						
							
							-8.541

						
							
							-3.500**

						
					

					
							
							EG

						
							
							-5.773

						
							
							-0.309

						
					

					
							
							Ln(P)

						
							
							-3.788

						
							
							-2.112**

						
					

					
							
							Δ Ln(PIB)

						
							
							-8.898

						
							
							2.359

						
					

					
							
							Δ CO

						
							
							-15.668

						
							
							-3.394**

						
					

					
							
							Δ CO²

						
							
							-15.502

						
							
							-3.158**

						
					

					
							
							Δ EG

						
							
							-14.400

						
							
							-1.212

						
					

					
							
							Δ Ln(P)

						
							
							-5.780

						
							
							-0.905

						
					

				
			

			

			Nota: Ho = los paneles contienen raíces unitarias. Las variables con la letra delta (Δ) representan las variables en primera diferencia. * p < 0.05; ** p < 0.01; *** p < 0.001.

			Fuente: elaboración propia con datos del Banco Mundial (s. f. a. y s. f. b).

			

			Tabla A3. Prueba CIPS* de Pesaran

			
				
					
					
				
				
					
							
							

						
							
							Prueba CIPS*

						
					

					
							
							Ln(PIB)

						
							
							-1.646006

						
					

					
							
							CO

						
							
							-2.839558***

						
					

					
							
							CO²

						
							
							-2.83127***

						
					

					
							
							EG

						
							
							-3.151789***

						
					

					
							
							Ln(P)

						
							
							-1.961643

						
					

					
							
							Δ Ln(PIB)

						
							
							-3.339454***

						
					

					
							
							Δ CO

						
							
							-4.420201***

						
					

					
							
							Δ CO²

						
							
							-4.607989***

						
					

					
							
							Δ EG

						
							
							-4.341947***

						
					

					
							
							Δ Ln(P)

						
							
							-2.95677***

						
					

				
			

			

			Nota: Ho = los paneles contienen raíces unitarias. Las variables con la letra delta (Δ) representan las variables en primera diferencia. * p < 0.05; ** p < 0.01; *** p < 0.001.

			Fuente: elaboración propia con datos del Banco Mundial (s. f. a. y s. f. b).

			Tabla A4. Tabla de elección de rezagos óptimos del VAR y prueba de sobre identificación para GMM

			
				
					
					
					
					
					
					
					
				
				
					
							
							

						
							
							CD

						
							
							J

						
							
							J pvalue

						
							
							MBIC

						
							
							MAIC

						
							
							MQIC

						
					

					
							
							1

						
							
							        1

						
							
							95.59084

						
							
							.0546398

						
							
							-361.2574

						
							
							-54.40916

						
							
							-175.4386

						
					

					
							
							2

						
							
							        1

						
							
							52.14031

						
							
							.3906801

						
							
							-252.4252

						
							
							-47.85969

						
							
							-128.546

						
					

				
			

			

			Nota: se utilizaron cuatro rezagos de las variables del modelo como instrumentos.

			Fuente: elaboración propia con datos del Banco Mundial (s. f. a. y s. f. b).

			

			Figura A1. Matriz acompañante del Vector Autorregresivo

			[image: 1861.png]

			Fuente: elaboración propia con datos del Banco Mundial (s. f. a. y s. f. b).


			

			Tabla A5. Prueba de causalidad de Granger

			
				
					
					
					
					
				
				
					
							
							

						
							
							chi2

						
							
							df

						
							
							Prob > chi2

						
					

				
				
					
							
							#1 Ln(PIB)

						
							
							

						
							
							

						
							
							

						
					

					
							
							  CO

						
							
							11.06865

						
							
							1

						
							
							.000878

						
					

					
							
							  CO²

						
							
							8.727301

						
							
							1

						
							
							.0031348

						
					

					
							
							  EG

						
							
							10.16664

						
							
							1

						
							
							.00143

						
					

					
							
							  Ln(P)

						
							
							.6776001

						
							
							1

						
							
							.4104143

						
					

					
							
							  Todas

						
							
							14.60232

						
							
							4

						
							
							.0056012

						
					

					
							
							#2 CO

						
							
							

						
							
							

						
							
							

						
					

					
							
							  Ln(PIB)

						
							
							6.037099

						
							
							1

						
							
							.0140083

						
					

					
							
							  CO²

						
							
							10.26848

						
							
							1

						
							
							.0013532

						
					

					
							
							  EG

						
							
							13.77976

						
							
							1

						
							
							.0002055

						
					

					
							
							  Ln(P)

						
							
							3.089766

						
							
							1

						
							
							.0787861

						
					

					
							
							  Todas

						
							
							24.9703

						
							
							4

						
							
							.000051

						
					

					
							
							#3 CO²

						
							
							

						
							
							

						
							
							

						
					

					
							
							  Ln(PIB)

						
							
							5.304628

						
							
							1

						
							
							.0212688

						
					

					
							
							  CO

						
							
							13.33803

						
							
							1

						
							
							.0002601

						
					

					
							
							  EG

						
							
							9.246327

						
							
							1

						
							
							.0023597

						
					

					
							
							  Ln(P)

						
							
							4.110608

						
							
							1

						
							
							.042615

						
					

					
							
							  Todas

						
							
							28.96644

						
							
							4

						
							
							7.94e-06

						
					

					
							
							#3 EG

						
							
							

						
							
							

						
							
							

						
					

					
							
							  Ln(PIB)

						
							
							10.84902

						
							
							1

						
							
							.0009885

						
					

					
							
							  CO

						
							
							14.80838

						
							
							1

						
							
							.000119

						
					

					
							
							  CO²

						
							
							11.45302

						
							
							1

						
							
							.0007138

						
					

					
							
							  Ln(P)

						
							
							.9373779

						
							
							1

						
							
							.3329531

						
					

					
							
							  Todas

						
							
							19.15167

						
							
							4

						
							
							.0007338

						
					

					
							
							#4 Ln(P)

						
							
							

						
							
							

						
							
							

						
					

					
							
							  Ln(PIB)

						
							
							6.712251

						
							
							1

						
							
							.0095753

						
					

					
							
							  CO

						
							
							13.04564

						
							
							1

						
							
							.000304

						
					

					
							
							  CO²

						
							
							15.46001

						
							
							1

						
							
							.0000843

						
					

					
							
							  EG

						
							
							.1621086

						
							
							1

						
							
							.6872226

						
					

					
							
							  Todas

						
							
							14.78546

						
							
							3

						
							
							.0020095

						
					

				
			

			

			Fuente: elaboración propia con datos del Banco Mundial (s. f. a. y s. f. b).

			

			Tabla A6. Prueba de no linealidad para panel VAR

			
				
					
					
					
					
					
					
					
				
				
					
							
							Ln(PIB)it

						
							
							Coef.

						
							
							Std. err.

						
							
							z

						
							
							P>z

						
							
							[95 %

						
							
							conf. interval]

						
					

					
							
							COγlp

						
							
							-47.117

						
							
							4.0112

						
							
							-11.746

						
							
							0.0000

						
							
							-54.979

						
							
							-39.256

						
					

				
			

			

			Fuente: elaboración propia con datos del Banco Mundial (s. f. a. y s. f. b).




			Figura A2. Diagrama de dispersión de los residuos y las predicciones del modelo de panel de 

			errores estándares corregidos

			[image: 1920.png]

			Fuente: elaboración propia con datos del Banco Mundial (s. f. a. y s. f. b).
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			NOTAS




			
				
					1	El planteamiento de la corrupción en términos de trade-off no es nuevo. Ahmad et al. (2012) realizan un ejercicio de esta naturaleza para economías en desarrollo. Igualmente, para América Latina, Dobson y Ramlogan-Dobson (2010) ya habían planteado este intercambio entre corrupción y desigualdad.

				

				
					2	Estas afirmaciones se realizan considerando un escenario de “crecimiento endógeno”, donde la inversión privada juega un papel importante en el crecimiento económico y su afectación puede, a su vez, reducir el desempeño de la economía en su conjunto. Para ampliar en modelos endógenos, véase Romer (1990). Más allá de este enfoque, los modelos “neoclásicos” de crecimiento también valoran la caída en el crecimiento económico por causas asociadas a la reducción de la inversión (Mauro, 1995).

				

				
					3	El número óptimo de rezagos se estimó por medio de la siguiente fórmula: [image: Mella_Eqn_Nota_3.psd].

				

				
					4	Los modelos con paneles con errores estándares corregidos no corrigen por autocorrelación serial. Para ello, se utiliza la transformación de Prais y Winsten (1954) con un componente autorregresivo de tipo AR(1). Esta especificación tiene el doble propósito de corregir problemas estadísticos y modelar la dependencia del pasado institucional para las economías latinoamericanas.

				

				
					5	Para la prueba de Levin, Liu y Chu (llc) y la prueba cips* (Augmented Cross Sectional Independent Panel Stationary test) de Pesaran se utilizaron dos rezagos para las pruebas de ruido blanco. Para la prueba llc fue para modelos sin intercepto y sin constante mientras que para cips* se asumió una tendencia lineal.

				

				
					6	Véanse anexos.

				

				
					7	Se aplicó una versión ponderada con pesos de Rademacher debido a los problemas de parámetros incidentales que sufre la prueba de Pesaran comentado en la literatura (Juodis y Reese, 2022).

				

				
					8	Véanse anexos.
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			Resumen. En la presente investigación se revisan las hipótesis Grease the Wheels (GTW) y Sand the Wheels (STW), de los efectos de la corrupción sobre la innovación y el crecimiento económico. El trabajo se llevó a cabo mediante metodologías de análisis de componentes principales, y con modelos de ecuaciones estructurales. Con el primero se concluye que ambas hipótesis podrían cumplirse, pero sólo para algunas entidades federativas del país. Mientras que, con las ecuaciones estructurales se concluye que la corrupción facilita la actividad innovadora y el crecimiento económico (GTW). Esto tiene implicaciones al demostrarse que no necesariamente mayores presupuestos en ciencia y tecnología llevan a mejores resultados en esta materia.

			Palabras clave: corrupción; innovación; crecimiento económico; componentes principales; ecuaciones estructurales.

			Clasificación JEL: O1; O3; O4; L2.

			

			

The effects of corruption on innovation and growth in Mexico



			Abstract. This research reviews the Grease the Wheels (GTW) and Sand the Wheels (STW) hypotheses and the effects of corruption on innovation and economic growth. The study used principal component analysis methodologies and structural equation modeling. Employing the former, it is concluded that both hypotheses could be fulfilled, but only for some of the country’s federal states. Meanwhile, in the case of structural equations, it is concluded that corruption facilitates innovative activity and economic growth (GTW). This has implications since it is shown that higher budgets for science and technology do not necessarily lead to better results in this field.

			Key Words: corruption; innovation; economic growth; principal components; structural equations.




		

		
			1. Introducción

			

			En las últimas décadas se registró un aumento en estudios sobre el cambio tecnológico y la innovación. Uno de los principales exponentes en este campo fue Schumpeter, quien argumentó sobre el proceso de “destrucción creativa”. Según este autor, las empresas que generan innovaciones imponen nuevas formas de hacer las cosas, lo que puede sacar del mercado a las empresas que no lo hacen. Por lo tanto, el cambio tecnológico es la fuerza que mueve al capitalismo, como lo señala puntualmente (Schumpeter, 1939 y 1942).

			Bajo esta corriente de pensamiento, se adhirieron algunas otras, como la corriente evolutiva (Lovera et al., 2008), neoclásica (Solow, 1957; Mankiw et al., 1992), institucionalista (North, 1990) y estructuralista (Floto, 1989). Sin embargo, el proceso innovador está sujeto a condiciones sociopolíticas y no sólo a condiciones económicas. La corrupción puede generar incertidumbre en las empresas y los proyectos de desarrollo tecnológico de largo plazo en países en desarrollo (Murphy et al., 1993; Karaman y Sylwester, 2020). Este fenómeno también afecta a algunos estados de la Unión Americana y otros países desarrollados (Alt y Lassen, 2003; Glaeser y Saks, 2006; Riaz et al., 2018). Es en este sentido que la corrupción puede inhibir el desarrollo regional y se constituye como un tema relevante en términos de innovación y crecimiento económico.

			Existen dos hipótesis que compiten para explicar los efectos de la corrupción en la innovación. La primera sugiere que las empresas pueden beneficiarse de los entornos corruptos, ya que la corrupción ayuda a superar obstáculos burocráticos y brinda acceso a recursos valiosos, a lo que se le llama Grease the Wheels (gtw). La segunda, sugiere que la corrupción impide los procesos innovadores, ya que se asemeja a un impuesto que los hace más costosos, generando un sesgo hacia actividades rentistas y menos innovadoras, a esta hipótesis se le llama Sand the Wheels (stw) (Huang y Yuan, 2020; Ellis et al., 2020; Karaman y Sylwester, 2020). 

			La corrupción es un problema multidimensional que va más allá de la economía y afecta aspectos fundamentales del desarrollo en una sociedad, como justicia, calidad de servicios públicos, confianza en las instituciones, inversión, seguridad y calidad de vida. Ampliar la investigación en esta dirección podría tener implicaciones cruciales para políticas anticorrupción y desarrollo sostenible.

			Este estudio se propone contrastar estas hipótesis en el contexto mexicano a través de un estudio a nivel macro que emplea análisis de componentes principales y modelos de ecuaciones estructurales. Los resultados respaldan la hipótesis gtw al demostrar un efecto positivo de la corrupción en la innovación y el crecimiento económico.

			Este documento se compone de varias secciones: la primera, una revisión de la literatura sobre la relación entre corrupción, innovación y crecimiento económico; después se presenta una descripción de la metodología empleada, para continuar de inmediato con la presentación de resultados; y finalmente una discusión de las conclusiones, evaluando la capacidad de las hipótesis para determinar si alguna de ellas puede explicar los efectos de la corrupción en la innovación en México y si esto afecta el crecimiento económico.

			

			2. Revisión de la literatura




Los efectos de la corrupción en la economía

			

			Esta sección presenta una visión variada sobre el concepto de corrupción. Algunos ejemplos incluyen la perspectiva de Leff (1964), que la describe como “una influencia extralegal (si no criminal) en la formación e implementación de políticas”, o la definición de Mauro (1995), que la relaciona con “el grado en que las transacciones de negocios incluyen pagos cuestionables”.

			Estas definiciones abordan la corrupción desde diversas perspectivas, ya sea como ventas realizadas por agentes gubernamentales para su ganancia personal, como lo plantean Shleifer y Vishny (1993), o como el abuso del poder público y/o autoridad para beneficio privado, según Anokhin y Schulze (2009).

			También se mencionan las dimensiones de la corrupción, que van desde grandes montos de dinero hasta pequeños sobornos, como lo señala el trabajo de Habiyaremye y Raymond (2013). Otras definiciones, como la de Cárdenas et al. (2018), enfatizan la toma de decisiones individual, ya sea en el ámbito público o privado, buscando un beneficio de cualquier tipo y que puede ser legalmente penalizado.

			Se destaca que la corrupción se puede presentar tanto en el sector público como en el privado, como señala Tomaszewski (2018). Además, se destaca su impacto negativo en las economías, como lo enfatizan Riaz et al. (2018), al tiempo que se resalta su carácter perjudicial como institución, según Riaz y Canter (2020).

			Por último, Transparency International (Faraz y Canter, 2020) la describe como “el abuso del poder encomendado para beneficio privado” y la clasifica en categorías de grande, pequeña y política. Merino (2022), por su parte, sugiere que la corrupción es una consecuencia de la captura del Estado en sus diversas manifestaciones.

			Esta revisión de literatura destaca que la corrupción puede ocurrir tanto en el ámbito público como en el privado, y se refiere al abuso de poder para obtener beneficios privados a través de sobornos, desvío de recursos y obtención de contratos. Esto implica secrecía y acuerdo entre dos agentes y, por lo general, ocurre cuando hay una alta inelasticidad de la demanda de los privados respecto a la provisión de bienes o servicios públicos (Habiyaremye y Raymond, 2013).

			De esta forma, se podría definir a la corrupción para el presente estudio como el acto de abusar del poder, a menudo de manera secreta, para obtener beneficios personales o privados a través de sobornos, desvío de recursos y obtención de contratos. Puede ocurrir tanto en el sector público como en el privado y puede involucrar transacciones ilegales o cuestionables. Por tanto, la corrupción implica la manipulación indebida de la autoridad para ganancia propia o de terceros.

			Según el Foro Económico Mundial, la corrupción ha costado aproximadamente US$2.6 trillones por año, lo que equivale al 5% del PIB mundial (Iorio y Segnana, 2022). Además, el Banco Mundial (2020) informa que las empresas y los individuos pagan más de US$1 trillón en sobornos cada año. En México, el costo promedio de un acto de corrupción es de MXN$2 799 por adulto víctima y de MXN$12 243 por empresa víctima, de acuerdo con Deloitte (2021). La importancia de este tema se refleja en la inclusión de un capítulo de corrupción en el reciente Tratado entre México, Estados Unidos y Canadá (T-MEC), debido a su impacto en el comercio entre los tres países de América del Norte (Deloitte, 2021). Los efectos incluyen la pérdida de empleos, la inhibición de la competencia y la inversión, y una asignación ineficiente de recursos, todo lo cual puede afectar el crecimiento económico de las empresas y las naciones (Habiyaremye y Raymond, 2013; Griffiths y Kickul, 2008; Sena et al., 2018).

			Estudios clásicos como los de Rose-Ackerman (1975), Shleifer y Vishny (1993) y Mauro (1995) han modelado la corrupción como una estructura de mercado que surge de las imperfecciones institucionales y de mercado. En estos estudios se concluye que la corrupción inhibe el crecimiento económico y distorsiona los mercados de manera más significativa que un impuesto adicional. Mauro (1995) introduce análisis econométricos, demostrando que la corrupción en algunos casos puede tener efectos positivos, como la eliminación de barreras burocráticas y el trabajo más ágil de los agentes de gobierno involucrados en actividades corruptas.

			La corrupción afecta los derechos de propiedad, constriñe las instituciones políticas y dificulta su combate debido a la secrecía involucrada (Hodge et al., 2011). Existen posturas diferentes sobre los efectos económicos de la corrupción, algunos estudios indican que esta práctica puede facilitar el desempeño económico gtw (Leff, 1964; Huntington, 1968), mientras que otros proponen el stw (Mauro, 1995; Tanzi, 1998). Adicionalmente, países con mayor dependencia de exportaciones, altas regulaciones y falta de control de la inflación son más propensos a sufrir de problemas de corrupción (Hodge et al., 2011). Un canal de transmisión de la corrupción es la incertidumbre, ya que disminuye la inversión en capital físico y humano (Hodge et al., 2011). Aghion et al. (2016) proponen que, elaborar el análisis de este problema, como un impuesto a empresas y consumidores no es adecuado, ya que los impuestos desincentivan a emprendedores y empresas de alta tecnología. Además, concluyen que los efectos marginales de un impuesto sobre el crecimiento en países con altos niveles de corrupción son mínimos.

			Desde el 2000 aumentaron los estudios empíricos sobre los efectos de la corrupción respecto al desempeño económico, con información de Transparencia Internacional, en particular, el Índice de Percepción de Corrupción (ipc). Aunque este índice es el principal en estos estudios, también existen otros índices como el International Country Risk Guide (icrg) Index, o el World Governance Indicators (wgi), que han sido menos utilizados en la literatura académica (Gründler y Potrafke, 2019). De hecho, México se encuentra en los niveles medio-alto en el ipc, pues registra niveles entre 65 y 73%. De acuerdo con este indicador, los países que reciben mayor inversión extranjera directa están asociados a menores niveles de corrupción en el ipc (Gründler y Potrafke, 2019).

			En Latinoamérica se ha encontrado que, si bien se avanzó en la lucha contra la corrupción, ésta no muestra resultados concluyentes de mejoría en competitividad o crecimiento del pib (Useche y Reyes, 2020). También se ha encontrado que la desigualdad y la corrupción tienen una relación inversa, por lo que las políticas aplicadas para el combate a la corrupción podrían no ser las más adecuadas (Andres y Ramlogan, 2011), pues esta relación inversa, podría deberse a la gran participación del sector informal en estas economías (Dobson y Ramlogan, 2012).

			Ramírez y Sánchez (2013) realizaron un estudio en México para probar la hipótesis stw, pero no encontraron suficiente evidencia debido a la falta de datos disponibles. Por otro lado, Ruiz y García (2020) sugieren que la percepción de corrupción afecta el crecimiento económico de manera positiva cuando tanto la tasa de crecimiento como la percepción de corrupción son bajas, pero de manera negativa cuando ambas son altas, lo que respalda la existencia de las dos hipótesis, no obstante, en diferentes momentos.




			Los efectos de la corrupción en la innovación

			

			Según Iorio y Segnana (2022), aunque la relación entre corrupción e innovación es bien conocida, aún no se ha establecido su naturaleza exacta. El aumento en la disponibilidad de datos permitió un aumento en los estudios que abordan este problema (Doan et al., 2022). Estos estudios se pueden dividir en dos niveles de análisis: el de empresa, donde se analiza el efecto de la corrupción en la innovación en empresas, y el de nivel país o regional.

			La corrupción puede tener efectos negativos sobre la innovación. Por ejemplo, empresas con altas tasas de crecimiento y márgenes de utilidad, pueden estar asociadas a mayores niveles de innovación. Además, las empresas que realizan mayores inversiones suelen requerir niveles de certidumbre institucional para llevar a cabo actividades innovadoras (Karaman y Sylwester, 2020; Ross et al., 2012; Riaz y Canter, 2020; Habiyaremye y Raymond, 2013).

			Estos efectos se observan tanto en mipymes, como a nivel de empresa grande, se tiene registro de estudios académicos de estas afectaciones en empresas como Samsung, Siemens, Wal-Mart, entre otras (Iorio y Segnana, 2022).

			También existen estudios a nivel macro, y pueden referirse a un país, un conjunto de países, o un conjunto de estados dentro de un país. Han llegado a hallazgos un poco distintos de los estudios a nivel de empresa. En la tabla 2 se describen algunos de ellos.

			 

			

			Tabla 1. Referencias sobre efectos de la corrupción a nivel de empresa

			
				
					
					
					
				
				
					
							
							Referencia 

						
							
							Resumen

						
							
							Efecto

						
					

				
				
					
							
							Doan et al. (2022) 

						
							
							Los sobornos sobre el pago de impuestos tienen un efecto positivo sobre todos los indicadores de innovación.

						
							
							Positivo

						
					

					
							
							Karaman y Sylwester (2020) 

						
							
							Los sobornos se relacionan de manera significativa con la innovación, especialmente en empresas con muchos competidores. La competencia impulsa la innovación y la corrupción ayuda a evitar regulaciones costosas.

						
							
							Positivo

						
					

					
							
							Wellalage et al. (2020) 

						
							
							Las dueñas de negocios otorgan sobornos con mayor frecuencia que los dueños, lo que apoya la hipótesis GTW.

						
							
							Positivo

						
					

					
							
							Karaman (2017) 

						
							
							La corrupción tiene un efecto positivo en la tasa de innovación, independientemente de cómo se mida la innovación y la corrupción.

						
							
							Positivo

						
					

					
							
							Nguyen et al. 
(2016) 

						
							
							Los sobornos impulsan la innovación, como mejoras en productos o propiedad intelectual, pero su impacto varía según la efectividad de las instituciones locales. Las empresas multinacionales, con prácticas corruptas, pueden frenar la innovación en el país anfitrión.

						
							
							Positivo

						
					

					
							
							Huang y Yuan (2020) 

						
							
							La corrupción afecta negativamente la innovación, especialmente en empresas con poca influencia sobre funcionarios gubernamentales. En tales casos, las prácticas corruptas reemplazan a la innovación.

						
							
							Negativo

						
					

					
							
							Ellis et al. (2020) 

						
							
							La corrupción tiene efectos negativos no sólo sobre la innovación, sino también sobre la calidad de la innovación medida por las citas de patentes.

						
							
							Negativo

						
					

					
							
							De Soto (1987)

						
							
							La corrupción a menudo está relacionada con la economía informal, ya que los empresarios pueden verse obligados a pagar sobornos para evitar problemas legales o regulatorios.

						
							
							Negativo

						
					

					
							
							Sena et al. (2018) 

						
							
							Las mesas directivas independientes pueden aislar a una empresa del impacto perjudicial de la corrupción en su desempeño representado por la innovación.

						
							
							Negativo

						
					

					
							
							Iorio y Segnana (2022) 

						
							
							Ambas hipótesis GTW y STW pueden coexistir y no son necesariamente hipótesis que rivalicen.

						
							
							Ambos

						
					

					
							
							Riaz y Cantner (2020) 

						
							
							Los pequeños sobornos estimulan la innovación de procesos, pero perjudican las innovaciones organizacionales. Las empresas involucradas en corrupción a gran escala tienden a innovar en productos y procesos. 

						
							
							Ambos

						
					

					
							
							Habiyaremye y Raymond (2013)

						
							
							Sobre las multinacionales. Por un lado, aumentan la corrupción al utilizar sobornos para competir en países huésped, lo que inhibe la innovación del resto de empresas. Por otro lado, el mayor escrutinio público y las derramas de tecnología pueden disminuir la corrupción y fomentar la innovación.

						
							
							Ambos

						
					

					
							
							Mahagaonkar 
(2010)

						
							
							La corrupción impacta de manera contradictoria en la innovación. Si bien facilita la innovación en marketing, obstaculiza la innovación en producto, proceso y organización. Se identifican cuatro mecanismos de transmisión positivos, como la agilización de trámites, la reducción de incertidumbre en innovación incremental, la capacidad de superar obstáculos políticos y la protección contra el crimen y el vandalismo. 

						
							
							Ambos

						
					

				
			

			

			Nota: la columna efecto señala si los autores han encontrado un efecto de la corrupción sobre la innovación positivo, negativo o ambos.

			Fuente: elaboración propia.

			

			Tabla 2. Referencias sobre efectos de la corrupción a nivel macro

			
				
					
					
					
				
				
					
							
							Referencia 

						
							
							Resumen 

						
							
							Efecto

						
					

					
							
							 Mahagaonkar (2010) 

						
							
							La corrupción puede ayudar a la innovación en marketing, pero inhibe la innovación en producto, proceso y organizacional. La burocracia desalienta los proyectos innovadores que implican grandes incertidumbres, especialmente si son financiados por el gobierno. 

						
							
							Positivo

						
					

					
							
							 Tomaszewski (2018) 

						
							
							La corrupción es una transacción de mercado, donde los agentes corruptores se encuentran con los agentes corruptos y negocian el precio del soborno. 

						
							
							Positivo

						
					

					
							
							 Riaz et al. (2018) 

						
							
							La corrupción causa la innovación, mientras que la innovación no causa la corrupción. 

						
							
							Positivo

						
					

					
							
							 Anokhin y Schulze (2009) 

						
							
							Un mejor control de la corrupción está asociado con niveles crecientes de innovación y espíritu empresarial. La corrupción y la calidad de las instituciones son factores importantes en la explicación de las disparidades en las tasas de iniciativa empresarial e innovación. 

						
							
							Negativo

						
					

					
							
							 Griffiths y Kickul (2008) 

						
							
							La corrupción genera una mala asignación de recursos, falta de competitividad y eficiencia, menores ingresos públicos, menor productividad y tasas de innovación, y menores tasas de crecimiento y empleo. 

						
							
							Negativo

						
					

					
							
							 Habiyaremye y Raymond (2013) 

						
							
							Aunque las multinacionales pueden aumentar la corrupción al utilizar sobornos para competir en países huésped, también disminuyen la corrupción al ser sometidas a mayor escrutinio público y al generar derramas de tecnología que promueven la innovación. 

						
							
							Ambos

						
					

					
							
							 Wen et al. (2018) 

						
							
							La corrupción impacta más en las patentes que en las marcas. Hay un nivel de corrupción tolerable, más allá del cual no afecta la innovación. El monopolio temporal de las patentes puede incentivar prácticas corruptas para mantener la competitividad.

						
							
							Ambos

						
					

				
			

			

			

Nota: la columna efecto señala si los autores han encontrado un efecto de la corrupción sobre la innovación positivo, negativo o ambos.



			Fuente: elaboración propia.

			

			La propiedad intelectual como variable proxy de innovación

			

			El conocimiento se compone de elementos inobservables y puede ser medido a través de enfoques tales como integrado, codificado y tácito. El primero se refiere a software y computadoras, el segundo a patentes y manuales, y el tercero al capital humano (Aboites y Soria, 2008). Las patentes han sido consideradas como factores de investigación y desarrollo en algunas funciones de producción de conocimiento (Griliches, 1990).

			Las patentes han sido la medida más importante para los estudios de conocimiento codificado y la innovación (Aboites y Soria, 2008; Hall, 2007; Encaoua et al., 2006; Foray, 2004; Cohen et al., 2000; Granstrand, 1999; Griliches, 1990), aunque existen otras medidas como modelos de utilidad: diseños industriales, secretos industriales, circuitos integrados, derechos de autor, etcétera.

			Algunas críticas al uso de indicadores cuantitativos a nivel macro, como el gasto público en I+D, es que dicen poco sobre los vínculos y los impactos observados en el desempeño. Además, sólo pueden evaluarse a largo plazo (Molas-Gallart y Davies, 2006). Los indicadores cuantitativos no revelan la calidad de la investigación. Por ejemplo, un presupuesto de investigación es un insumo, más que una medida de desempeño (Donovan, 2007). También se ha sugerido que las medidas típicas del desempeño de ciencia y tecnología, como patentes, publicaciones, citas, son indicadores finales, que no dan cuenta precisa de los avances en la investigación (Mote et al., 2007).

			

			3. Bases de datos y método de aproximación

			

			Existe consenso en utilizar las bases de datos proporcionadas por instituciones como el Banco Mundial o el Fondo Monetario Internacional para variables económicas y de innovación y, por otro lado, se toman las bases de datos de Transparencia Internacional, para estudiar la variable sobre percepción de la corrupción (Wen et al., 2018; Riaz et al., 2018; Griffiths y Kickul, 2008). Generalmente se utilizan los análisis de regresión de datos en panel (Wen et al., 2018; Riaz et al., 2018) o el análisis multivariado (Griffiths y Kickul, 2008).

			El estudio se enfoca en el nivel de entidades federativas en México debido a la disponibilidad de información. Al aplicar un enfoque macro sobre las diferentes entidades federativas, se realiza un análisis de tipo multivariado. Para ello se utilizaron dos de sus técnicas más populares, por un lado, el análisis de componentes principales para reducir variables y, por otro lado, el análisis de ecuaciones estructurales (sem), con el que se analiza el camino que siguen las hipótesis stw y gtw. Como se mostró en la revisión de la literatura, ningún estudio antes lo ha aplicado para el entendimiento de estos fenómenos.

			

			Variables y fuentes de información

			

			Las variables se agruparon por entidad federativa y se analizaron sólo las correspondientes a 2015, 2017 y 2019 debido a la disponibilidad de datos. A continuación, se describen las variables y sus fuentes.

			

			Variables de innovación. Dentro de estas variables se tienen el número de miembros del Sistema Nacional de Investigadores (SNI); solicitudes y otorgamientos de patentes, modelos de utilidad y registro de marcas; variables de presupuestos, gasto dedicado a ciencia y tecnología. También está el monto dedicado a la Secretaría de Educación Pública (sep) por cada estado, como gasto de educación.

			Variables de corrupción. Dentro de estas se utilizan variables de la Encuesta Nacional de Calidad e Impacto Gubernamental (encig). Se tienen 21 variables de percepción de corrupción. Estas percepciones van de 0 a 100 donde cero es lo menos corrupto y 100 es lo más corrupto.

			Variables de apoyo. Se retoman otras variables que ayudan en el presente análisis, como población, Inversión Extranjera Directa (IED), crecimiento del Producto Interno Bruto (PIB) de los estados, y finalmente, la variable de gasto total por entidad federativa.

			

			Todas estas variables y sus fuentes de información se resumen en la tabla A1 del Anexo.

			

			Análisis de Componentes Principales (ACP)

			

			Este análisis descompone la varianza total para evaluar la pérdida de información al eliminar componentes. Se aplica la técnica de ACP para reducir el número de variables asociadas a la innovación, y otro número de componentes asociados a la corrupción. En la tabla A1 se tienen 21 variables asociadas a la corrupción, y en cuanto a la innovación son nueve, mismas que se pueden reducir mediante esta técnica de ACP.

			En el diagnóstico del ACP, el estadístico kmo (Kaiser Meyer) indica la idoneidad de la matriz para el análisis. Se descartan kmo menores a 0.5, ya que las variables tienen un aporte limitado. Además, se consideran valores propios mayores a 1 o una contribución a la varianza superior al 70% para determinar el número necesario de componentes principales.

			Con los componentes principales de variables relacionadas con la innovación y la corrupción, se generan tablas descriptivas con los cuartiles de cada componente principal, que describan las relaciones entre corrupción e innovación.

			

			Análisis de Modelos de Ecuaciones Estructurales

			

			Los modelos sem combinan la perspectiva econométrica, enfocada en la predicción, con el enfoque psicométrico, que modela variables latentes inferidas indirectamente de múltiples medidas observadas. 

			Se propone un modelo que incluye dos ecuaciones para los factores Corrupción e Innovación. El factor de Innovación se compone de variables con altas cargas factoriales no repetidas, como miembros sni por millón de habitantes, solicitudes de patentes y modelos de utilidad por millón de habitantes, ied por millón de habitantes y el factor de corrupción. Las ecuaciones 
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			Donde vl.Corrupcion y vl.Innovacion son variables latentes que determinan a las variables del lado derecho. Una vez estimados estos factores, se calculan los parámetros del modelo de regresión siguiente:

			

			
				
					
					
				
				
					
							
							[image: Alarcon_Eqn004.psd]

						
							
							(4)

						
					

				
			

			

			

			Donde el CPIB se refiere al crecimiento del PIB. Con las ecuaciones 1-4 se prueban las hipótesis, donde la corrupción puede tener efectos sobre la capacidad innovadora de los estados, ya sea positiva o negativa. El modelo de ecuaciones estructurales viene dado en la figura 1.

			En la figura 1 se observan las hipótesis a contrastar. Las flechas indican la causalidad de una variable a otra, mientras que los coeficientes gamma indican el número de parámetros estimados. Este modelo sem se aplica en los años 2019, 2017 y 2015. Como pruebas de ajuste del modelo se retoman los estadísticos Chi-cuadrado y SRMR.

			

			Figura 1. Modelo SEM para las hipótesis STW y GTW
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			Nota: las variables latentes están encerradas en círculos, las variables observables en rectángulos.


			Fuente: elaboración propia con Rstudio y paquete DiagRamer. 

			

			4. Resultados de los modelos

			

			Análisis de los componentes principales

			

			Vale la pena señalar que las figuras se muestran sólo para 2019 por cuestiones de practicidad, ya que las estadísticas para 2015 y 2017 son parecidas.1 

			

En la figura 2, las correlaciones entre las variables son positivas, lo que sugiere una mayor percepción de corrupción en dimensiones altamente corre-

lacionadas. Se calcularon los coeficientes kmo para evaluar la significancia

de las correlaciones y realizar un análisis de componentes principales.
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			Tabla 3. Coeficientes KMO de indicadores de corrupción para 2019

			
				
					
					
				
				
					
							
							Variable

						
							
							KMO

						
					

				
				
					
							
							MSA global

						
							
							0.83

						
					

					
							
							MSA para cada variable

						
							
							

						
					

					
							
							Policías

						
							
							0.86

						
					

					
							
							Partidos políticos

						
							
							0.85

						
					

					
							
							Gobiernos estatales

						
							
							0.89

						
					

					
							
							Gobiernos municipales

						
							
							0.79

						
					

					
							
							Gobierno Federal

						
							
							0.80

						
					

					
							
							Ministerio Público

						
							
							0.84

						
					

					
							
							Empresarios

						
							
							0.85

						
					

					
							
							Jueces y Magistrados

						
							
							0.82

						
					

					
							
							Sindicatos

						
							
							0.86

						
					

					
							
							Universidades públicas

						
							
							0.82

						
					

					
							
							Medios de comunicación

						
							
							0.88

						
					

					
							
							Comisiones de Derechos Humanos

						
							
							0.74

						
					

					
							
							Institutos electorales

						
							
							0.83

						
					

					
							
							Escuelas públicas

						
							
							0.73

						
					

					
							
							Instituciones religiosas

						
							
							0.81

						
					

					
							
							Ejército y Marina

						
							
							0.74

						
					

					
							
							Cámara de Diputados y Senadores

						
							
							0.79

						
					

				
			

			

			Fuente: elaboración propia con datos del ENCIG-INEGI (2019).

			

			Según la figura 3, los estados siguen dos estrategias en relación con los indicadores de corrupción. En una dirección se encuentran indicadores “sociales”, que incluyen institutos electorales, escuelas públicas, comisiones de Derechos Humanos, instituciones religiosas y sindicatos. En la otra dirección, se hallan variables “gubernamentales”, como gobiernos estatales, federales y municipales, partidos políticos, cámaras de Diputados y Senadores, empresarios y ministerios públicos. 

			En la tabla 4 se muestran las cargas factoriales del ACP, que se refieren a las correlaciones entre la puntuación de cada componente principal con las variables originales.

			El primer componente, con las cargas factoriales más fuertes, contribuye al 54% de la varianza total. Se aplicó el mismo procedimiento a los indicadores de innovación, presentando una figura de coeficientes de correlación.

			En la figura 4, la variable de gastos estatales de la sep es la única que muestra una relación negativa con otros indicadores de innovación y correlaciones más débiles. Antes de aplicar el ACP a los indicadores de innovación como reducción de variables, se calcularon los coeficientes kmo para verificar su viabilidad.

			

			Figura 3. Componentes 1 y 2 del ACP para indicadores de corrupción en 2019
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			Nota: los números indican entidades federativas ordenadas alfabeticamente; el texto señala puntuaciones de indicadores en componentes principales.


			Fuente: elaboración propia en Rstudio.

			

			Tabla 4. Cargas factoriales para indicadores de corrupción en 2019

			
				
					
					
					
					
				
				
					
							
							

						
							
							CP1

						
							
							CP2

						
							
							CP3

						
					

				
				
					
							
							Policías

						
							
							-0.73

						
							
							0.43

						
							
							-0.19

						
					

					
							
							Partidos políticos

						
							
							-0.85

						
							
							0.19

						
							
							0.05

						
					

					
							
							Gobiernos estatales

						
							
							-0.88

						
							
							0.26

						
							
							0.14

						
					

					
							
							Gobiernos municipales

						
							
							-0.69

						
							
							0.44

						
							
							-0.13

						
					

					
							
							Gobierno Federal

						
							
							-0.82

						
							
							0.11

						
							
							-0.16

						
					

					
							
							Ministerio Público

						
							
							-0.83

						
							
							0.11

						
							
							0.15

						
					

					
							
							Empresarios

						
							
							-0.84

						
							
							0.12

						
							
							0.14

						
					

					
							
							Jueces y Magistrados

						
							
							-0.71

						
							
							0.34

						
							
							0.22

						
					

					
							
							Sindicatos

						
							
							-0.84

						
							
							-0.24

						
							
							-0.26

						
					

					
							
							Universidades públicas

						
							
							-0.66

						
							
							-0.34

						
							
							-0.12

						
					

					
							
							Medios de comunicación

						
							
							-0.79

						
							
							-0.24

						
							
							-0.25

						
					

					
							
							Comisiones de Derechos Humanos

						
							
							-0.42

						
							
							-0.47

						
							
							-0.29

						
					

					
							
							Institutos electorales

						
							
							-0.76

						
							
							-0.12

						
							
							-0.33

						
					

					
							
							Escuelas públicas

						
							
							-0.55

						
							
							-0.44

						
							
							0.44

						
					

					
							
							Instituciones religiosas

						
							
							-0.58

						
							
							-0.40

						
							
							0.53

						
					

					
							
							Ejército y Marina

						
							
							-0.55

						
							
							-0.62

						
							
							-0.04

						
					

					
							
							Cámara de Diputados y Senadores

						
							
							-0.80

						
							
							0.23

						
							
							0.18

						
					

				
			

			

			Nota: las cifras en negritas muestran cargas factoriales mas significativas.

			Fuente: elaboración propia.

			 

			

			Figura 4. Coeficientes de correlación para las variables de innovación en 2019

			

			[image: 1872.png]

			Fuente: elaboración propia con datos del CONACYT (2019), SEP (2019) e IMPI (2019).




			La tabla 5 muestra que todas las variables tienen una relación estrecha y deben incluirse juntas (msa global). Se realizó un ACP con los indicadores de innovación de 2019, donde dos componentes principales significativos explican el 74% de la variación total de los datos (véase tabla 6).

			Algunos estados priorizan mayores gastos en sep, otorgamiento de modelos y solicitudes de diseños industriales (figura 5, parte inferior), mientras que otros enfatizan miembros sni, patentes y modelos de utilidad (figura 6, parte superior).

			

			Tabla 5. Coeficientes KMO de indicadores de innovación para 2019

			
				
					
					
				
				
					
							
							Variable

						
							
							KMO

						
					

					
							
							MSA global

						
							
							0.81

						
					

					
							
							MSA para cada variable

						
							
							

						
					

					
							
							SNI

						
							
							0.74

						
					

					
							
							Solicitud de patentes

						
							
							0.86

						
					

					
							
							Solicitud de diseño industrial

						
							
							0.82

						
					

					
							
							Solicitud de modelos de utilidad

						
							
							0.85

						
					

					
							
							Otorgamiento de patentes

						
							
							0.79

						
					

					
							
							Otorgamiento de diseño industrial

						
							
							0.76

						
					

					
							
							Otorgamiento de modelos de utilidad

						
							
							0.93

						
					

					
							
							SEP

						
							
							0.67

						
					

				
			

			

			Fuente: elaboración propia con datos de CONACYT (2019), SEP (2019) e IMPI (2019).

			

			Tabla 6. Resumen del ACP para indicadores de innovación en 2019

			
				
					
					
					
				
				
					
							
							 

						
							
							PC1

						
							
							PC2

						
					

					
							
							Desviación estándar

						
							
							2.247

						
							
							0.9569

						
					

					
							
							Proporción de la varianza

						
							
							0.631

						
							
							0.1145

						
					

					
							
							Proporción acumulada

						
							
							0.631

						
							
							0.7455

						
					

				
			

			

			Fuente: elaboración propia.

			

			Figura 5. Componentes 1 y 2 del ACP para indicadores de innovación en 2019

			[image: 1910.png]

			Nota: los números indican entidades federativas ordenadas alfabeticamente; el texto señala puntuaciones de indicadores en componentes principales.


			Fuente: elaboración propia en Rstudio.

			

			Además de este análisis gráfico, se obtuvieron las cargas factoriales de los componentes de innovación, mismos que se muestran en la tabla 7.

			

			Tabla 7. Cargas factoriales para indicadores de innovación en 2019

			
				
					
					
					
				
				
					
							
							

						
							
							CP1

						
							
							CP2

						
					

					
							
							SNI

						
							
							0.80

						
							
							0.20

						
					

					
							
							Solicitud de patentes

						
							
							0.83

						
							
							0.10

						
					

					
							
							Solicitud de diseño industrial

						
							
							0.82

						
							
							-0.32

						
					

					
							
							Solicitud de modelos de utilidad

						
							
							0.86

						
							
							0.23

						
					

					
							
							Otorgamiento de patentes

						
							
							0.93

						
							
							0.14

						
					

					
							
							Otorgamiento de diseño industrial

						
							
							0.86

						
							
							-0.29

						
					

					
							
							Otorgamiento de modelos de utilidad

						
							
							0.72

						
							
							-0.47

						
					

					
							
							SEP

						
							
							-0.45

						
							
							-0.62

						
					

				
			

			

			Notas: las cifras en negritas muestran cargas factoriales más significativas.

			Fuente: elaboración propia.




			En la tabla 7, el primer componente captura la mayoría de las cargas factoriales, representando el 63% de la varianza total. El segundo componente se destaca por sus cargas en gastos de la sep y explica las estrategias de desarrollo de indicadores de innovación en algunos estados.

			Se elaboró una tabla cruzando el primer componente principal de indicadores de corrupción con el primero de indicadores de innovación, que abarca el 54 y 63% de sus respectivas varianzas. Esta es una herramienta de clasificación basada en el desempeño de las entidades en estas variables.

			La tabla 8 muestra la clasificación de entidades según sus componentes principales. Algunas están en el cuartil superior de innovación, pero en el inferior de percepción de corrupción, como Ciudad de México, Jalisco y Morelos. Otras, como Nuevo León, tienen altos niveles de percepción de corrupción a pesar de estar en el cuartil superior de innovación. Esto sugiere que las hipótesis gtw y stw pueden cumplirse en diferentes estados. 




Tabla 8. Clasificación de entidades de acuerdo con el primer componente de cadaACPy sus cuartiles








	


	Primer componente de corrupción




	


	


	Q1


	Q1


	Q3


	Q4




	Primer componente
de innovación


	Q4


	Ciudad de México, Jalisco, Morelos


	Aguascalientes, Coahuila, Querétaro


	Guanajuato


	Nuevo León




	Q3


	


	México, Puebla


	Colima, Hidalgo, Sonora


	Chihuahua, Sinaloa, Yucatán




	Q2


	Baja California, Michoacán, Quintana Roo, San Luis Potosí, Veracruz


	


	Campeche


	Baja California Sur, Tamaulipas




	Q1


	


	Chiapas, Guerrero, Oaxaca


	Nayarit, Tabasco, Tlaxcala


	Durango, Zacatecas









Fuente: elaboración propia a partir de resultados deACP.

			

			Análisis de ecuaciones estructurales

			

			A continuación se muestran los resultados del SEM, los cuales están divididos en tablas (9, 10, 11 y 12), esto debido a que el sem genera mucha información en el proceso de estimación de parámetros. Los resultados se muestran para los tres años de análisis, así como para datos combinados.

			De la tabla  9, la variable latente Corrupción determina de manera positiva a las variables de percepción de corrupción de los niveles de Gobierno Federal, estatal y municipal, así como también determina a la percepción de corrupción en los empresarios. Respecto de la variable latente de Innovación, ésta influye de manera positiva en la cantidad de miembros sni, solicitud de patentes y modelos de utilidad, ied, así como también influye de manera positiva en la variable latente de corrupción. Este último resultado, es particularmente importante, ya que significa que existe una relación endógena de la innovación sobre la corrupción, esto es, que no sólo la corrupción tiene un efecto sobre la innovación, sino que la innovación tiene efectos sobre la corrupción, esto se ha señalado por diversos autores en las tablas 1 y 2, particularmente se indica que empresas multinacionales que son innovadoras, corrompen a las autoridades locales para impedir la innovación de empresas locales (Habiyaremye y Raymond; 2013; Nguyen et al., 2016), también se señala este tipo de relaciones en mercados donde las empresas innovadoras quieren impedir la innovación de competidores (Karaman y Sylwester, 2020; Riaz et al., 2018; Wen et al., 2018).




Tabla 9. Estructuras de variables latentes o factores


















	


	2019


	


	2017


	


	2015


	


	Combinado




	


	Estimador


	Valor Z


	P(>|z|)


	


	Estimador


	Valor Z


	P(>|z|)


	


	Estimador


	Valor Z


	P(>|z|)


	


	Estimador


	Valor Z


	P(>|z|)




	


	Variable latente: Corrupción




	Gobierno estatal


	0.899


	


	


	


	0.801


	


	


	


	0.863


	


	


	


	0.911


	


	




	Gobierno municipal


	0.7


	4.649


	0


	


	0.877


	5.837


	0


	


	0.907


	7.208


	0


	


	0.92


	15.143


	0




	Gobierno Federal


	0.817


	5.96


	0


	


	0.904


	6.093


	0


	


	0.806


	5.792


	0


	


	0.697


	8.488


	0




	Empresarios


	0.871


	6.618


	0


	


	0.925


	6.287


	0


	


	0.937


	7.638


	0


	


	0.954


	16.634


	0




	


	Variable latente: Innovación




	Miembros SNI


	0.815


	


	


	


	0.742


	


	


	


	0.775


	


	


	


	0.773


	


	




	Solicitud de patentes


	0.83


	5.373


	0


	


	0.991


	4.56


	0


	


	1.013


	6.197


	0


	


	0.923


	8.877


	0




	Solicitud de modelos de utilidad


	0.92


	5.986


	0


	


	0.618


	3.597


	0


	


	0.794


	5.121


	0


	


	0.791


	8.065


	0




	IED


	0.67


	4.052


	0


	


	0.3


	1.696


	0.09


	


	0.503


	3.019


	0.003


	


	0.514


	4.976


	0




	Corrupción


	0.37


	1.944


	0.052


	


	0.367


	1.954


	0.051


	


	0.409


	2.283


	0.022


	


	0.182


	1.656


	0.098









Nota: carga factorial de 1 en miembrosSNIpara la innovación y en percepción de corrupción en gobiernos estatales para la corrupción.

Fuente: elaboración propia con Rstudio.




			Un aspecto para destacar es que todas las variables resultan significativas a nivel individual. En este sentido, en la siguiente tabla se muestran los estadísticos Chi-cuadrado y SRMR.

			En la tabla 10, las matrices de varianzas y covarianzas muéstrales son iguales a las teóricas sólo en 2015. En otros periodos y en datos combinados, se rechaza esta hipótesis, pero el estadístico SRMR indica un buen ajuste global, especialmente en los datos combinados.

			

			Tabla 10. Estadísticos de ajuste del modelo de ecuaciones estructurales

			
				
					
					
					
					
					
				
				
					
							
							 

						
							
							2019

						
							
							2017

						
							
							2015

						
							
							Combinado

						
					

					
							
							Observaciones

						
							
							32

						
							
							32

						
							
							32

						
							
							96

						
					

					
							
							Parámetros estimados

						
							
							21

						
							
							21

						
							
							21

						
							
							21

						
					

					
							
							Grados de libertad

						
							
							33

						
							
							33

						
							
							33

						
							
							33

						
					

					
							
							Estadístico de prueba

						
							
							55.658

						
							
							50.375

						
							
							35.013

						
							
							55.937

						
					

					
							
							Chi-cuadrado

						
							
							0.008

						
							
							0.027

						
							
							0.373

						
							
							0.008

						
					

					
							
							SRMR

						
							
							0.120

						
							
							0.123

						
							
							0.096

						
							
							0.067

						
					

				
			

			

			

Nota: se utilizan estadísticos Chi-cuadrado y SRMR para evaluar la igualdad entre matrices de varianzas y covarianzas y la significancia global.



			Fuente: elaboración propia con Rstudio.




			De la tabla 11, en 2015 la variable latente Corrupción determina en 0.832 a la variable latente de Innovación. Esta variable latente de Corrupción tiene coeficientes positivos para todos los años e incluso en el análisis de años combinados. Esto significa que el impacto de la corrupción sobre la varianza de la innovación es positivo, lo que demuestra los efectos gtw.




Tabla 11. Estimadores para las varianzas de las variables latentes


















	


	2015


	


	2017


	


	2019


	


	Combinado




	


	Estimador


	z-value


	P(>|z|)


	


	Estimador


	z-value


	P(>|z|)


	


	Estimador


	z-value


	P(>|z|)


	


	Estimador


	z-value


	P(>|z|)




	.GobEst


	0.255


	3.266


	0.001


	


	0.359


	3.530


	0.000


	


	0.191


	2.260


	0.024


	


	0.169


	5.176


	0.000




	.GobMun


	0.177


	2.774


	0.006


	


	0.231


	3.100


	0.002


	


	0.510


	3.624


	0.000


	


	0.153


	4.910


	0.000




	.GobFed


	0.350


	3.545


	0.000


	


	0.183


	2.770


	0.006


	


	0.333


	3.188


	0.001


	


	0.514


	6.621


	0.000




	.Empresarios


	0.122


	2.171


	0.030


	


	0.144


	2.384


	0.017


	


	0.241


	2.675


	0.007


	


	0.089


	3.387


	0.001




	.SIN


	0.399


	3.667


	0.000


	


	0.449


	3.215


	0.001


	


	0.336


	3.160


	0.002


	


	0.402


	5.538


	0.000




	.SPatentes


	-0.026


	-0.332


	0.740


	


	0.017


	0.115


	0.908


	


	0.312


	3.043


	0.002


	


	0.147


	2.358


	0.018




	.SModelosUt


	0.370


	3.580


	0.000


	


	0.618


	3.740


	0.000


	


	0.154


	1.794


	0.073


	


	0.375


	5.324


	0.000




	.IEDtotal


	0.747


	4.007


	0.000


	


	0.910


	3.987


	0.000


	


	0.552


	3.680


	0.000


	


	0.735


	6.647


	0.000




	.cpib


	0.880


	3.999


	0.000


	


	0.813


	3.977


	0.000


	


	0.974


	3.997


	0.000


	


	0.826


	6.879


	0.000




	.Corrupcion


	0.832


	3.013


	0.003


	


	0.865


	2.672


	0.008


	


	0.863


	3.101


	0.002


	


	0.967


	5.750


	0.000




	Innovacion


	1.000


	2.575


	0.010


	


	1.000


	2.313


	0.021


	


	1.000


	2.716


	0.007


	


	1.000


	4.297


	0.000









Fuente: elaboración propia con Rstudio.




Tabla 12. Análisis de regresión del modelo de ecuaciones estructurales


















	


	Variable dependiente: crecimiento del PIB




	


	2019


	


	2017


	


	2015


	


	Combinado




	Variables


	Estimador


	Valor Z


	P(>|z|)


	


	Estimador


	Valor Z


	P(>|z|)


	


	Estimador


	Valor Z


	P(>|z|)


	


	Estimador


	Valor Z


	P(>|z|)




	Innovación


	0.043


	0.215


	0.830


	


	0.314


	1.73


	0.084


	


	0.306


	1.65


	0.099


	


	0.185


	1.835


	0.066




	Corrupción


	0.075


	0.377


	0.706


	


	0.131


	0.729


	0.466


	


	-0.189


	-0.998


	0.318


	


	0.216


	2.211


	0.027




	Gasto total


	-0.128


	-0.736


	0.462


	


	-0.203


	-1.269


	0.205


	


	-0.195


	-1.179


	0.238


	


	-0.281


	-3.016


	0.003









Fuente: elaboración propia con Rstudio.




			Se observa que la variable de Corrupción tiene un valor negativo para el 2015, pero positivo para 2019, 2017 y años combinados. Esto, por un lado, refleja la inconsistencia del impacto de la corrupción sobre el crecimiento económico; por otro lado, cuando se analizan los datos en conjunto para tres años, se refuerza la hipótesis gtw, ya que la percepción de corrupción muestra efectos positivos y significativos sobre el crecimiento económico.

			

En la figura 6, la percepción de corrupción sobre empresarios tiene un mayor peso en la variable latente de corrupción que la percepción sobre auto-

ridades gubernamentales. A nivel municipal, la corrupción contribuye significativamente a esta variable latente (después de excluir a los empresarios). Para la variable latente de Innovación, el número de solicitudes de patentes y modelos de utilidad es destacado por su peso explicativo.



			

			Figura 6. Causalidades y coeficientes del modelo de ecuaciones estructurales con datos combinados

			

			[image: 1957.png]

			

			Nota: las variables latentes están encerradas en círculos, las variables observables en rectángulos.


			Fuente: elaboración propia con Rstudio. 




			En relación con los efectos de la innovación en el crecimiento, se observan impactos positivos en los años analizados, lo que indica una dirección coherente en este efecto. Respecto del gasto, también muestra consistencia en signos y significancia, especialmente en los datos combinados de los tres años.

			

			5. Conclusiones

			

			Se comprueba un efecto positivo de la corrupción sobre la actividad innovadora y sobre el crecimiento económico. Del ACP, se aprecia la heterogeneidad entre regiones, pues si bien Ciudad de México, Jalisco y Morelos tienen bajos niveles de percepción de corrupción y, Nuevo León tiene un nivel alto, ambos grupos de estados se encuentran en el nivel más altos de innovación. Lo que es una señal de que las hipótesis gtw y stw podrían cumplirse sólo para algunos estados.

			Mediante el sem, se puede corroborar que existe un efecto positivo de la corrupción sobre la variable latente de innovación y el crecimiento económico, lo que apunta a la hipótesis gtw. Esto podría deberse a diversas causas, como evitar barreras burocráticas en la obtención de patentes y permisos, la necesidad de recursos especializados o permisos que a veces sólo se pueden obtener mediante corrupción, la desincentivación de la innovación a través de sobornos competitivos y la búsqueda de protección o certeza al corromper a autoridades locales, lo que brinda confianza para proyectos innovadores a largo plazo, entre otros factores.

			Del modelo de ecuaciones estructurales, se encuentra evidencia a favor de la hipótesis gtw en innovación y crecimiento económico. Esto tiene implicaciones en políticas públicas, ya que, para fomentar la innovación, es necesario abordar vicios como pagos ilegales y sobornos, que generan pérdidas financieras y distorsionan los mercados, erosionando la confianza y la reputación de las partes involucradas. La corrupción tiene costos legales, efectos sociales negativos, como desigualdad y debilidad institucional, y desvía recursos de proyectos legítimos. Este combate llevaría a menores costos de transacción, y posiblemente a mayores niveles de innovación, sin necesariamente incurrir en actividades de corrupción, lo que podría convertirse en una política alternativa de ciencia y tecnología desde una perspectiva más ética, para impulsar este rubro, donde se destaque la importancia de encontrar un equilibrio entre la necesidad de reducir los costos de transacción para fomentar la innovación y el imperativo de abordar la corrupción de manera efectiva para garantizar un entorno empresarial ético y equitativo.

			Se debe reflexionar sobre por qué algunas personas sacrifican la moral pública por obtener ganancias personales, incluso en busca de innovación y competitividad. Además, se debe considerar las consecuencias a largo plazo de la corrupción, que van más allá de los costos económicos e incluyen la erosión de la confianza en las instituciones y la desigualdad. La corrupción no es sólo un precio a pagar por la moral pública; es un costo significativo que la sociedad soporta cuando no defiende sus valores éticos fundamentales.

			En futuras investigaciones, es necesario analizar a detalle los mecanismos que permiten que la corrupción tenga un impacto positivo en la innovación, ya que este estudio sólo ofrece una visión general a nivel de entidades federativas. Sin embargo, la escasez de encuestas a nivel empresarial y la falta de estudios en México representan desafíos significativos para construir un estado del arte sólido en torno a estas hipótesis.

			

			Anexo

			

			Tabla A1. Variables y fuentes de información

			
				
					
					
					
					
				
				
					
							
							Variable

						
							
							Descripción

						
							
							Fuente

						
							
							Medida

						
					

				
				
					
							
							Entidad

						
							
							Entidad Federativa

						
							
							

						
							
							

						
					

					
							
							Policías

						
							
							Percepción de la corrupción "Muy frecuente" en policías

						
							
							ENCIG-INEGI

						
							
							Porcentaje

						
					

					
							
							Partidos políticos

						
							
							Percepción de la corrupción "Muy frecuente" en Partidos políticos

						
							
							ENCIG-INEGI

						
							
							Porcentaje

						
					

					
							
							Gobiernos estatales

						
							
							Percepción de la corrupción "Muy frecuente" en Gobiernos estatales

						
							
							ENCIG-INEGI

						
							
							Porcentaje

						
					

					
							
							Gobierno Federal

						
							
							Percepción de la corrupción "Muy frecuente" en Gobierno Federal

						
							
							ENCIG-INEGI

						
							
							Porcentaje

						
					

					
							
							Diputados y Senadores

						
							
							Percepción de la corrupción "Muy frecuente" en Diputados y Senadores

						
							
							ENCIG-INEGI

						
							
							Porcentaje

						
					

					
							
							Ministerio Público

						
							
							Percepción de la corrupción "Muy frecuente" en Ministerio Público

						
							
							ENCIG-INEGI

						
							
							Porcentaje

						
					

					
							
							Gobiernos municipales

						
							
							Percepción de la corrupción "Muy frecuente" en Gobiernos municipales

						
							
							ENCIG-INEGI

						
							
							Porcentaje

						
					

					
							
							Empresarios

						
							
							Percepción de la corrupción "Muy frecuente" en Empresarios

						
							
							ENCIG-INEGI

						
							
							Porcentaje

						
					

					
							
							Medios de comunicación

						
							
							Percepción de la corrupción "Muy frecuente" en Medios de comunicación

						
							
							ENCIG-INEGI

						
							
							Porcentaje

						
					

					
							
							Institutos electorales

						
							
							Percepción de la corrupción "Muy frecuente" en Institutos electorales

						
							
							ENCIG-INEGI

						
							
							Porcentaje

						
					

					
							
							Jueces y Magistrados

						
							
							Percepción de la corrupción "Muy frecuente" en Jueces y Magistrados

						
							
							ENCIG-INEGI

						
							
							Porcentaje

						
					

					
							
							Sindicatos

						
							
							Percepción de la corrupción "Muy frecuente" en Sindicatos

						
							
							ENCIG-INEGI

						
							
							Porcentaje

						
					

					
							
							Hospitales públicos

						
							
							Percepción de la corrupción "Muy frecuente" en Hospitales públicos

						
							
							ENCIG-INEGI

						
							
							Porcentaje

						
					

					
							
							Universidades públicas

						
							
							Percepción de la corrupción "Muy frecuente" en Universidades públicas

						
							
							ENCIG-INEGI

						
							
							Porcentaje

						
					

					
							
							Escuelas públicas

						
							
							Percepción de la corrupción "Muy frecuente" en Escuelas públicas

						
							
							ENCIG-INEGI

						
							
							Porcentaje

						
					

					
							
							Instituciones religiosas

						
							
							Percepción de la corrupción "Muy frecuente" en Instituciones religiosas

						
							
							ENCIG-INEGI

						
							
							Porcentaje

						
					

					
							
							Comisiones de Derechos Humanos

						
							
							Percepción de la corrupción "Muy frecuente" en Comisiones de Derechos Humanos

						
							
							ENCIG-INEGI

						
							
							Porcentaje

						
					

					
							
							Ejército y Marina

						
							
							Percepción de la corrupción "Muy frecuente" en Ejército y Marina

						
							
							ENCIG-INEGI

						
							
							Porcentaje

						
					

					
							
							Compañeros del trabajo

						
							
							Percepción de la corrupción "Muy frecuente" en Compañeros del trabajo

						
							
							ENCIG-INEGI

						
							
							Porcentaje

						
					

					
							
							Vecinos

						
							
							Percepción de la corrupción "Muy frecuente" en Vecinos

						
							
							ENCIG-INEGI

						
							
							Porcentaje

						
					

					
							
							Familiares

						
							
							Percepción de la corrupción "Muy frecuente" en Familiares

						
							
							ENCIG-INEGI

						
							
							Porcentaje

						
					

					
							
							Gasto total

						
							
							Gasto total de los estados

						
							
							Cuenta pública y diarios oficiales estatales

						
							
							Gasto por cada 100 mil habitantes

						
					

					
							
							CTI

						
							
							Gastos en Ciencia y Tecnología de los estados

						
							
							Cuenta pública y diarios oficiales estatales

						
							
							Gasto por cada 100 mil habitantes

						
					

					
							
							IED

						
							
							Inversión Extranjera Directa

						
							
							Secretaría de Economía

						
							
							IED por cada 100 mil habitantes

						
					

					
							
							PIB

						
							
							Crecimiento del Producto Interno Bruto anual

						
							
							INEGI

						
							
							Porcentaje

						
					

					
							
							Poblacion

						
							
							Población total a mitad del año

						
							
							CONAPO

						
							
							Nivel

						
					

					
							
							Spatentes

						
							
							Solicitudes de patentes

						
							
							IMPI

						
							
							Registro por millón de habitantes

						
					

					
							
							Opatentes

						
							
							Patentes otorgadas

						
							
							IMPI

						
							
							Registro por millón de habitantes

						
					

					
							
							Sdiseños

						
							
							Solicitudes de diseños industriales

						
							
							IMPI

						
							
							Registro por millón de habitantes

						
					

					
							
							Odiseños

						
							
							Diseños industriales otorgados

						
							
							IMPI

						
							
							Registro por millón de habitantes

						
					

					
							
							Smodelout

						
							
							Solicitud de modelos de utilidad

						
							
							IMPI

						
							
							Registro por millón de habitantes

						
					

					
							
							Omodelout

						
							
							Modelos de utilidad otorgados

						
							
							IMPI

						
							
							Registro por millón de habitantes

						
					

					
							
							SEP

						
							
							Gasto de la SEP por entidad federativa

						
							
							Cuenta pública federal

						
							
							Gasto por cada 100 mil habitantes

						
					

				
			

			

			Fuente: elaboración propia.
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			Resumen. En el periodo 2006-2018 fueron construidos poco más de 6 000 km de gasoductos en México para constituir la cadena gas-electricidad, mediante inversión privada atraída por un modelo de negocios basado en la extracción de recursos públicos. Los sucesivos gobiernos neoliberales promovieron apresuradamente, sin criterios de planeación ni de minimización de riesgos, un amplio mercado para las empresas privadas que brindaron el servicio de transporte de gas natural para generación eléctrica, resultando en una sobrecapacidad cuyas dimensiones presupuestales y costosas fallas han sido evidenciadas por la documentación pública del Estado. Este artículo aporta una interpretación del proceso privatizador de base extractivista en el sector del gas natural mexicano y detalla los mecanismos del modelo de negocios de la conocida Reforma Energética.
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Gas pipelines in Mexico’s Energy Reform: 2013-2014. An extractivist business model



			Abstract. In the period 2006-2018, just over 6 000 km of gas pipelines were installed in Mexico to form a gas-electricity chain, using private investment attracted by a business model based on the extraction of public resources. Successive neoliberal governments hastily promoted, without planning criteria or risk minimization, a large market for private companies that provided natural gas transportation services for electricity generation, resulting in an overcapacity whose budgetary dimensions and costly flaws have been evidenced by the State’s public documentation. This article provides an interpretation of the extractivist-based privatization process in the Mexican natural gas sector and details the mechanisms of the business model of the well-known Energy Reform.

			Key Words: gas pipelines; Energy Reform; business model; gas-electricity chain; extractivism.




		

		
			1. Introducción

			

			

La culminación del ciclo histórico de privatización del sector energético mexicano tuvo lugar con un conjunto de leyes durante 2013 y 2014, estando en la presidencia Enrique Peña Nieto. Este nuevo cuerpo legal, que transformaba la Constitución y las leyes secundarias, fue continuación de los cambios en la legislación energética de los años noventa del siglo XX, que iniciaban el camino hacia la creación de mercados privados en el sector del transporte y distribución del gas natural, como el eje inicial de la reestructuración energética. Dos expectativas guiaron la privatización del gas: una era crear modelos de negocio a partir de la infraestructura de gasoductos existente, denominada Sistema Nacional de Gasoductos (SNG), y la otra, más ambiciosa, construir el mercado privado de una nueva cadena gas-electricidad, a partir de la creación de un sistema de gasoductos que alimentaran a un gran número de centrales de generación eléctrica, todo ello para establecer la venta de electricidad a la Comisión Federal de Electricidad (CFE) o bien para un comercio intra-empresa.



			Las inversiones para el nuevo conjunto de gasoductos y centrales de la cadena gas-electricidad fueron realizadas en su mayoría entre los años 2006 y 2018, mediante la fórmula de licitaciones de servicio, es decir, que las empresas privadas construyen y operan por 25 años los ductos, en tanto que el Estado comienza a pagarlos a partir de que son instalados. El resultado de esta nueva infraestructura se manifestó en un importante cambio de la matriz de la producción eléctrica en la cual el gas natural participó con cerca del 60% de la generación eléctrica en años recientes, frente a un 30% aproximadamente a inicios del presente siglo.

			El proceso de política económica mediante el cual se construyó la nueva cadena gas-electricidad se basó en una creación de ganancias privadas mediante un modelo de negocios de extracción de recursos públicos. Dicho modelo fue aplicado de manera extensiva, ya que el Estado promovió un amplio mercado para las empresas privadas que construían y brindaban el servicio de transporte de gas natural, sin contar con ningún condicionamiento de planeación y de minimización de riesgos al emplear el presupuesto público destinado a contratar los servicios privados.

			El proceso de privatización del sector energético mexicano ha sido analizado mayormente desde la perspectiva del petróleo y, en particular, con el enfoque de economía política y de integración con Estados Unidos (Alvarez, 2014; Vargas, 2015a y 2015b; Álvarez, 2019). Esta corriente de interpretación resalta el papel subordinado del Estado mexicano a los intereses de las grandes empresas de la energía y financieras, como rasgo distintivo de la fase neoliberal de la economía mexicana. En particular, Vargas (2015b) apuntó que la Reforma Energética de Peña Nieto fue claramente la puesta en marcha de un modelo de negocio.

			

En referencia al sector del gas, Lajous (2012 y 2013) describe y analiza la situación operativa del sistema de transporte del hidrocarburo, enfatizando las debilidades del SNG debido a la ausencia de inversiones para modernización y expansión del mismo, en el periodo en que se esperaba que surtiera efecto la reforma de fines de siglo impulsada por el entonces presidente Ernesto Zedillo. Un análisis de su evolución reciente en producción, comercio y usos lo

desarrollaron Estrada et al. (2022), en el marco del cambio de política energética del sexenio actual, señalando como una de las conclusiones que la industria del gas natural, aún joven en México, tiene un amplio camino que recorrer y es una opción fundamental para la producción eléctrica, así como insumo para la petroquímica. En una de las conclusiones señalan que “demanda atención urgente la excesiva capacidad de transporte de gas contratada por CFE durante la pasada administración” (Estrada et al., 2022, p. 108). Finalmente, bajo la preocupación por analizar el patrón regional e industrial del consumo del gas natural, Micheli et al. (2013) elaboraron una cartografía comentada que muestra el papel estratégico que ha jugado el SNG en la geografía industrial de México.



			Lo anterior, salvo alguna omisión involuntaria, ilustra el hecho de que la industria del gas natural en México es un campo de investigación poco abordado, a pesar de su relevancia económica, su papel en la integración internacional del país, la vinculación con las estrategias de desarrollo nacional y, en la actualidad, su participación en la transición energética. En el presente texto se aborda el modelo de negocios que sustentó la construcción de uno de los pilares del actual sistema energético mexicano durante el periodo 2007-2018, constituido por un total de 7 301 km de ductos de transporte de gas natural, desde la frontera con Estados Unidos, y que tienen como finalidad proveer el combustible para generar electricidad.

			La interpretación que se aporta, al estudio de la privatización energética en México, es el análisis de los mecanismos concretos mediante los cuales se lleva a cabo la extracción de recursos públicos destinados a las empresas privadas inversoras en el transporte de gas natural. Dichos mecanismos, que son definidos como la sobrecapacidad deliberada y la gestión asimétrica de riesgos en favor de la empresa privada, constituyen en la práctica el modelo de negocios que sustenta la privatización. Se argumenta también que para la aplicación extensiva de este modelo de negocios fue necesaria la promoción del mercado por parte del Estado, sustituyendo la planeación energética por la consigna de aumentar apresuradamente la oferta de gas natural en el país.

			El concepto modelo de negocio tiene diversas acepciones que aluden a la particularidad competitiva que opera en cada industria o empresa y en este texto se refiere a la condición de las empresas transportistas de gas natural, que basan su ganancia en el poder que les confiere el marco legal y político de la Reforma Energética, es decir, el propio Estado es garante de ese poder privado y ello ocurre básicamente por dos vías: la regulación asimétrica y los contratos que se firman entre empresas públicas de energía y las privadas. En ambas vías, las ganancias privadas provienen de los recursos públicos y no de un “mercado” en abstracto y, por ende, tampoco de la competitividad que derivaría en beneficios a los consumidores. El modelo de negocio como una condición legal plasmada en contratos da origen a la privatización de la cadena gas-electricidad, basada en desposesión de bienes y recursos públicos. Este patrón de acumulación requiere de una sistemática subordinación del Estado a los intereses privados.

			Cabe agregar que el modelo de negocios no es estrictamente un concepto de la teoría económica, pero sí lo es en la economía aplicada a los negocios y contiene dos elementos descriptivos básicos: cómo y a quién se vende. En el caso de estudio, el sector público es el mercado en el que se definen esas dos características, y la ventaja competitiva para actuar en ese terreno es la protección contractual por parte del Estado que consigue la empresa, en un clima de negocios marcado por la urgencia y ausencia de planeación por parte del Estado-comprado. Si se traslada esta caracterización a conceptos de la teoría económica, se puede sugerir la noción de un mercado de vendedores en el que el Estado genera las condiciones para nulificar el riesgo de los primeros, mediante incentivos diversos que, finalmente, son los mecanismos de extracción de recursos públicos. Este artículo es una descripción y análisis orientado mediante este abordaje del modelo de negocios.

			

Las secciones que componen el análisis empiezan por ubicar al gas natural como un factor de las batallas por la energía y explicar la importancia económica y la gestión como negocio del transporte del gas natural mediante ductos. (sección 3). Después se presenta el recorrido de los pasos significativos de la reforma energética neoliberal en México que inició a mediados de los años noventa del siglo pasado y finalizó en el año 2018, señalando en particular el proceso de privatización del transporte del gas natural para crear la cadena gas-electricidad (sección 4). A continuación, se lleva a cabo el análisis de las directrices oficiales que, en ausencia de una planeación, justifican la política de construcción de sobrecapacidad en gasoductos en la cadena gas-electricidad (sección 5). Para continuar con la reseña y análisis de las evaluaciones de la Cuenta Pública elaborados por la Auditoría Superior de la Federación (asf) respecto a las inversiones y actuación de la Comisión Federal de Electricidad (CFE) en la construcción de la cadena gas-electricidad en el periodo considerado (sección 6). Las conclusiones señalan que la sobrecapacidad y gestión asimétrica de riegos por parte de la autoridad pública constituyen en realidad la aportación institucional al modelo de negocios extractivista en que se basó

la expansión de la cadena gas-electricidad en México.



			

			2. Metodología

			

			La presente investigación es de índole cualitativa y se basa en una revisión e interpretación, bajo el marco analítico de la privatización, de la información pública que cuantifica en varias dimensiones el proceso de expansión de los ductos de gas natural para la producción eléctrica durante el periodo en estudio.

			

Las evidencias documentales del ejercicio del modelo de negocios descrito se obtuvieron de las propias fuentes públicas, en las que se encuentran las constataciones de la promoción de inversiones bajo consigna y sin requisitos de planeación, así como la descripción de las diversas operaciones de extracción de recursos públicos en los casos específicos de ductos licitados. Este artículo se basa en un análisis y sistematización de la evidencia documental pública para explicar el modelo de negocio en que se sustentó la construcción de la cadena gas-electricidad durante el periodo 2006-2018, como etapa de significativa en la privatización del sector energético en México. El marco de análisis es el modelo de extracción de bienes y recursos públicos que caracterizó la fase neoliberal de la economía.



			

			

3. El gas natural en las batallas económicas por la energía



			

			El gas natural ha sido el combustible fundamental de una transición energética global que se ha desarrollado desde la segunda mitad del siglo xx hasta nuestros días (Smil, 2017). El ascenso histórico del gas natural como fuente de energía primaria se asocia a su transportación por ductos y por vía marítima y a su nueva producción no convencional que ha hecho de Estados Unidos una nueva potencia gasífera. El consumo mundial del gas natural no ha cesado en su crecimiento desde el siglo pasado, y hoy representa el 25% entre las energías primarias, detrás del carbón con 27% y del petróleo con 31% (Ritchie, 2021). La transición energética guiada por el gas natural se expresa en la construcción de un nuevo mercado energético materializado en la cadena gas-electricidad y sus componentes físicos, financieros y legales. Estado y empresas globales intervienen directamente y contienden o consensan en torno a costos y beneficios del mercado energético, y la relación entre ambos grandes actores determina las etapas de la construcción de este mercado, cuyo balance es la transición energética actual.

			Para Chevalier (2013), el control de recursos energéticos, sus tecnologías y los medios de producción y distribución, han sido el escenario de “batallas colosales” en el terreno económico, político y financiero y, desde luego, en el extremo destructivo, en el terreno militar. Las cadenas de producción, movilización y consumo de la energía constituyen la matriz del sistema productivo de la sociedad, son condición ineludible del desarrollo de las fuerzas productivas y de la subsistencia de sociedades y constituyen fuente de acumulación para quienes las poseen o controlan. Por ello, la clave de las batallas por la energía ha consistido en obtener el dominio de segmentos estratégicos de esta cadena de producción, transporte y consumo para apropiarse de las rentas, que son la fuente de las ganancias de empresas a lo largo de la cadena.

			A partir de los años setenta del siglo pasado, bajo la corriente política del neoliberalismo, los sistemas energéticos de diversas naciones fueron desarticulados para crear distintos mercados, dando pie a un proceso acelerado de privatización de la industria energética mundial mediante el establecimiento de un marco legal y fiscal atractivo a inversionistas privados (Chevalier, 2013). El argumento fue que la competencia conduciría a menores precios para el consumidor; sin embargo, el proceso real fue la apropiación de infraestructuras y mercados por parte de grandes empresas con poder monopólico (Hansen y Percebois, 2010). Se construyó así, el escenario de un nuevo despliegue de mercados privados en un sistema eléctrico desintegrado, siguiendo el modelo del sistema estadounidense (Hess, 2011) con la aparición de “productores independientes”. Las transiciones energéticas resultantes derivaron en conflictos por la apropiación de rentas como mecanismo de ganancia de los actores económicos y las relaciones de poder de estos (Chevalier et al., 2012). La cadena gas-electricidad ha sido un espacio paradigmático de esta desarticulación y ha impulsado la transición energética y nuevos mercados. 

			Lo anterior ha complejizado la economía política de este hidrocarburo; mientras que la geografía mundial de la industria del gas natural está vinculada a las decisiones de inversión en medios de transporte y de procesamiento del hidrocarburo por parte de empresas con poder oligopólico. El mercado para los constructores de ductos no ha dejado de crecer en términos históricos y diversas fuentes dan cuenta de importantes expectativas para los años venideros.1 Las condiciones de rentabilidad para los inversores reclaman lo siguiente:

			

			particular atención a los costos hundidos del capital invertido en estas infraestructuras fijas, que requieren de largos periodos predecibles de operación para recuperar la inversión original y aportar retornos aceptables (igualmente) los contratos de larga duración juegan un papel central en estos proyectos (Victor et al., 2006, pp. 28 y 29). 

			

			El poder de negociación abarca temas como la “obligatoriedad de los contratos, la estabilidad del contexto de negocios o las limitantes regulatorias al pleno aprovechamiento de la propiedad privada” (Victor et al., 2006, p. 29). A principios de este siglo, el Banco Mundial alentaba la reestructuración del mercado del gas natural en países en desarrollo bajo la condición de contar con marcos regulatorios y climas de confianza locales que permitiesen la inversión extranjera, sujeto a que los Estados mostraran una decisión política para lograrlo (Banco Mundial, 2004).

			

			4. El camino de México 

			

			Como lo señala Álvarez (2019), la sujeción de México al recetario económico neoliberal desde la crisis de endeudamiento en los años 1994-1995 tendría en el sector energético una de sus piezas clave. Se crearía un marco legal e institucional diseñado para permitir la entrada de inversión extranjera para la obtención de rentas en cadenas energéticas, empezando por la del gas natural. En el periodo 1994-1996 tuvieron lugar la modificación de la Ley Reglamentaria del artículo 27 constitucional en el Ramo del Petróleo, la creación de la Comisión Reguladora de Energía (cre) y la adopción de instrumentos normativos para la regulación económica en la cadena del gas natural. Operativamente se dio la separación de la empresa estatal integrada de hidrocarburos Petróleos Mexicanos (pemex) en distintas unidades a cargo de negocios y mercados diferenciados para permitir que el sector privado interviniera en el transporte y la distribución de gas natural, así como para instalar empresas privadas de producción de electricidad a partir de éste. 

			La infraestructura de ductos sobre la cual se aplicó la primera fase de la reforma fue el SNG, la red pública previamente existente orientada hacia una oferta múltiple del hidrocarburo: desde el consumo doméstico hasta su uso como insumo energético para diversas industrias y la conversión a electricidad. Con más de 8 000 km de extensión y teniendo como eje el gasoducto troncal de la costa del Golfo, es la red que sustenta la vida económica de 254 municipios con 64% de la producción industrial nacional y 44% de la población, ubicados en las regiones central, oriental y nor-oriental del territorio mexicano (Micheli et al., 2013). La figura 1 muestra la configuración territorial del Sistema de Transporte y Almacenamiento Nacional Integrado de Gas Natural (sistrangas) conformado por siete sistemas de transporte de gas natural interconectados e integrados entre sí, de entre los que el SNG funge como sistema central.

			Los efectos de la reforma no fueron los vislumbrados en esta red: bajo la expectativa de una expansión significativa mediante nuevos ductos, que serían construidos por empresas privadas, el sistema no fue atendido con recursos públicos para su mejora y modernización y desde 2005 entró a una fase de sobre-utilización que provocó costosas interrupciones por razones de seguridad. Este estancamiento del sistema de gas mexicano se dio paralelamente con la disminución del precio del gas natural en Estados Unidos, lo cual generó crecientes importaciones del mismo y consolidó la dependencia de México respecto a ese país en materia de gas natural (las importaciones representaron 14% del consumo en 2005, y 36% en 2015, en tanto que en el 2022 fueron de 69.8%).
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			El precio del gas natural constituye la variable de gran relevancia para el comportamiento del consumo de este energético. El precio de referencia utilizado en México es el Henry Hub, del sur de Texas y al cual se indexa el del mercado nacional. La característica más relevante del precio del gas texano en las últimas décadas ha sido su movimiento de ascenso a inicios de los años noventa hasta un máximo en el periodo 2004-2007, para descender desde entonces. A partir de 2008, de un máximo de US$18.39 por Unidad Térmica Británica (BTU, por sus siglas en inglés), la tendencia del precio ha sido descendente hasta ubicarse dentro de una banda de US$6.58 y 2.08 por btu. De la misma forma, a partir del mismo año, el gas de Henry Hub, junto con el de Alberta, Canadá, ha sido el más barato del mundo, comparado con el de otros puntos geográficos. En el 2010 inició el ascenso continuo de las exportaciones de gas natural de Estados Unidos a México: los 23.4 millones de pies cúbicos de ese año se convirtieron en 193.7 en el 2022.

			Lo anterior representó un histórico giro geopolítico que cambió las condiciones bajo las cuales el país hegemónico trazó su influencia sobre el sistema de gas mexicano. Como resultado, para el 2022, México representó el 26% del mercado exportador de gas natural de Estados Unido, sin que haya ningún otro país que tenga el mismo peso que tiene la nación azteca. Por ejemplo, Canadá, en segundo lugar, representa el 16%; Gran Bretaña, en tercero, el 12%. México es en la actualidad el mercado más relevante para Estados Unidos, pero bajo un nuevo modelo en que su gas es una mercancía que se vende globalmente, básicamente por transporte marítimo en un proceso muy dinámico de expansión que inició en 2016 y que desemboca, en el 2022, en el liderazgo mundial en ventas de gas natural licuado (GNL), junto con Qatar.

			A pesar de la privatización de algunos ductos del SNG, la gestión del mismo y el poder de negociación, se mantuvieron en la esfera de pemex, mediante su empresa especializada en el transporte de gas. Un analista del sector describe las razones de la inesperada debilidad de las inversiones: 

			

			la complejidad de la interacción del sector privado con los monopolios estatales del sector energético, y también entre estos, ha desalentado la inversión privada e incentivado la inclusión de pemex como socio (…). En muchas otras ocasiones, la construcción de ductos no pudo traer a inversionistas potenciales, cuyas tasas de descuento esperadas no eran compatibles con las de un utility regulado (Lajous, 2013, p. 27).

			

			En diciembre de 2013, el Congreso mexicano aprobó tres cambios a la Constitución Política en sus artículos 25, 27 y 28. Durante el siguiente año, se creó un entramado legal de nuevas leyes y la modificación de otras, así como de nuevos reglamentos, que culminaron en la conocida y controvertida Reforma Energética, misma que en teoría abría paso hacia un régimen económico-político de apertura a las empresas internacionales en el sector energético mexicano. De esta forma, para la exploración y extracción de hidrocarburos, las empresas privadas, junto con la pública, deben participar bajo diversas formas de contratos; aunque en el conjunto de actividades posteriores que comprenden la refinación, el transporte, almacenamiento, procesamiento, distribución y comercialización, la apertura a las empresas privadas es total.

			

5. Descripción del sistema de ductos

para la cadena gas-electricidad



			

			El conjunto de ductos licitados específicamente para transportar gas natural con fines de producción eléctrica suma un total de 7 301 km y consta de 19 ductos. El primero de ellos fue licitado durante el periodo de Ernesto Zedilllo (1994-2000), es el denominado Mayakán, que surte de hidrocarburo a la Península de Yucatán, y que tiene una longitud de 695 km. Durante el sexenio de Vicente Fox (2001-2006) fue construido sólo un ducto de 127 km.

			El despegue del sistema responsable de la cadena gas-electricidad tuvo lugar en los dos sexenios siguientes (2007-2018); uno correspondiente a la gestión de Felipe Calderón, en la que se licitaron 2 907 km y el de Enrique Peña Nieto con 3 572 km. En suma, del total del sistema, 89% fue licitado en el periodo 2007-2018, correspondientes a 17 ductos de un total de 19. La tabla 1 enlista al conjunto de ductos de la cadena gas-electricidad.

			

			Tabla 1. Gasoductos para la producción de electricidad en México por periodos sexenales

			
				
					
					
					
					
				
				
					
							
							Periodo

						
							
							Gasoducto

						
							
							Empresa operadora

						
							
							Longitud (km)

						
					

				
				
					
							
							1994-2000

						
							
							Gasoducto Mayakán

						
							
							Engie

						
							
							695

						
					

					
							
							2001-2006

						
							
							Naranjos-Tamazunchale (Tamazunchale I-III)

						
							
							TC Energía

						
							
							127

						
					

					
							
							2007-2012

						
							
							Corredor Chihuahua

						
							
							Fermaca

						
							
							381

						
					

					
							
							

						
							
							Manzanillo-Guadalajara (Guadalajara-
CT Manzanillo)

						
							
							TC Energía

						
							
							321

						
					

					
							
							

						
							
							Morelos

						
							
							Macquarie Group Limited

						
							
							160

						
					

					
							
							

						
							
							El Encino-Topolobampo

						
							
							TC Energía

						
							
							560

						
					

					
							
							

						
							
							Guaymas-El Oro (Gasoducto Sonora)

						
							
							IENova

						
							
							330

						
					

					
							
							

						
							
							El Oro-Mazatlán

						
							
							TC Energía

						
							
							431

						
					

					
							
							

						
							
							Sásabe-Guaymas (Gasoducto Sonora)

						
							
							IENova

						
							
							495

						
					

					
							
							

						
							
							Tamazunchale-El Sauz

						
							
							TC Energía

						
							
							229

						
					

					
							
							2013-2018

						
							
							Ojinaga-El Encino

						
							
							IENova

						
							
							221

						
					

					
							
							

						
							
							El Encino-La Laguna

						
							
							Fermaca

						
							
							423

						
					

					
							
							

						
							
							Tuxpan-Tula

						
							
							TC Energía

						
							
							273

						
					

					
							
							

						
							
							Samalayuca-Sásabe

						
							
							Carso Energy

						
							
							614

						
					

					
							
							

						
							
							San Isidro-Samalayuca

						
							
							IENova

						
							
							23

						
					

					
							
							

						
							
							La Laguna-Aguascalientes

						
							
							Fermaca

						
							
							452

						
					

					
							
							

						
							
							Villa de Reyes-Aguascalientes-Guadalajara

						
							
							Fermaca

						
							
							374

						
					

					
							
							

						
							
							Tula-Villa de Reyes

						
							
							TC Energía

						
							
							420

						
					

					
							
							

						
							
							Sur de Texas-Tuxpan

						
							
							TC Energía, IEnova

						
							
							772

						
					

				
			

			

			

Fuente: elaboración propia con información de la Auditoría Superior de la Federación (ASF, 2018) y Comisión Federal de Electricidad (CFE, s.f.).

			

			Entre los ocho gasoductos licitados en el sexenio 2007-2012, están los que integran el denominado Proyecto Noroeste, conformado por los gasoductos: El Encino-Topolobampo, el Sistema Sásabe-El Oro y El Oro-Mazatlán. En el sexenio 2013-2018 se licitaron los gasoductos correspondientes a la denominada Red Wahalajara, integrada por los gasoductos Ojinaga-El Encino, El Encino-La Laguna, La Laguna-Aguascalientes, Villa de Reyes-Aguascalientes-Guadalajara.

			Es importante mencionar que durante el sexenio de Peña Nieto también se licitaron cinco ramales que permiten la interconexión entre los gasoductos con otros gasoductos o con centrales de generación eléctrica. De los cinco ramales, uno se licitó en 2014 (Ramal Tula), uno en 2015 (Ramal Villa de Reyes), dos en 2016 (Ramal Empalme y Ramal Hermosillo) y uno en 2017 (Ramal Topolobampo).

			A continuación, la figura 2 muestra la configuración del sistema para la cadena gas-electricidad que se describe. 
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6. El esquema de expansión de la cadena gas-electricidad y la planeación ausente



			

			Con la intención de conocer las bases técnicas en términos de prospectiva y planeación energéticas que sustentaron esta expansión, se presenta una relación cronológica de la evidencia contenida en el conjunto de documentos elaborados por las autoridades con capacidad de decisión sobre el sector energético. Se emplearon fuentes públicas que son el conjunto de documentos sectoriales conformados por instrumentación legal y normativa por la cual se materializaba el compromiso del Estado en la Reforma Energética.

			

Más allá de una sistemática consigna sobre la necesidad de ampliar la red de gasoductos para aumentar la oferta de gas hacia nuevos mercados, generando mayor eficiencia y beneficiando a los consumidores, no se presenta ningún sustento técnico que dimensione el nuevo volumen de gas que deberá ser transportado y lo relacione con la cantidad de energía eléctrica producida.



			Según el Libro Blanco “Paquete Gasoductos” de la CFE (2012), en noviembre de 2011, en la etapa final del sexenio de Calderón, se anunció una estrategia de desarrollo de gasoductos que implicaría un incremento de 38% en la red de transporte. Por esta razón, “la CFE concibió el desarrollo de transporte, recepción, almacenamiento, suministro y regasificación de gas natural en los estados de Morelos, Puebla, Tlaxcala y en las zonas de Manzanillo, Colima y Guadalajara, Jalisco, así como en el Norte Noroeste del país” (CFE, 2012, p. 34).

			

Con la llegada del nuevo gobierno de Peña Nieto, se emitió el Plan Nacional de Desarrollo correspondiente al periodo 2013-2018, en el cual se estableció el eje VI.4 “México Próspero”, objetivo 4.6 “Abastecer de energía al país con precios competitivos, calidad y eficiencia a lo largo de la cadena productiva”, en su línea de acción “Fortalecer el mercado de gas natural mediante el incremento de producción y el robustecimiento en la infraestructura de importación, transporte y distribución, para asegurar el abastecimiento de energía en óptimas condiciones de seguridad, calidad y precio” (Gobierno de la República, 2013, p. 81). Así, a través del eje VI.4, la contratación del servicio de transporte de gas natural a través de ductos por parte de la CFE para el suministro de gas natural de las centrales de generación eléctrica estaba alineada con el Plan Nacional de Desarrollo.



			La continuidad entre los sexenios de Calderón y Peña Nieto se manifestó mediante la Reforma Energética, misma que debía ser la culminación de la construcción del mercado privado en materia de hidrocarburos y electricidad. De acuerdo a la SENER:

			En el año de 2013, se reformaba el artículo 28 de la Constitución Política de los Estados Unidos Mexicanos en su párrafo cuarto, permitiendo la competencia en la generación de electricidad y manteniendo el carácter estratégico de la planeación y el control del Sistema Eléctrico Nacional (sen), así como se le otorga el carácter de servicio público a las actividades relativas a la transmisión y distribución de energía eléctrica (SENER, 2014, p. 21).

			En el año 2014 se dio a conocer el Programa Nacional de Infraestructura 2014-2018, el cual buscó “optimizar la coordinación de esfuerzos para la generación de infraestructura energética, asegurando así el desarrollo adecuado de la misma, a efecto de contar con energía suficiente, de calidad y a precios competitivos” (Gobierno de la República, 2014, p. 2). A mayor abundamiento, se planteó:

			Actualmente, bajo el marco de las posibilidades de inversión público-privada que abre la Reforma Energética, la Comisión Federal de Electricidad ha identificado numerosos proyectos de desarrollo de gasoductos para abastecer plantas de generación de electricidad en distintos puntos del país. Con ello se amplía tanto la oferta del flujo eléctrico como la disponibilidad de capacidad de transporte de gas natural para los usuarios, generando condiciones propicias para aumentar el crecimiento económico de esas regiones. Con la entrada gradual en operación comercial de dichos gasoductos durante el periodo 2013-2016, la CFE incorporará más de 2,728 km a la red integral del país. En este contexto, la CFE evolucionará de ser una empresa de electricidad a ser una empresa de energía, que brinde servicios de electricidad y gas natural (Gobierno de la República, 2014, p. 35).

			Ese mismo año se dio a conocer el Plan Quinquenal de Expansión del sistrangas 2015-2019 (SENER, 2015), que es en esencia el instrumento básico de planeación y toma de decisiones sobre los gasoductos a construir, definido como una herramienta de planeación indicativa a fin de evaluar la disponibilidad y la demanda de gas natural en el mediano plazo, que se basa en el documento de mayor jerarquía que es el Programa Nacional de Infraestructura: “En el Plan Quinquenal se incluyen más de 5 150 kilómetros de gasoductos derivados de proyectos contemplados en el PNI” (SENER, 2015, p. 10). El documento explicita la línea de decisiones: “Este primer Plan toma como base los proyectos contenidos en el Programa Nacional de Infraestructura 2014-2018 (PNI)” (SENER, 2015, p. 6). 

			

El plan de expansión de la cadena gas-electricidad concibió como eje operativo a la CFE como entidad estatal responsable de la gestión de contratos para las empresas privadas de transporte de gas natural y producción eléctrica, mientras que la decisión de construcción de la infraestructura respondía a un criterio de expansión sin bases de planeación explícitas, dictado por la SENER. Ello fue advertido y señalado en el ejercicio de fiscalización del gasto público mediante la llamada Auditoría de Desempeño de la asf señalando que “(…) la SENER no acreditó disponer de un documento de planeación integral de las centrales eléctricas tendientes a satisfacer las necesidades del país relacionadas con la red de gasoductos, contrario a lo establecido en su Reglamento Interior” (asf, 2018, p. 8). Asimismo, “(…) la CFE tampoco acreditó contar con un documento de planeación y programación estratégica para la expansión de la red de gasoductos y centrales eléctricas” (asf, 2018, p. 9), y resume que con la revisión de los documentos de planeación de mediano y largo plazo, se identificó que, en general, ni la SENER ni la CFE acreditaron haber realizado una planeación integral fundamentada en un diagnóstico de la expansión de gasoductos en la que se definieran los objetivos, las metas, las estrategias, las prioridades, los responsables y la coordinación de acciones; así como la evaluación de los resultados, ni la vinculación entre los 24 gasoductos y las 51 centrales eléctricas a las que suministraría combustible, contrario a lo establecido en el artículo 3 de la Ley de Planeación (asf, 2018, p. 9).

			

			

El modelo de negocios: sobrecapacidad deliberada y gestión asimétrica de riesgos



			

			Las consecuencias del esquema de expansión sin planeación fueron tempranamente advertidas durante las auditorías que realizó la asf en el periodo 2016-2020. El órgano fiscalizador revisó las inversiones, costos y operaciones de la CFE de 2016 a 2020 (para el análisis en este artículo, se utilizaron las de 2016 y 2017) (asf, 2016 y 2017).2 Esta documentación contiene varias observaciones y conclusiones a partir del análisis concreto en diversos ductos y sus centrales de producción eléctrica asociadas. Como se verá, el conjunto de las primeras permite evidenciar un proceso de extracción de recursos público sistemático en favor de las empresas privadas contratadas para construir los ductos y proveer el servicio de transporte de gas hacia la CFE. Este proceso extractivo tiene fundamento legal en los contratos entre la empresa pública y las privadas cuyo nombre técnico es take or pay y que expresa que el contratante del servicio paga la capacidad del ducto haga uso o no del servicio. Lo anterior es un principio que debe actuar en dos direcciones: por una parte, incentiva la inversión, pues la protege en caso de que el servicio no sea requerido una vez terminado el ducto, y el otro es un incentivo al contratante para que no incurra en costos por falta de eficiencia y planeación. La noción de costo hundido se encuentra detrás de este principio, ya que una vez realizada la inversión, el capital que se empleó sólo puede ser valorizado mediante la infraestructura instalada. 

			Las evidencias que recoge la asf indican que en varios casos, precisamente por la ausencia de planeación, la empresa privada terminó ductos que no fueron utilizados por la CFE o bien sólo se emplearon de forma parcial. Dada la presión por contratar ductos a la que fue sometida la CFE, es posible calificar como deliberada a la creación de esta sobrecapacidad. Dada la presión por contratar ductos que se ejerció sobre CFE, por el contexto privatizador ya descrito, es posible calificar esta sobrecapacidad como deliberada.

			Esta sobrecapacidad deliberada se muestra en: 1) CFE subutiliza el ducto, pero debe erogar el pago de la capacidad total del ducto; 2) no existen, o apenas están en construcción, las centrales de generación eléctrica que se programaron para consumir la oferta de gas transportada por los nuevos ductos privados.

			Sin embargo, esta es sólo una parte del modelo de negocios, ya que otra parte importante es la gestión asimétrica de riesgos a favor de la empresa privada: 1) el ducto se atrasa en su construcción por causas fortuitas que son asumidas como responsabilidad de CFE, por lo que la empresa pública cubre el costo; 2) la empresa pública no cobra a las privadas algunos incumplimientos contractuales en que incurren y que es motivo de penalización.

			En la tabla 2 se muestran los casos para ambos componentes del modelo de negocios: sobrecapacidad deliberada y gestión asimétrica de riesgos. 




			Tabla 2. Casos que ilustran el modelo de negocios en la expansión de la cadena gas-electricidad

			
				
					
					
					
				
				
					
							
							Caso

						
							
							Gasoducto

						
							
							Monto (MXN$ miles) 
y/o información del estado 
de la infraestructura

						
					

				
				
					
							
							Subutilización: CFE paga capacidad según contrato, aunque esté subutilizado.

						
							
							Sásabe-Guaymas 
(no utiliza 90.7%)

						
							
							$970 376.7

						
					

					
							
							Tamazunchale-El Sauz

						
							
							$1 729 602.4

						
					

					
							
							Gasoducto Corredor Chihuahua 
(no utiliza 92.9%)

						
							
							$1 042 368.9

						
					

					
							
							Sásabe-Guaymas 
(no utiliza 90.7%)

						
							
							$970 376.7

						
					

					
							
							Contratacion de gasoductos sin existencia de centrales: es un caso especial de subutilización, a causa de que no existen las centrales que van a utilizar el gas.

						
							
							Sistema Sásabe-El Oro

						
							
							1 central en construcción

						
					

					
							
							Corredor Chihuahua

						
							
							3 centrales sin licitación

						
					

					
							
							El Encino-Topolobampo

						
							
							2 en construcción, 2 sin licitación

						
					

					
							
							Sistema Sásabe-El Oro

						
							
							2 en pruebas de gas

						
					

					
							
							Tamazunchale-El Sauz

						
							
							6 sin licitación

						
					

					
							
							Morelos

						
							
							1 en construcción

						
					

					
							
							El Encino-La Laguna

						
							
							1 en construcción, 4 sin licitación

						
					

					
							
							Ojinaga-El Encino

						
							
							1 en construcción

						
					

					
							
							Waha-Presidio

						
							
							1 en construcción

						
					

					
							
							San Isidro-Samalayuca

						
							
							1 en construcción

						
					

					
							
							Waha-San Elizario

						
							
							1 en construcción

						
					

					
							
							Ramal-Empalme

						
							
							2 en pruebas de gas

						
					

					
							
							

						
							
							Monto por cargo fijo para tener gas natural disponible para las 20 centrales: $6 900 575.5

						
					

					
							
							Caso fortuito: CFE acepta el caso fortuito que plantea la empresa y paga por él.

						
							
							Encino-Topolobampo

						
							
							$1 070 143.7

						
					

					
							
							Guaymas-El Oro

						
							
							Transportista solicitó 106 días y CFE otorgó 183, además no demostró que se cobraran las penas convencionales.

						
					

					
							
							Tamazunchale-El Sauz

						
							
							$33 152.7

						
					

					
							
							Subutilización y caso fortuito: los dos casos simultáneamente.

						
							
							Morelos

						
							
							$397 817.2

						
					

					
							
							Contratación de ductos sin existencia de centrales: es un caso especial de subutilización, a causa de que no existen las centrales que van a utilizar el gas.

						
							
							Ramal-Hermosillo

						
							
							CFE no evidenció el cobro de pena convencional por: $32 967 000

						
					

					
							
							Condonación de penas convencionales por no integracion nacional: la CFE no muestra evidencias de haber cobrado a la empresa por incumplir.

						
							
							Ramal-Hermosillo

						
							
							CFE no evidenció el cobro de pena convencional por: $16 193 263.39

						
					

					
							
							Ojinaga-El Encino

						
							
							CFE no evidenció el cobro de pena convencional por: $92 745 119.97

						
					

				
			

			

			 Nota: el monto se refiere a lo que erogó la CFE en pago a las empresas contratistas correspondientes, o bien a lo que condonó en beneficio de éstas.

			Fuente: elaboración propia con información de la ASF (2016 y 2017).

			

			Resumiendo: rentas y modelos de negocios

			

			Como señalan Chevalier et al. (2012), la existencia de rentas en las cadenas de transformación energética es una característica de la economía política del sistema energético. Las rentas provienen de la situación de poder de los actores económicos en los nodos de las cadenas, los cuales, si bien tienen la característica de su acoplamiento tecnológico, son espacios de negocios diferenciados. Esas rentas han sido intervenidas por el poder del Estado en la fase neoliberal, para generar modelos de negocio basados en traslados de recursos públicos a los agentes privados. Se trata, en el plano del análisis micro y macro-económico del manejo de subsidios masivos, bajo diversas modalidades, hacia el sector privado que actúa en las cadenas, y en el plano histórico del capitalismo, es equiparable a una acumulación por desposesión (Harvey, 2004), puesto que la fuente del valor no proviene de innovación y productividad, sino de la explotación privada de recursos públicos pre-existentes. Contrariamente a la visión de que el Estado facilita el acceso al mercado en el capitalismo neoliberal, lo que ocurre es que el sector privado beneficiado en los mercados energéticos no podría actuar sin la protección estatal que le garantiza el acceso a los recursos públicos, la cual es la fuente de ganancia, no el mercado en abstracto. 




			Para el caso de México, conviene tener en mente las dos etapas del modelo aplicado al tipo de infraestructura:

			El SNG tiene el carácter de una red pública preexistente a la cual se agregan ductos privados, sean nuevos o bien por cambio de propiedad. Por tanto, el diseño de rentas debe basarse en una política de regulación de tarifas de transporte de gas que sean asimétricas a favor de las empresas privadas (Micheli y Ramírez, 2023). Cuando el gas pasa por ductos públicos, la tarifa que se autoriza a la empresa pública es relativamente baja mediante el no reconocimiento de sus costos reales, eso se traduce en un subsidio que recibe la empresa privada que de este modo es “premiada” por sus riesgos en inversiones hundidas. 

			Por su parte, en el nuevo conjunto de ductos del sistema gas-electricidad, que constituyen el objeto de este análisis, el diseño de rentas se basa en un promover ductos de transporte privados en contratos en que el Estado asume todos los riesgos y costos de una sobrecapacidad deliberada y una gestión asimétrica de riegos. El primer costo es evidenciado al no contar con las centrales eléctricas que deberían consumir el gas transportado por los nuevos ductos. El segundo es el que se manifiesta en las diversas eventualidades no planeadas y cuyo costo es cubierto por el Estado. 

			

			7. Conclusiones 

			

			

El análisis previo permite sintetizar y evaluar el proceso de generación de un modelo de negocio empleando la infraestructura de gasoductos de la cadena gas-electricidad construida en el periodo 2007-2018. Un análisis económico debe asumir la explicación del mecanismo por el cual las inversiones en medios de producción, infraestructura de transporte de gas en este caso, generan valor a los agentes en la operación de dicha infraestructura, y el modelo en cuestión es el de extracción de recursos públicos mediante reglas aceptadas en los contratos y una gestión de las incidencias favorable a las empresas privadas, en el marco de una ausencia de planeación que se salda con recursos públicos.



			La decisión de generar la infraestructura de gas-electricidad se fundamentó en una necesidad “auto-evidente” de crear un mercado privado y no en una racionalidad técnica y económica sustentada en una planeación energética. Los diferentes anuncios de extensión de la red nacional de gasoductos, en los textos oficiales, expresaban ampliaciones de la capacidad de transportar gas sin relación precisa con la nueva oferta de electricidad y sus diferentes usos regionales y sectoriales. El ritmo de la construcción de los ductos no guardó relación con la correspondiente de las centrales eléctricas a las cuales debían de surtir el gas natural necesario para la conversión.

			El flujo de inversiones derivó en una situación de sobrecapacidad con un costo importante sobre el presupuesto público, el cual no puede ser atribuido a una falla de planeación, puesto que no existió, sino a la aplicación de un modelo de negocios explícito cuya operación ha sido descrita a lo largo de este texto. La inversión privada con la cual son construidos los ductos empieza a ser recuperada por las empresas en el momento en que son declarados finalizados, según la fecha contractual, sin importar el grado de operatividad que tengan. Los contratos fijan en 25 años el periodo durante el cual los ductos serán propiedad de la empresa y recibirán el pago por la capacidad que tengan. 

			

Esta característica contractual, propia de un sector de costos hundidos y que es un mecanismo de minimización de riegos para el agente inversionista exige, en contrapartida, un escenario de precisión de las necesidades de inversión y en la minimización de riesgos para la parte contratante, consistente en una planeación que optimice costos. Por el contrario, el proceso de contratación mexicano fue masivo e incurrió en contratación deliberada de sobrecapacidad, acompañada de una gestión de riesgos asimétrica en la cual los casos de incumplimiento fueron absorbidos de modo automático por la parte contratante.



			La racionalidad económica de la cadena gas-electricidad fue la apertura de un mercado explotado bajo un modelo de negocios que extrae recursos públicos como mecanismo de valorización de la inversión en ductos. La caracterización de este modelo de negocios es un paso analítico importante para la comprensión del proceso general de la Reforma Energética, en el marco de las batallas económicas por la energía.
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NOTAS

			
				
					1	Por ejemplo, el portal de negocios Mordor Intelligence (2023) prevé para el periodo 2022-2027 un crecimiento mínimo de 6.5% anual del mercado de construcción de gasoductos. La expansión de la infraestructura de gasoductos colocó a México en el lugar 17 mundial entre los países que, al cierre de 2020, tenían ductos en proceso de pre-construcción y construcción. Se contabilizaban un total de 2 803 km en esa condición, siendo los primeros China con 29 467 kilómetros, India con 20 440 kilómetros y Estados Unidos con 11 000 kilómetros (Browning et al., 2021).

				

				
					2	El objetivo es “Fiscalizar la gestión financiera y operativa de los avances físicos financieros de la construcción de los gasoductos para el servicio de transporte de Gas Natural, para verificar que correspondan con los previstos en los proyectos de inversión, así como el cumplimiento de plazos para la operación comercial; que se suministre el servicio de transporte a las centrales generadoras de energía eléctrica conforme a lo contratado, y que en su pago, comprobación y registro contable presupuestal se observaron las disposiciones legales y normativas” (ASF, 2016, p. 1).
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Resumen. El presente artículo examina la experiencia económica de Brasil, entre los años 2003 y 2016, sus límites en la promoción del desarrollo y el cambio estructural, al tiempo que se analizan las políticas adoptadas y sus consecuencias. El modelo de crecimiento económico basado en la conciliación de intereses contrapuestos y el mantenimiento de la ortodoxia liberal resultó insostenible a medio plazo. El mantenimiento de la sobrevaluación del tipo de cambio y la alta tasa de interés obstaculizaron la industria y el desarrollo nacional. El tímido ensayo desarrollista no pudo contener el proceso de desindustrialización y financiarización. La agenda neoliberal se mantuvo y fue lo que impidió cambios estructurales y profundizó la financiarización.
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The limits of Brazilian development between 2003 and 2016



			Abstract. This article examines Brazil’s economic experience between 2003 and 2016, its limits in promoting development and structural change while analyzing the policies adopted and their consequences. The economic growth model based on the conciliation of competing interests and the maintenance of liberal orthodoxy proved unsustainable in the medium term. Maintaining the overvalued exchange rate and high-interest rate hindered industry and national development. The timid attempt at developmentalism could not contain the process of deindustrialization and financialization. The neoliberal agenda was maintained, which prevented structural changes and deepened financialization.
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			1. Introducción

			

			La crisis de la deuda latinoamericana de la década de los ochenta debilitó severamente las economías nacionales, llevándolas a un largo periodo de inflación creciente. En la década de los noventa, los gobiernos, incapaces de resolver la crisis, y presionados por el arreglo emergente del Consenso de Washington, se sometieron al ajuste estructural, así como a las reformas propugnadas por el Banco Mundial y el Fondo Monetario Internacional (fmi). Dichas reformas permitieron la privatización y la liberalización comercial y financiera, aunque no lograron retomar los niveles de crecimiento del periodo anterior (1950-1980). De hecho, las tasas de crecimiento per cápita de la región no superaron el 1%, mientras que la desigualdad y la financiarización se profundizaron (Bresser-Pereira, 2018).

			

En Brasil, el gobierno de Fernando Collor (1990-1992) marcó el abandono de las políticas desarrollistas y la introducción de reformas que apuntaban a abrir el mercado interno, dando un giro neoliberal en el país. Como tal, el “neoliberalismo” puede caracterizarse como un proceso histórico informado por una concepción teórico-práctica de la economía y la sociedad, que entiende el bienestar como resultado de la garantía de las libertades individuales y del mercado (Dardot y Laval, 2014). Para lograrlo, el papel del Estado

es asegurar el arreglo institucional que haga viables estas libertades, derechos de propiedad y defensa. La acción estatal debe restringirse a áreas en las que el mercado no es capaz de satisfacer la demanda (es decir, agua, educación, seguridad, protección ambiental y salud). A partir de la década de los setenta, las políticas económicas de los países occidentales se vieron fuertemente influenciadas por esta concepción, a través de desregulaciones, privatizaciones y reducción de la provisión estatal en áreas de interés social (Harvey, 2007). De acuerdo con Araujo y Bresser-Pereira (2018), este proceso neoliberal llegó a Brasil a partir de la década de los ochenta, presentándose como la modernización exigida por un mundo globalizado.



			La crisis económica, sumada al fracaso de las reformas neoliberales instituidas por el “Plan Collor”,1 llevaron al impeachment del presidente Collor en 1992. La inflación brasileña sería controlada en 1994 con la creación del Plan Real por parte del nuevo gobierno del sucesor y vicepresidente de Fernando Collor, Itamar Franco (1992-1994). En sus primeros años, el Plan Real logró asegurar la estabilidad inflacionaria, pero fue a partir de 1997, bajo el gobierno de Fernando Henrique Cardoso2 (1995-2002), que sus límites internos y el impacto de las crisis asiática, rusa y mexicana pusieron a prueba reiteradamente la capacidad del real para asegurar la estabilidad a través de la paridad con el dólar en un contexto de escasez de divisas (Saad-Filho y Morais, 2018).

			En 1999, la adopción de un nuevo arreglo macroeconómico basado en tipo de cambio flotante, superávit fiscal y metas de inflación –lo que convencionalmente se denomina trípode macroeconómico– estuvo acompañado de la devaluación del real, el aumento de la inflación y, en consecuencia, el mantenimiento de la tasa de interés alta para cumplir con las metas de inflación (Saad-Filho y Morais, 2018). Entre 1999 y 2002, este arreglo no logró retomar el crecimiento rápido y sostenido, pero significó la consolidación de las reformas neoliberales y el surgimiento de un nuevo eje de acumulación financiera: la deuda pública (Bruno, 2011). De hecho, los gobiernos de Collor y Cardoso parecen reflejar una etapa más avanzada del colapso del bloque histórico desarrollista en sus elementos económicos y políticos. El ajuste estructural y las reformas liberalizadoras impuestas a la economía brasileña en la década de los noventa contribuyeron a la destrucción y desarticulación de las políticas macroeconómicas e industriales desarrollistas, así como a la desindustrialización y debilitamiento de las fuerzas sociales y sindicales.

			De tal manera que, al llegar al poder en 2003, el Partido dos Trabalhadores (pt) encontró un país con grandes desafíos para el desarrollo. A pesar de haber iniciado su proceso de industrialización y ser una nación de ingreso medio, la economía brasileña estaba profundamente insertada en el sistema financiero internacional en una condición periférica y era incapaz de crecer a los niveles necesarios para reducir la desigualdad. Además, el debilitamiento de las fuerzas sociales (sindicatos y movimientos populares) y el fortalecimiento de nuevos grupos de interés vinculados al mercado financiero representaron el surgimiento y consolidación de un nuevo bloque de poder con intereses heterogéneos y contrapuestos a lo largo de los gobiernos del pt (De Oliveira, 2015).

			

En las últimas dos décadas, las experiencias argentina y brasileña fueron descritas y sus limitaciones delineadas por economistas y sociólogos críticos de inspiración neodesarrollista. Costantino y Cantamutto (2017), por ejemplo, sitúan el neodesarrollismo en Argentina como una respuesta del propio bloque de poder para contener la crisis del modelo neoliberal catalizada por el fin de la Convertibilidad en 2001. Es decir, un proceso de construcción hegemónica liderado por industriales y presentado como programa progresista posibilitado por concesiones reales –por convicción o necesidad– capaz de sumar diferentes grupos sociales al proceso (Costantino y Cantamutto, 2017; Katz, 2014). Por su parte, Bresser-Pereira (2018) utiliza el término neo-

desarrollismo para rechazar el ensayo insuficientemente desarrollista intentado por los gobiernos del pt (2003-2016).



			Si bien el desarrollismo clásico se gestó en el contexto de la lucha por la hegemonía entre Estados Unidos y la Unión Soviética, tras la Segunda Guerra Mundial, el neodesarrollismo puede entenderse como una respuesta a la crisis de los programas neoliberales en América Latina (Katz, 2006). En términos generales, el neodesarrollismo es un sistema teórico concebido a principios del siglo xxi que se nutre de elementos del desarrollismo clásico y de la teoría poskeynesiana, que puede entenderse en tres ámbitos distintos: la economía política, la microeconomía y la macroeconomía. La economía política aborda cuestiones relacionadas con la organización económica y política del capitalismo, el nacionalismo, las coaliciones de clase desarrollistas y la crítica al imperialismo moderno. La microeconomía, por su parte, se centra en la tasa de beneficio necesaria para estimular la inversión empresarial, adoptando la teoría del valor-trabajo y haciendo hincapié en el crecimiento como resultado de la transferencia de mano de obra a sectores más productivos. A su vez, la macroeconomía neodesarrollista es el ámbito más avanzado y se centra en los cinco precios macroeconómicos principales: tasas de interés, tipo de cambio, ganancias, inflación y salarios (Bresser-Pereira, 2019).

			Este trabajo, basado en la macroeconomía desarrollista y desde una clave analítica de la economía política, pretende discutir la experiencia brasileña que se registró entre 2003-2016 y sus límites en la búsqueda del desarrollo económico y en cambios en la estructura económica. Para ello, se analizaron las políticas económicas adoptadas y sus consecuencias.

			La primera sección presenta los principales conceptos movilizados por la macroeconomía neodesarrollista para analizar las estructuras económicas de los países de ingreso medio, que han iniciado su proceso de industrialización. Luego, se analiza la experiencia brasileña bajo los gobiernos del pt y sus límites en la promoción de cambios estructurales.

			

			

2. Macroeconomía neodesarrollista y obstáculos al desarrollo económico



			

			El neodesarrollismo emerge con elementos de los enfoques desarrollistas de las décadas de los cincuenta y sesenta –que necesitaban actualizarse como propuesta teórica– y como contrapunto al Consenso de Washington (Bona y Wainer, 2021). Sin embargo, a diferencia del desarrollismo clásico que presupone economías pobres y subdesarrolladas, el neodesarrollismo se presenta como un marco teórico para explicar el nivel de crecimiento económico en los países en desarrollo de ingreso medio que han visto interrumpido su proceso de industrialización por la enfermedad holandesa y la dependencia del centro del sistema financiero internacional.

			En estas economías, la sobrevaluación del tipo de cambio, la restricción externa y la financiarización representan graves obstáculos para el desarrollo económico. La sobrevaluación cambiaria impide que las empresas eficientes accedan a la demanda; la restricción externa aumenta el costo de ampliar la capacidad productiva y en ocasiones la hace inviable; y la política de altas tasas de interés profundiza la sobrevaluación del tipo de cambio y la financiarización de la economía (Salama, 2019). Ambas situaciones inciden negativamente en la tasa de ganancia y, por tanto, en la inversión, en la expansión de la capacidad productiva y en el crecimiento económico del país.

			

La sobrevaluación del tipo de cambio es el resultado de la gran entrada de divisas provenientes de las rentas ricardianas de la explotación de los recursos naturales, dinámica denominada enfermedad holandesa (Humphreys et al., 2007; Bresser-Pereira, 2010; Palma, 2014). En economías sin enfermedad holandesa, el tipo de cambio de equilibrio en cuenta corriente es equivalente al equilibrio de precios relativos, es decir, sigue la tendencia a igualar las tasas de ganancia de todos los sectores de la economía. Por otro lado, en las economías con enfermedad holandesa, el tipo de cambio de equilibrio en cuenta corriente está sobrevaluado debido a las exportaciones de productos con rentas ricardianas (generalmente commodities). Esta sobrevaluación, a pesar de mantener el equilibrio en la cuenta corriente, es incompatible con la tasa de ganancia de las empresas que cuentan con tecnología avanzada y son competitivas internacionalmente en términos de producción, contribuyendo así a la interrupción del proceso de industrialización de estas economías. A diferencia de la apreciación del tipo de cambio provocada por los flujos de capital, que es coyuntural y comúnmente asociada a una tasa de interés alta, la enfermedad holandesa es una causa estructural. De tal manera que, cuando no se neutraliza, es un obstáculo permanente para la industrialización, el desarrollo de la técnica, el aumento de la productividad y de la renta per cápita y para el desarrollo económico (Bresser-Pereira et al., 2016).



			

La macroeconomía neodesarrollista es el resultado de la contribución de varios investigadores a lo largo de la década de 2000 y recopilada en el libro Macroeconomia desenvolvimentista: teoria e política econômica do novo desenvolvimentismo (Bresser-Pereira et al., 2016). En esta clave teórica se clasifican cinco precios como macroeconómicos y centrales para el funcionamiento de la

economía: tipo de cambio, tasa de interés, salarios, tasa de inflación y tasa de ganancia. A partir de estos precios y del diagnóstico de los obstáculos estructurales al desarrollo económico de las economías subdesarrolladas de ingreso medio, se propone un conjunto de políticas alternativas a las señaladas por la ortodoxia liberal. Las principales diferencias residen en las proposiciones sobre política monetaria, cambiaria y fiscal, así como en las medidas para el control de la inflación, los déficits en cuenta corriente y la neutralización de la enfermedad holandesa. También forman parte de la propuesta neodesarrollista las políticas sociales y redistributivas que permitan un crecimiento económico sostenido con inclusión social a través del aumento del salario mínimo, del mercado interno y de la inversión en salud, educación, transporte y servicios públicos (Sicsú et al., 2007; Bona y Wainer, 2021).



			En oposición a la ortodoxia liberal, el neodesarrollismo aboga por mantener la tasa de interés en un nivel relativamente bajo, una política cambiaria competitiva y una política fiscal que, a pesar de ser responsable, también tenga elementos contracíclicos (Bresser-Pereira et al., 2016). Además, la política de crecimiento con ahorro externo se entiende como una política de déficit en cuenta corriente, dado que en estos países se traduce en un aumento del consumo y no de la inversión, lo que genera endeudamiento externo y crisis de balanza de pagos. En cambio, se adopta la búsqueda de superávits corrientes vinculados a la neutralización de la enfermedad holandesa (Bresser-Pereira y Gala, 2008). 

			A pesar de la libertad política que tienen los gobiernos, ya sea por restricciones financieras e institucionales del orden internacional o por la hegemonía ideológica del neoliberalismo, Brasil parece haber aceptado la especialización como exportador de commodities. De tal manera que, además de la sobrevaloración de la tasa de cambio provocada por la enfermedad holandesa, el valor de la tasa de cambio cayó por debajo de la tasa que garantiza el equilibrio de la cuenta corriente debido a la adopción de políticas que valoran la moneda y que son comúnmente recomendadas por economistas ortodoxos (Bresser-Pereira et al., 2016). Así, las políticas de crecimiento con ahorro externo y el anclaje cambiario, adoptados en los gobiernos de Fernando Henrique Cardoso, y el alto nivel de tasa de interés mantenido por los gobiernos de Luiz Inácio Lula da Silva y Dilma Rousseff, al profundizar la apreciación de la tasa de cambio, contribuyeron a la desindustrialización prematura.3

			

La alta tasa de interés, además de comprimir la tasa de ganancia y la inversión, también está asociada al proceso de financiarización de la economía brasileña. Este cambio se produce en un contexto de jerarquía cambiaria4 en el sistema internacional, en el que las monedas de los países centrales, a pesar de tener una menor prima de liquidez, son consideradas más seguras por los inversores y, por tanto, preferidas en tiempos de incertidumbre, lo que explica la fuga de capitales hacia países centrales. En este contexto, para atraer capitales y tratar de reducir la volatilidad de los flujos financieros, los países menos desarrollados mantienen una tasa de interés más alta, lo que genera una restricción en la política económica. La afluencia de capitales atraídos por la alta tasa de interés, a su vez, profundiza la apreciación de la tasa de cambio provocada por la enfermedad holandesa y, por lo tanto, la trampa de la alta tasa de interés permanece y contribuye, aún más, a la desindustrialización prematura (Oreiro et al., 2020).



			Además, en los países en desarrollo con una economía marcada por la financiarización, la acumulación de riqueza comienza a darse, predominantemente, por canales financieros en detrimento de las actividades productivas. Las grandes ganancias financieras promovidas por las altas tasas de interés terminan drenando recursos que se invertirían en la producción (industria, comercio y agricultura) (Bruno, 2011; Salama, 2019; Dowbor, 2017). En Brasil, la enfermedad holandesa y la creciente financiarización de la economía favorecieron a la desindustrialización prematura observada en la década de 2000.

			

			

3. Gobiernos de Luiz Inácio Lula da Silva:crecimiento económico y distribución
del ingreso sin cambio estructural



			

			En 2002, los efectos de la crisis del real y los resultados excluyentes del neoliberalismo, especialmente el aumento de la pobreza, la desigualdad y el trabajo precario, pusieron de relieve los límites del trípode macroeconómico. La inestabilidad política y económica en un escenario de crecimiento y reconocimiento del pt contribuyó a la elección de Luiz Inácio Lula da Silva, en la segunda vuelta electoral con 61.27%, en disputa contra José Serra (psdb) con 31.73%. Sin embargo, cuando llegó al poder, el pt encontró una nación con grandes desafíos para el desarrollo: a pesar de haber iniciado su proceso de industrialización y ser un país de ingreso medio, la economía brasileña estaba profundamente insertada en el sistema financiero internacional en una condición periférica y era incapaz de crecer a los niveles necesarios para reducir la desigualdad. Además, el debilitamiento de las fuerzas sindicales y populares, así como el fortalecimiento de los grupos vinculados al mercado financiero, representaría la consolidación de un nuevo bloque de poder, suficientemente estable y con intereses diversos a lo largo de los gobiernos del pt (De Oliveira, 2015).

			

De hecho, la coalición política que llevó a Lula al poder fue una alianza heterogénea formada por los perdedores del periodo neoliberal. La alianza de estos (Saad-Filho y Morais, 2018) estaba formada por la base de apoyo del pt, es decir, la clase obrera urbana y rural sindicalizada y sectores de la clase media profesional; segmentos de la clase trabajadora informal atraídos por la defensa de la transferencia de ingresos y programas sociales; fracciones de la burguesía nacional que, a pesar de apoyar reformas fiscales, laborales y sociales de orientación neoliberal, se vieron perjudicadas por las altas tasas de interés, la competencia con productos importados, la desindustrialización y la retracción del mercado interno; y por oligarcas de derecha, terratenientes y políticos locales de las regiones más pobres de Brasil, que perdieron influencia política frente a grupos financieros de la macrorregión del sureste que pasaron a llenar espacios por lo general ocupados por la oligarquía tradicional en el Congreso Nacional (Saad-Filho y Morais, 2018; Singer, 2018).



			A mediados de 2002, el favoritismo de Lula y su defensa de la ruptura con el modelo neoliberal dieron lugar a un periodo de fuerte especulación, inestabilidad cambiaria y fuga de capitales. Se nota pues, el gran poder económico y político de los grupos financieros que, con el apoyo de los principales medios de comunicación nacionales, presionaron por la garantía de la continuidad del trípode macroeconómico por parte de los candidatos a la presidencia. En ese escenario, el 22 de junio de 2002, en un intento de apaciguar los mercados y asegurar la elección, la campaña de Lula lanzó la Carta ao Povo Brasileiro comprometiéndose con las demandas del capital financiero. A pesar de parecer inicialmente una estrategia de campaña, las propuestas que contenía fueron aprobadas por la Dirección Nacional del pt e incluidas en el programa de gobierno de la Coalición Lula Presidente, marcando así el abandono del programa de reformas estructurales y críticas al neoliberalismo originalmente defendidas por el pt (Singer, 2012; Gontijo y Ramos, 2020; Rodrigues, 2015).

			Luego de hacer grandes cesiones a grupos financieros, Lula llegó al poder como una alianza política incapaz de ofrecer un apoyo consistente al gobierno. Este escenario contribuiría al mantenimiento del trípode macroeconómico y de las políticas económicas llevadas a cabo por Cardoso. De hecho, en los primeros años de mandato de Lula, su política económica estuvo marcada por un ajuste fiscal mayor al necesario, la búsqueda de metas de inflación y el aumento continuo de las tasas de interés para ganar la confianza de la burguesía y de los grupos financieros (Bresser-Pereira, 2016). De esta forma, en lugar de emprender las reformas estructurales del Programa Democrático Popular formulado con la clase obrera organizada y defendida por el pt desde la década de los ochenta, el pt puso en práctica el programa defendido por la ortodoxia liberal y un conjunto de políticas sociales con el objetivo de conquistar los sectores más empobrecidos y desorganizados (Singer, 2012; Gontijo y Ramos 2020).

			Entre 2003 y 2006, el programa Bolsa Família,5 el aumento significativo del salario mínimo real y la expansión del crédito familiar resultaron en la reducción de la pobreza, la expansión del consumo y en el crecimiento económico a partir de 2004. Esto es lo que se conoció como el “Real de Lula” y fue posible gracias al tipo de cambio extremadamente subvaluado heredado del periodo de Cardoso y el boom de los commodities impulsado por el crecimiento de China (Singer, 2018; Carvalho, 2018). Es a través de la apreciación del real y el mantenimiento de tasas de interés altas, que el gobierno de Lula logró conciliar el control de la inflación y los intereses del mercado financiero con el crecimiento de la economía, el salario mínimo y las inversiones.

			Sin embargo, el abandono de las reformas estructurales, la reforma de pensiones de 2004 y los escándalos de Mensalão6 en 2005 llevaron a la ruptura de una parte de los sectores medios con el pt. Aun así, Lula pudo mantenerse fuerte y ser reelegido gracias a un cambio cualitativo en el perfil de su electorado, que Singer (2018) llamó “movimientos subterráneos”.

			

			[...] hubo un movimiento subterráneo de votantes de muy bajos ingresos, que tienden a permanecer invisibles para los analistas; [...] En el periodo del Mensalão, el gobierno perdió efectivamente una parte importante del apoyo que había brindado desde las elecciones de 2002. En las clases medias, el rechazo se transformó en una clara preferencia por un candidato opositor a la presidencia en 2006. “Entre los brasileños con educación superior, la desaprobación de Lula saltó 16 puntos porcentuales, del 24% en agosto al 40% hoy”, escribe Folha de S. Paulo el 23 de octubre de 2005. Tres meses después, sin embargo, mientras los más ricos, siguiendo el sesgo anterior, optaron masivamente (65%) por el entonces precandidato del psdb, entre los que tenían un ingreso familiar de hasta cinco salarios mínimos hubo un giro en sentido contrario, con un aumento en los índices de satisfacción con el mandato de Lula (Singer, 2018, p. 16).

			En 2006, Lula fue reelegido tras los escándalos del Mensalão con el imperativo de presentar un mejor desempeño económico capaz de mantener la estabilidad del gobierno del pt y reconstruir su base de apoyo. A partir de ahí, se produjeron cambios en el equipo económico original (neoliberal), con la designación de Guido Mantega7 como ministro de Hacienda y de Luciano Coutinho para la presidencia del Banco Nacional de Desarrollo Económico y Social (BNDES). Sin embargo, el mantenimiento de Henrique Meirelles8 en la presidencia del Banco Central significó la continuidad del régimen de metas de inflación y altas tasas de interés y, por tanto, de la estructura de acumulación inaugurada por el trípode macroeconómico (Bresser-Pereira, 2016; Saad-Filho y Morais, 2018).

			Ya sea porque entendió que era políticamente imposible abandonar la agenda macroeconómica ortodoxa o porque creyó que la permanencia de Meirelles ayudaría a estabilizar su gobierno, Lula optó por introducir iniciativas neodesarrollistas en el marco del trípode macroeconómico, una yuxtaposición que Saad-Filho y Morais (2018) denominaron neoliberalismo desarrollista y Bresser-Pereira (2016) catalogó de social-desarrollismo. Entre las políticas adoptadas, destaca el lanzamiento del Programa de Aceleração do Crescimento (pac) en 2007, que coordinó las inversiones de los sectores público y privado en energía, transporte e infraestructura. El pac estuvo entonces acompañado de incentivos fiscales para sectores específicos y la expansión del crédito a través de instituciones financieras estatales, especialmente el BNDES.

			Después de la crisis de 2008, se amplió la inversión pública en educación, salud y vivienda (Bolsa Família y Minha Casa Minha Vida); además se otorgaron importantes aumentos salariales. Sin embargo, la política contracíclica fue limitada, dado que el Banco Central continuó elevando las tasas de interés hasta enero de 2009, lo que contribuyó al estancamiento del pib brasileño y a la caída de la producción industrial (Carvalho, 2018; Bresser-Pereira, 2016). A pesar de ser significativamente inferior a las tasas de interés practicadas entre 2002 y 2006, durante todo el segundo gobierno de Lula, la tasa de interés básica de la economía brasileña (Selic)9 se mantuvo alta, incluso en un escenario de control inflacionario. La reducción más significativa tuvo lugar en 2009, cuando alcanzó el 8.50% en una respuesta contracíclica a la crisis de 2008.

			La alta tasa de interés y la no neutralización de la enfermedad holandesa apreció aún más el real, que llegó a US$1.7010 en diciembre de 2010. Independientemente del grado de conciencia, al mantener la tasa de interés básica elevada y la cuenta de capital abierta, el país administró el tipo de cambio. En este contexto, como señalan Bresser-Pereira y Gala (2008), no se aplican las categorías de régimen de tipo de cambio fijo o flotante. Esto se debe a que, al favorecer el arbitraje mediante la política monetaria y los flujos de capital flexibles, el gobierno gestionó el tipo de cambio a la baja (apreciándolo) durante el periodo analizado. A su vez, la Selic en niveles altos representó entonces un obstáculo para las actividades productivas al dificultar el acceso al crédito y drenar recursos debido a su alta rentabilidad. Además, la alta tasa de interés asociada a la no neutralización de la enfermedad holandesa redundaría, en el mediano plazo, en la compresión de las ganancias y la competitividad de las empresas nacionales.

			Entre 2003 y 2010, el gobierno de Lula logró mantener las altas tasas de interés deseadas por el mercado financiero, sustentar las ganancias de la burguesía industrial y elevar el salario mínimo, el acceso al crédito y el consumo masivo. Esto, sin embargo, a expensas de un intento más robusto de cambio estructural en el régimen de acumulación establecido por el trípode macroeconómico. Por fin, esta conciliación de intereses en conflicto sólo fue posible mientras duró el crecimiento económico impulsado por el aumento de la demanda china de commodities y la inversión pública, y ya en el primer gobierno de Dilma Rousseff este arreglo daría muestras de desgaste.

			

			

4. Gobiernos de Dilma Rousseff:obstáculos y límites al desarrollo brasileño




			

			

El periodo de Lula estuvo marcado por la distribución del ingreso, la disminución de la desigualdad y los aumentos significativos en el salario mínimo real, que se reflejaron en la gran popularidad de Lula. Sin embargo, si por un lado la sobrevaluación del real permitió elevar el salario mínimo y controlar la inflación en un escenario de crecimiento económico, también explica la pérdida de competitividad de la industria nacional y la insostenibilidad del modelo de crecimiento del periodo. La alta apreciación del tipo de cambio hizo inviables empresas industriales nacionales que, a pesar de contar con el estado del arte de la tecnología mundial, no pudieron competir en el mercado internacional debido a la distorsión de precios promovida por el tipo de cambio sobrevaluado. Además, el aumento del salario mínimo real, no acompañado de ganancias de productividad, comprimió la tasa de ganancia, mientras que la alta tasa de interés elevó los costos asociados a las inversiones y se consolidó como un nuevo eje de acumulación, más atractivo y rentable que el sector productivo.



			En un contexto de tipo de cambio extremadamente valorado y pérdida de competitividad en la industria, Dilma Rousseff llegó al poder sin apoyo político para impulsar la necesaria depreciación de la moneda, que en ese momento superaba el 50%. En un intento de atender las demandas de la coalición productivista (integrada por la clase obrera organizada y empresarios industriales), que desde 1990 denunciaba el proceso de desindustrialización, este gobierno adopta la agenda defendida por la Federación de Industrias del Estado de São Paulo (Fiesp). En 2011, la mandataria abandonó el trípode macroeconómico e inauguró la nueva matriz macroeconómica, o Agenda Fiesp, realizando exenciones de impuestos, reducciones de la tasa de interés (del 12.25 al 7.25%), ampliación de líneas de crédito y devaluaciones del real (Carvalho, 2018; Singer, 2015; Bresser-Pereira, 2016).

			

Si bien la nueva matriz logró producir una aceleración temporal del crecimiento económico entre agosto de 2012 y marzo de 2014, a partir del segundo trimestre de 2014 el ritmo de crecimiento colapsó (véase figura 1). Esto se debió a la continua disminución del retorno sobre el patrimonio (ROE), que se tornó negativo en términos reales en 2014 (véase tabla 1). El sector industrial fue el más afectado por la compresión del ROE promovida por la caída de la tasa de ganancia. Entre las principales causas se encuentran el aumento de los salarios por encima de la productividad laboral y la sobrevaluación del tipo de cambio, que impidió trasladar el aumento de los salarios a los precios de los productos industriales debido a la competencia de productos importados (Oreiro, 2017).




Tabla 1. Evolución delROEy Selic





	Año


	ROE (%)


	Selic (%)




	2010


	16.5


	9.8




	2011


	12.5


	11.7




	2012


	7.2


	8.5




	2013


	7.0


	8.2




	2014


	4.3


	10.9









Fuente: Rocca (2015) apud. Oreiro (2017, p. 79).






Figura 1. Producto Interno Bruto-Variación real anual (%)
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Fuente: IPEADATA (2023). Elaboración propia.








			Por otro lado, la alta rentabilidad de la Selic contribuyó a que cada vez más los recursos se destinarán a actividades financieras en detrimento de las actividades productivas. Así, a partir de 2011, fue posible observar una reducción del valor agregado de la industria en el pib brasileño, que pasó del 23.1 al 18.35%11 en 2016 (véase figura 2). El proceso de desindustrialización también se reflejó en la participación de la industria en el empleo informal, que pasó de 24.4% en 2011 a 20.8%12 en 2016.

			

			Figura 2. Valor agregado de la industria (% del PIB)
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			Fuente: Banco Mundial (2023). Elaboración propia.


			

			Mientras que bajo el gobierno de Lula la inversión pública fue fundamental para el crecimiento económico, las exenciones de impuestos y los recortes de gastos realizados por Dilma no lograron el mismo resultado. Las reducciones de tasas de interés, además de no ser suficientes para retomar la inversión en la industria, junto con la expansión del crédito otorgado por el Banco do Brasil y la Caixa Econômica Federal, terminaron afectando los márgenes de los bancos privados, siendo criticadas por los representantes del mercado financiero y analistas (Oreiro y D’Agostini, 2017). Además, en un escenario de crecimiento de las importaciones manufactureras y de caída radical de la tasa de ganancia de la industria, la devaluación del 20% del tipo de cambio no fue suficiente para restaurar la inversión y la competitividad de la industria nacional (Bresser-Pereira, 2016).

			Todavía en 2013, los industriales que antes abogaban por la nueva matriz macroeconómica empezaron a abandonar progresivamente el apoyo al gobierno. El proceso de desindustrialización prematura y la financiarización de la economía brasileña significó que la parte restante de la burguesía industrial tuviera intereses duales: tanto en las políticas que favorecen la producción como en las que favorecen la búsqueda de rentas (Singer, 2015). No es de extrañar, entonces, que cuando la Agenda Fiesp no dio los resultados esperados, esta burguesía se alineó con los intereses de los intermediarios financieros y de los bancos –que también eran sus intereses–. Así, ante la presión del mercado financiero, aún en 2013, la tasa de interés de la deuda pública volvería a subir y, a partir de ahí, Dilma abandonaría la nueva matriz económica en favor del trípode macroeconómico.

			En 2014, luego de ser reelegido por un estrecho margen, el pt tuvo que enfrentar la desaceleración de la economía china y la caída de los precios de las materias primas, factores que vieron sus impactos exacerbados por la desindustrialización. La recesión brasileña que comenzó ese año fue, sin embargo, también resultado de una contracción de las inversiones productivas debido a la baja demanda y al endeudamiento de familias y empresas en gobiernos anteriores (Oreiro, 2017; Oreiro y D’Agostini, 2017). Dowbor (2017) señala que las altas tasas de interés practicadas en Brasil en los años 2000 jugaron un papel central en esta desaceleración de la economía, dado que los recursos que debían financiar las actividades productivas estaban siendo drenados por el mercado financiero a través del endeudamiento público y privado.13

			En su segundo mandato, Rousseff acabó sucumbiendo a las presiones del mercado financiero al nombrar al banquero Joaquim Levy como ministro de Hacienda, abandonando el mantenimiento de los programas sociales y los niveles de trabajo e ingresos defendidos a lo largo de su campaña (Dowbor, 2017). Las exenciones tributarias, junto con la alta tasa de interés y la desaceleración económica, llevaron a un aumento de la deuda pública. A pesar de la reducción en el crecimiento del gasto público en 2015, la deuda pública aumentaba y se drenaba más dinero de las inversiones públicas hacia el rentismo. Aun así, la narrativa del exceso de gasto público ganó fuerza en los medios nacionales y contribuyó a la defensa del recorte de inversiones públicas. Los efectos de la ofensiva ideológica neoliberal reflejada por los medios nacionales se potenciaron con el empeoramiento de las condiciones objetivas de la economía y crearon las condiciones para el golpe en 2016.

			

			5. Reflexiones finales

			

			Los dos primeros gobiernos de Luiz Inácio Lula da Silva estuvieron marcados por la reducción de las desigualdades y las políticas sociales y redistributivas. En este periodo, el crecimiento económico fue posible gracias al aumento de la demanda china de commodities, la expansión del crédito y la inversión pública en programas como el pac, Bolsa Família y Minha Casa Minha Vida (Carvalho, 2018). Por otro lado, el aumento del salario mínimo real por encima de la productividad y el control de la inflación sólo fueron posibles debido a la continua apreciación del real promovida por la no neutralización de la enfermedad holandesa y la alta tasa de interés (Bresser-Pereira, 2016). Bajo este arreglo, Lula pudo conciliar los intereses del mercado financiero, la burguesía industrial y los trabajadores. El mantenimiento del trípode macroeconómico y, en particular, la alta tasa de interés aseguraron las ganancias de los rentistas, mientras que las políticas sociales, redistributivas y de expansión crediticia, además de permitir mejorar las condiciones de vida de millones de familias que ascendieron a consumo masivo, compensaron la pérdida de competitividad de la industria brasileña en el mercado internacional resultante de la sobrevaluación del tipo de cambio y la alta tasa de interés.

			

Este modelo de crecimiento económico basado en la conciliación de intereses contrapuestos y el mantenimiento de la ortodoxia liberal del trípo-­

de macroeconómico resultó insostenible a medio plazo. Al mantener el tipo de cambio sobrevaluado y la tasa de interés alta, el modelo representó un fuerte obstáculo para la industria y el desarrollo nacional. Inicialmente, el tipo de cambio sobrevaluado imposibilitó el acceso al mercado internacional de empresas eficientes y, a partir de 2011, luego de sucesivos aumentos del salario mínimo real por encima de la productividad y la fuga del mercado nacional a las importaciones, representó la compresión de la tasa de ganancia de la industria brasileña que se vio en la imposibilidad de subir los precios frente a la competencia de los productos importados (Oreiro, 2017). Por otro lado,

la alta rentabilidad de la tasa Selic acompañada de la compresión de la ganancia y del retorno de la inversión profundizaron el proceso de financiarización de la economía brasileña (Bruno, 2011).



			

El tímido ensayo desarrollista inaugurado por la nueva matriz macroeconómica de la primera administración Dilma se mostró incapaz de contener el proceso de desindustrialización y financiarización en marcha. Las devaluaciones cambiarias y la reducción de las tasas de interés no fueron suficientes para retomar las inversiones de la burguesía industrial, que después de más de una década bajo el trípode macroeconómico ya tenía una doble condición de industriales y rentistas (Bresser-Pereira, 2016; Singer, 2015). En 2013, luego de que la nueva matriz no diera los resultados esperados y bajo la presión del mercado financiero –y de los industriales–, se elevó la tasa de interés y la política económica volvió a guiarse por el trípode macroeconómico (Singer, 2015). Las exenciones tributarias otorgadas por los gobiernos de Dilma, el bajo crecimiento del pib y el aumento de la Selic hicieron que el endeudamiento público creciera rápidamente, asegurando así el mantenimiento de la deuda pública como eje de acumulación financiera.



			En esta lógica, Bruno y Paulani (2019) afirman que las actuales instituciones asociadas al funcionamiento del capitalismo brasileño fueron construidas con el objetivo principal de atender los intereses de los acreedores nacionales e internacionales. De hecho, a pesar de las diferencias entre los gobiernos de FHC, Lula y Dilma, la orientación marcada por la agenda neoliberal permaneció prácticamente inalterada. 

			

			Esto explica, por lo tanto, la enorme apertura financiera, con la falta de control sobre los flujos de capitales internacionales (fhc y Lula), la internacionalización del mercado de valores brasileño (fhc), las concesiones fiscales para los accionistas y las ganancias financieras de los no residentes (fhc), cambios legales para dar mayores garantías a los acreedores del Estado (Ley de Responsabilidad Fiscal del gobierno de la fhc) y del sector privado (reforma de la Ley de Quiebras durante el gobierno de Lula), cambios en el sistema general de seguridad social (inss) y en los propios regímenes de los funcionarios (gobierno de Lula), y por último, pero no menos importante, la adopción de una receta macroeconómica agresivamente enfocada en el beneficio de la riqueza financiera, basada en la austeridad fiscal y tasas de interés reales absurdamente altas, generalmente las más altas del mundo (fhc y Lula) (Bruno y Paulani, 2019, p. 14).

			

			Este arreglo, iniciado por Collor, consolidado por Cardoso y sostenido a lo largo de los gobiernos del pt, llevó al secuestro final del Estado por la riqueza financiera durante las administraciones de Dilma. En este régimen de acumulación financiado con deuda pública, los intermediarios financieros se volvieron cada vez más capaces de presionar al gobierno, que ahora tiene como principal objetivo la realización de los intereses del mercado financiero. Además, la nueva clase obrera que surgió en los gobiernos del pt era precaria y desarticulada y, por tanto, como señala Singer (2018), no parece verse a sí misma como una clase obrera, adhiriéndose fácilmente a los valores de las élites financieras. Más allá, una parte de la burguesía industrial, si en el pasado tuvo intereses contrapuestos con el mercado financiero y estuvo entre los perdedores del periodo neoliberal, con el avance de la desindustrialización y financiarización de la economía también se volvió rentista.

			De tal manera que, a lo largo de los gobiernos de Lula y Dilma, el mantenimiento de la agenda neoliberal reflejada en la adopción del trípode macroeconómico imposibilitó cambios estructurales en la economía y profundizó el proceso de financiarización en curso desde la década de los noventa. Las políticas redistributivas y sociales que bajo los gobiernos de Lula sacaron a millones de personas de la pobreza extrema, bajo los gobiernos de Dilma resultaron insostenibles e insuficientes como promotoras de un crecimiento sostenido. Así, los límites del desarrollo brasileño permanecieron y fueron profundizados por la desindustrialización y por los obstáculos sociales y políticos a la formación de un bloque de poder capaz de sustentar reformas más profundas en la estructura económica y social del país.
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NOTAS

			
				
					1	El Plan Collor (1990-1992) consistió en un conjunto de reformas económicas destinadas a contener la inflación a través de la liberalización fiscal y financiera. Entre las principales medidas se encontraban la liberalización comercial, la privatización, el congelamiento de precios y salarios, y la confiscación por 18 meses de depósitos en cuentas corrientes y cuentas de ahorro que excedieran los $50 000 cruzados-novos.

				

				
					2	Exministro de Hacienda del gobierno de Itamar Franco.

				

				
					3	La desindustrialización ocurre cuando se registra una caída en la participación del empleo industrial en el empleo total de un país (Rowthorn y Ramaswany, 1999). Tregenna (2009) amplió el concepto para incluir la reducción del valor agregado de la industria al pib como otro factor que indica la desindustrialización. No siempre la desindustrialización será acompañada de la reprimarización de la canasta exportadora, que puede ocurrir por el traslado de actividades manufactureras intensivas en mano de obra con menor valor agregado al exterior, mientras que se incrementa la participación de productos de mayor valor agregado y grado tecnológico en la canasta exportadora (Oreiro y Feijó, 2010; Palma, 2005). Sin embargo, esto no es lo que se ve en las economías latinoamericanas. En la década de los setenta, mientras los países desarrollados mostraron una reducción en la participación de la industria en el valor agregado del pib con un ingreso per cápita entre US$10 000 y 15 000, Brasil y Argentina pasaron por el mismo proceso con un ingreso per cápita promedio de US$5 000 y con un aumento de las exportaciones de productos básicos y manufacturas de bajo valor agregado y/o bajo contenido tecnológico (Marconi y Rocha, 2012; Oreiro y Feijó, 2010). Debido a esto, varios economistas argumentan que economías latinoamericanas como Brasil, Argentina y México experimentan una desindustrialización prematura (Rodrik, 2016; Oreiro et al., 2020; Palma, 2005).

				

				
					4	Esta estructura jerárquica se produce porque, mientras que las monedas convertibles son emitidas por países centrales (Estados Unidos, Reino Unido, Eurozona), las monedas no convertibles son emitidas por países periféricos (Oreiro et al., 2020).

				

				
					5	Durante este periodo, el programa Bolsa Família se convirtió en una especie de ingreso medio para las familias necesitadas y tuvo su presupuesto multiplicado por 13, pasando de R$570 millones a 7.5 mil millones. En vísperas de las elecciones de 2006, Bolsa Família atendía a 11.4 millones de familias (Singer, 2018).

				

				
					6	Escándalo relacionado con pagos mensuales a diputados a cambio de apoyo en la Cámara Nacional. A pesar de las mensualidades para apoyar las agendas presentadas por el pt, no se planteó ninguna reforma estructural durante el periodo.

				

				
					7	Economista heterodoxo que estaría a cargo de la nueva matriz macroeconómica durante el primer gobierno de Dilma Rousseff.

				

				
					8	En 2016, Henrique Meirelles se convertiría en el ministro de Hacienda de Michel Temer, vicepresidente de Dilma y articulador del impeachment.

				

				
					9	Es el principal instrumento de política monetaria utilizado por el Banco Central para controlar la inflación e influye en todas las tasas de interés del país, como las tasas de interés de préstamos, financiamientos e inversiones financieras.

				

				
					10	Fundação Getúlio Vargas - Centro de Estudos do Novo Desenvolvimentismo (2022).

				

				
					11	Banco Mundial (2023).

				

				
					12	Los porcentajes fueron tomados del Portal da Indústria de la Confederação Nacional de Indústrias (CNI) y elaborados a partir de la base de datos RAIS. 

				

				
					

13	En 2014, la deuda del sector privado (empresas y hogares) era del 63% del pib frente al 35% en 2005 (Bresser-Pereira, 2016).
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			Resumen. Este artículo analiza la relación entre el sector servicios y el crecimiento económico ecuatoriano mediante técnicas econométricas de cointegración y causalidad durante el periodo 1990-2018. Los resultados obtenidos indican que los servicios en conjunto y, en particular, el comercio y el transporte, tienen un impacto positivo en el crecimiento económico a largo plazo; sin embargo, en el corto plazo, los servicios en conjunto tienen un efecto negativo, que puede explicarse por el continuo deterioro de su productividad. Por otro lado, se observa un efecto de causalidad desde el comercio hacia el crecimiento económico y, desde el PIB per cápita hacia los servicios en conjunto y al transporte.
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Service sector labor productivity and economic growth in Ecuador



			Abstract. This article analyzes the relationship between the services sector and Ecuadorian economic growth using cointegration and causality econometric techniques from 1990-2018. The results indicate that services as a whole, particularly trade and transportation, positively impact economic growth in the long run. However, in the short term, services as a whole have a negative effect, which may be explained by the continuous deterioration of their productivity. Meanwhile, there is a causality effect ranging from trade to economic growth, and from GDP per capita to services as a whole and transportation.

			Key Words: service sector; labor productivity; economic growth; cointegration; causality.




		

		
			1. Introducción

			

			Desde una perspectiva sectorial, el crecimiento económico, en principio, se vincula a actividades agrícolas (Cameron y Neal, 2014; Brue y Grant, 2009, p. 35). Con la llegada de los procesos industriales, el sector secundario fue progresivamente capturando relevancia. En ese sentido, se asocia el crecimiento económico con las tasas de crecimiento del sector secundario (especialmente en la manufactura); se ha demostrado empíricamente la relación positiva entre el crecimiento de la productividad del sector industrial y el crecimiento del producto del mismo sector (Kaldor, 1984). Sin embargo, a principios de la década de los 2000, los países industrializados expusieron un elevado peso en el sector terciario transformándose en economías de servicios (Schettkat y Yocarini, 2005; Maroto-Sánchez y Rubalcaba, 2008; Maroto-Sánchez, 2012). 

			En las economías en desarrollo, las actividades de servicios son cada vez más representativas en la actividad económica, sugiriendo así un patrón de terciarización (Bonet, 2007; Timmer et al., 2015; Aboal et al., 2015). La expansión de los servicios también se aborda desde la perspectiva de la desindustrialización, comprendida como un proceso de reducción continua del sector manufacturero (Gemmell, 1982; Rowthorn y Ramaswamy, 1999; Tregenna, 2009) y que es acompañado, por lo general, por el incremento de la contribución de los servicios (Gemmell, 1982; Palma, 2005); en el caso de las economías en desarrollo como las latinoamericanas, el proceso se caracteriza por ser un tipo de desindustrialización prematura; es decir, antes de alcanzar niveles maduros de industrialización, los servicios tienden a expandirse mientras que la manufactura se reduce (Palma, 2005 y 2019; Rodrik, 2015; Camacho y Maldonado, 2018).

			De manera particular, en la economía ecuatoriana, el sector servicios es cada vez más importante en la estructura sectorial debido a su predominancia en términos de Valor Agregado Bruto (vab) y empleo. Según datos del Banco Mundial (2023), en el 2021, los servicios como porcentaje del pib representan 53.4%, mientras que, como porcentaje del empleo total constituyen el 51%. De esta manera se considera que estudiar el sector servicios es relevante, porque el elevado peso del sector en la actividad económica descansa sobre niveles de productividad bajos que, además, desde el 2000 permanecen relativamente estancados, lo que ha contribuido, junto con las mejoras en la productividad agrícola, a una reducción en la brecha de productividad entre el sector primario y el sector servicios; mientras que, en paralelo, se distancia de la productividad del sector secundario.  

			

La productividad del sector terciario es un factor esencial para impulsar el crecimiento económico, así lo demostraron Triplett y Bosworth (2004) para la economía estadounidense, en donde, posterior a 1995, el crecimiento de la productividad agregada fue impulsada mayormente por la productividad de las industrias de servicios (productividad laboral y productividad total de factores), estableciéndose como uno de los sectores más dinámicos e innovadores. De la misma forma, Pugno (2006) argumenta que los servicios de salud, educación y cultura impulsan al crecimiento económico por medio de la mejora del capital humano; los servicios empresariales también tienen un efecto positivo debido a su capacidad para adoptar y difundir tecnologías de la información (Oulton, 2001). No obstante, la visión optimista surgió posterior al pesimismo que describía a los servicios como un sector estancando y no progresivo, que ralentizaba al crecimiento económico debido a bajos niveles de productividad (Baumol, 1967).



			En ese contexto, el objetivo de la presente investigación es analizar la relación entre la productividad del sector servicios y el crecimiento económico ecuatoriano durante el periodo 1990-2018, por medio de técnicas econométricas de cointegración y causalidad. El principal hallazgo que se obtuvo fue que el sector terciario y los subsectores de comercio y transporte tuvieron un efecto positivo en el largo plazo; sin embargo, en el corto plazo, los servicios en conjunto influyen negativamente, lo cual puede explicarse por el importante deterioro de la productividad del sector terciario.

			El documento se organiza en cinco secciones. Posterior a la introducción, la segunda sección presenta una revisión del marco teórico y empírico sobre los principales factores explicativos de la expansión de las actividades terciarias, con énfasis en trabajos que analizan la relación entre el crecimiento económico y la productividad del sector servicios. La tercera sección describe la estrategia metodológica que sigue el enfoque de cointegración basado en modelos multivariados autorregresivos de rezago distribuido (ARDL) y la causalidad de Toda y Yamamoto (1995), además, se presenta la base datos y las variables utilizadas. Los resultados y discusión se desarrollan en la cuarta sección y, para finalizar, en la quinta sección, se presentan los principales hallazgos y algunas sugerencias para investigaciones futuras. 

			

			2. Revisión de la literatura y aporte 

			

			

El interés por la actividad económica se ha ido desplazando desde el sector agrícola hasta el sector industrial y, recién, a los servicios; configurándose así dos procesos de transformación estructural. El primero surge con el desplazamiento de las actividades económicas desde el sector agrícola hasta el sector secundario debido a las importantes tasas de productividad que aparecieron en el sector industrial, específicamente en la manufactura (Lewis, 1954; Kuznets, 1973; Kaldor, 1984; Chenery y Syrquin, 1975). El segundo proceso se da con el desplazamiento de las actividades hacia el sector terciario (Kuznets, 1973; Duarte y Restuccia, 2010); precisamente el trabajo empírico de Gemmell (1982) afirma que para el decenio de 1960 ya se presentaban indicios de desindustrialización y que ese proceso se acompañaba frecuentemente por el incremento en la participación de los servicios. Timmer et al. (2015), argumentan que en países en desarrollo desde la década de los noventa el sector servicios tiende a expandirse rápidamente.



			La expansión del sector servicios se explica por algunos elementos, el más citado en la literatura especializada es la denomina enfermedad de costes, misma que ofrece una perspectiva negativa sobre el desempeño del sector terciario. Baumol (1967) –a través de un modelo de crecimiento desbalanceado– predice que los niveles estancados de productividad en los servicios impactan negativamente sobre el crecimiento económico. Más adelante, Baumol et al. (1985) evalúan la enfermedad de costes incluyendo actividades que combinan insumos del sector progresivo (manufacturas) y del sector estancado (servicios), y concluyen argumentando que el problema de costes en las actividades estancadas es más alarmante de lo que se había previsto. Sin embargo, Oulton (2001) –a través de un modelo de crecimiento desbalanceado– presenta una visión más optimista sobre los servicios, mencionando que la tesis de Baumol sólo es válida cuando las actividades estancadas producen bienes finales, mientras que, la tasa de crecimiento de la productividad agregada aumentará con los servicios que producen bienes intermedios (como servicios empresariales y financieros) incluso cuando su tasa de crecimiento de productividad es lenta.

			

Para Ghavidel y Narenji Sheshkalany (2017), los servicios con bajos niveles de productividad total de factores y progreso tecnológico son altamente propensos a padecer la enfermedad de costes. Por tanto, no todas las actividades de servicios la padecen. En ese sentido, Pugno (2006) a través de un modelo de crecimiento endógeno encuentra que actividades como salud, educación y culturales tienen un efecto positivo en el crecimiento económico debido a que favorecen la formación de capital humano. En contraste, para Baumol (2012) los servicios relacionados con las actividades de salud, educación y culturales, de manera generalizada, sufren la enfermedad de costes. Por otra parte, actividades como los servicios empresariales, son ampliamente reconocidos que son importantes para impulsar el crecimiento económico debido a su capacidad para adoptar y difundir tecnologías de la información y, por contribuir, en los procesos de innovación (Pugno, 2006; Wu y Baumol, 2012; Oulton, 2001; Greenhalgh y Gregory, 2001).



			La evidencia empírica en países desarrollados sugiere una relación negativa entre la participación de los servicios en conjunto (en términos de vab y empleo) y el crecimiento de la productividad agregada; no obstante, las conclusiones, pueden estar condicionados a la forma en cómo está definido y medido el sector servicios (Maroto-Sánchez, 2012 y 2013). Sin embargo, también existen trabajos que aportan conclusiones más optimistas sobre el papel de los servicios en la economía. Greenfield (2005), por ejemplo, sugiere realizar una reexaminación del sector servicios a nivel conceptual y empírico, debido a que la denominada enfermedad de costes puede ser un mal diagnóstico; mientras que, Triplett y Bosworth (2003) aseveran que la enfermedad de costes en las industrias de servicios en Estados Unidos se había superado. 

			Otros determinantes de la expansión de los servicios son: i) incremento del ingreso (en línea con la Ley de Engel), sugiriendo que el incremento del ingreso se destina al consumo de servicios de elasticidad-ingreso elevada como la educación, salud, ocio, etcétera; ii) capital humano, los servicios son cada vez más especializados, por lo que, requieren mano de obra de mayor cualificación; iii) Tecnologías de la Información y Comunicación (tic), incentivan el surgimiento de nuevos servicios por medio de la innovación; y, iv) la continua integración de los servicios a los productos de otros sectores económicos (Maroto-Sánchez, 2010 y 2012; Rubalcaba, 2015; Falvey y Gemmell, 1996; Howells, 2004; Messina, 2005).

			

			Evidencia empírica

			

			A escala internacional, la evidencia empírica vinculada a la productividad del sector servicios y la relación entre la productividad del sector servicios y el crecimiento económico es amplia. En ese sentido, Triplett y Bosworth (2000) analizan la productividad del sector servicios en Estados Unidos e indican que este sector es importante para entender la desaceleración de la productividad posterior a 1973. En la misma línea, Li y Prescott (2009) investigan los factores que coadyuvaron a la desaceleración del crecimiento de la productividad en los países desarrollados durante el periodo 1973 y 1995 e identifican los siguientes: hipótesis de error de medición de la productividad del sector servicios, ralentización del crecimiento de la productividad del sector servicios, crisis del petróleo, cambio cultural y demográfico (baby boom), y una menor inversión en tecnología e infraestructura entre industrias. Por su parte, Triplett y Bosworth (2003), a través del marco de contabilidad del crecimiento, deducen que la principal fuente de crecimiento de la productividad laboral en las industrias de servicios en Estados Unidos posterior a 1995 es la productividad multifactorial de los servicios, seguida por el capital en tecnologías de la información e insumos intermedios.

			Para algunas economías de Asia, Lee y McKibbin (2014) –a través de un modelo de equilibrio general intertemporal– argumentan que un crecimiento acelerado del sector servicios conduce a un crecimiento equilibrado. En algunos casos específicos como China, Wu (2015) sugiere que el sector terciario se transformó en el principal generador de empleo y crecimiento económico. Para Pakistán, Jalil et al. (2016), con base en los enfoques de cointegración y causalidad, confirman la existencia de una relación de largo plazo entre el sector servicios y el crecimiento económico; encontrando que los servicios causan el crecimiento económico, pero no en sentido contrario. En el caso de Singh (2010), estudia la relación entre el sector servicios y el crecimiento económico en la India con base en modelizaciones econométricas; sus hallazgos confirman una relación de largo plazo, sugiriendo que los servicios contribuyen al crecimiento económico de forma directa e indirecta a través de actividades agrícolas e industriales.

			

Matuka y Asafo (2021) analizan el vínculo entre servicios y crecimiento económico para la economía de Albania. Estimando varios modelos econométricos de cointegración y causalidad concluyen que los servicios de transporte, comunicación y servicios financieros afectan positivamente en el crecimiento económico; en contraste, la manufactura se relaciona de forma negativa con el pib per cápita. Las relaciones de causalidad son bidireccionales entre transporte, comunicación, servicios financieros y el crecimiento económico. En el caso de la economía mexicana, Castillo et al. (2014) –mediante el análisis de series de tiempo– encuentran que el sector terciario y secundario comparte tendencias comunes con el pib. Di Meglio et al. (2018), para un amplio conjunto de economías en desarrollo y con base en un marco kaldoriano, determinan que los servicios empresariales contribuyen al crecimiento de la productividad agregada. Por otro lado, Price y Gómez-Lobo (2021), examinan la hipótesis de la enfermedad de costes de Baumol en los servicios de transporte urbano, encontrando evidencia a favor en algunas ciudades de América Latina.1



			La evidencia empírica para la economía ecuatoriana es limitada, algunos trabajos analizan la participación porcentual del sector servicios, procesos de crecimiento y convergencia de la productividad entre los principales sectores económicos y en los servicios de mercado y servicios de no mercado (Castillo y Tandazo-Arias, 2019; Quintana-Romero et al., 2019; Correa-Quezada et al., 2020); y, recientemente, Guevara-Rosero et al. (2023) analizan y cotejan los determinantes de la productividad en empresas de servicios de alta y baja intensidad de conocimiento, concluyen que los determinantes son similares con excepción del poder de mercado y las exportaciones. El poder de mercado se asocia con mayor productividad en las empresas con alta intensidad de conocimiento cuando la competitividad es menor. Más en línea con el presente trabajo, Rubalcaba et al. (2016) estudian el vínculo entre el sector terciario y el crecimiento económico mediante un análisis de input-output; argumentan que los servicios favorecen al crecimiento económico; sin embargo, los niveles de productividad y competitividad comercial son pobres, sugiriendo que la innovación es importante para mejorar el desempeño del sector. 

			En ese contexto, el desarrollo del presente artículo pretende contribuir en varios aspectos: i) en Ecuador se ha prestado poca atención a la investigación sobre la relevancia de los servicios y su contribución al crecimiento económico, muestra de ello son los escasos trabajos antes mencionados. Por lo que, este artículo contribuye a identificar las relaciones de largo plazo, corto plazo y de causalidad del sector servicios en conjunto y de los subsectores, transporte y comercio, con el crecimiento económico, durante un periodo de análisis cercano a tres décadas; ii) de igual manera, existe un aporte metodológico al retomar el enfoque de modelos ARDL que tradicionalmente había sido subvalorado y que, a partir del trabajo de Pesaran y Shin (1999), se lograron identificar importantes ventajas; adicionalmente, al utilizar los valores críticos de Kripfganz y Schneider (2020), la prueba de límites para cointegración se vuelve más exacta. Asimismo, el método de Toda y Yamamoto (1995), a diferencia del método de Granger (1969), permite probar causalidad con las variables en niveles independientemente del orden de integración.

			

			3. Metodología

			

			

El vínculo entre la productividad del sector servicios y el crecimiento económico se estudia mediante la implementación de varios modelos ARDL con el fin de probar una relación de largo plazo. Las variables de interés corresponden a la productividad laboral de los principales sectores económicos (agricultura, industria y servicios) y de los subsectores de servicios de comercio y transporte; se construyen como la ratio entre el vab y el número de personas empleadas. Tanto el vab y el empleo se recuperan de la Economic Transformation Database (etd, por sus siglas en inglés) de la Universidad de Groningen (De Vries et al., 2021). El resto de las variables son: Producto Interno Bruto (pib) per cápita, Formación Bruta de Capital Fijo (fbkf) y la Apertura Comercial; se toman de los indicadores de libre acceso de las estadísticas del Banco Mundial (2023). La apertura al comercio se calcula como la razón entre la suma de las exportaciones e importaciones para el pib. Los datos se recopilan de forma anual desde 1990 hasta 2018 y se transforman en logaritmos. En la tabla 1 se resumen las variables, denominación y base de datos.

			

			Tabla 1. Descripción de variables, abreviatura y fuentes de información

			
				
					
					
					
				
				
					
							
							Variables

						
							
							Abreviatura

						
							
							Base de datos

						
					

					
							
							Productividad laboral agrícola

						
							
							yn_agr

						
							
							ETD

						
					

					
							
							Productividad laboral industrial

						
							
							yn_ind

						
							
							ETD

						
					

					
							
							Productividad laboral de los servicios

						
							
							yn_ser

						
							
							ETD

						
					

					
							
							Productividad laboral de los servicios comerciales

						
							
							yn_trade

						
							
							ETD

						
					

					
							
							Productividad laboral de los servicios de transporte

						
							
							yn_trans

						
							
							ETD

						
					

					
							
							PIB per cápita

						
							
							gdp_pc

						
							
							Banco Mundial

						
					

					
							
							Formación Bruta de Capital Fijo

						
							
							fbkf

						
							
							Banco Mundial

						
					

					
							
							Apertura Comercial

						
							
							apertura_c

						
							
							Banco Mundial

						
					

				
			

			

			Fuente: elaboración propia.

			

			Los modelos ARDL, según Pesaran y Shin (1999), tienen mejores propiedades en tamaño de muestras pequeñas que es el caso de la presente investigación y se puede utilizar cuando las variables son endógenas e I(0), I(1) o mixtas. Para Jalil et al. (2016), la ausencia de correlación serial en los modelos ARDL hace que la endogeneidad sea un problema menor. Evidentemente, las características que posee el enfoque hace que sea ventajoso por sobre los métodos de Johansen y Juselius (1990), que condiciona que las series sean I(1), y el de dos pasos de Engle y Granger (1987) que, además de requerir que las variables sean I(1), presenta problemas de sesgo en muestras pequeñas (Mah, 2000) y no es adecuado para probar cointegración entre más de dos series (Levendis, 2018, p. 360).

			La ecuación econométrica para estimar es la siguiente:

			

			
				
					
					
				
				
					
							
							[image: Cuevas_Eqn001.psd]
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Donde Yt es el pib per cápita, p es el orden de rezagos ≥ 1 para la variable dependiente y q es el orden de rezagos ≥ 0 de las variables independientes. Con base en la ecuación 1 se estiman cinco modelos multivariados donde la variable dependiente (pib per cápita) es fija en todos los modelos al igual que las

variables de control de inversión (fbkf) y apertura comercial; mientras que, las variables de productividad laboral de los sectores y subsectores económicos varían en cada modelo.



			

La relación de largo plazo se evalúa mediante la prueba de límites de Pesaran et al. (2001), que plantea como hipótesis nula la ausencia de una relación de nivel y se rechaza cuando el estadístico F o t se ubica por arriba del límite superior del valor crítico, en tal caso la inferencia es concluyente, por lo que no es necesario conocer el orden de integración de las series. Según Kripfganz y Schneider (2018), la validez de la prueba descansa en los supuestos de normalidad, ausencia de correlación serial, homocedasticidad y estabilidad de los coeficientes en el tiempo. La prueba se lleva a cabo a partir del modelo de corrección de errores (MCE) representado en la siguiente ecuación (2):



			

			
				
					
					
				
				
					
							
							[image: Cuevas_Eqn002.psd]
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			Donde [image: Cuevas_Eqn002_1.psd] representa el coeficiente de velocidad de ajuste y  [image: Cuevas_Eqn002_2.psd] son los ecoeficientes de largo plazo. El MCE también se puede estimar con base en la siguiente reparametrización: 

			

			
				
					
					
				
				
					
							
							[image: Cuevas_Eqn003.psd]
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			El MCE se estima con base en la ecuación (3) y con el intercepto no restringido y sin tendencia. Los valores críticos para la prueba son los propuestos por Kripfganz y Schneider (2020), que presentan la ventaja de cubrir todos posibles tamaños de muestra, longitud de rezagos y número de variables en la relación de largo plazo. La elección de la longitud de los rezagos es fundamental, por lo que se sigue varias estrategias: i) se permite que los criterios de información de Schwarz (bic) y Akaike (aic) determine el número de rezagos óptimo; ii) siguiendo a Ang (2010) y Jalil et al. (2016), se imponen dos rezagos; y, iii) siguiendo a Sankaran et al. (2019) y Mah (2000), se restringe la longitud máxima de rezagos a tres y dos, y se permite que el aic seleccione el rezago óptimo. La elección del mejor modelo se basa en el cumplimiento de los supuestos descritos anteriormente. 

			La existencia de una relación de largo plazo implica que existe causalidad, pero no sugiere su dirección, por consiguiente, se implementa la prueba de causalidad de Toda y Yamamoto (1995). El método consiste en adicionar rezagos (K + dmax) y permite ajustar un modelo var con las variables en niveles e independientemente si las series son estacionarias en diferencias o alrededor de una tendencia determinística, I(d) o cointegradas (Levendis, 2018). En ese sentido, se especifican cinco modelos bivariados donde la variable dependiente para cada modelo es el pib per cápita y las variables explicativas son las variables de productividad laboral correspondientes a cada sector y subsector económico.

			

			4. Resultados y discusión

			

			La productividad laboral de los principales sectores económicos que se exhibe en la figura 1, en general, indica una tendencia creciente en el sector agrícola. El sector secundario ha permanecido en niveles relativamente elevados y estables; mientras que, el sector servicios indica un desempeño decreciente que, desde el 2000, ha permanecido estacando, pues no logra recuperar los niveles de productividad que se observan en 1990. Evidentemente, para finales del periodo de estudio, el deterioro de la productividad del sector terciario amplió la brecha de productividad con respecto al sector industrial, mientras se redujo en relación con la productividad agrícola.




Figura 1. Productividad laboral de los principales sectores económicos

[image: 1303.png]

Fuente: elaboración propia.




			Previo a presentar los resultados, en la tabla 2 se muestran algunas medidas descriptivas con la información en niveles. Se trabajó con 29 observaciones. La productividad media más alta se localiza en la industria y la más baja en el sector agrícola. La productividad del subsector de comercio presenta una desviación estándar superior a la que se observa en los grandes sectores económicos y en el transporte. La inversión también muestra una elevada dispersión. El nivel mínimo de productividad se concentra en la agricultura y el máximo en la industria.




Tabla 2. Medidas descriptivas








	Variable


	Observaciones


	Media


	Desviación estándar


	Mínimo


	Máximo




	yn_agr


	29


	4 182.15


	862.48


	3 068.53


	5 906.58




	yn_ind


	29


	19 746.82


	887.97


	18 381.23


	22 233.16




	yn_ser


	29


	10 733.87


	1 462.58


	9 192.26


	14 345.41




	yn_trade


	29


	7 821.21


	2 017.74


	5 943.77


	12 748.02




	yn_trans


	29


	9 994.91


	1 985.87


	7 805.25


	13 774.79




	gdp_pc


	29


	4 982.94


	705.64


	4 209.35


	6 218.24




	fbkf


	29


	15 794.05


	6 938.97


	7 866.13


	28 144.84




	apertura_c


	29


	43.36


	5.37


	31.19


	51.89









Notas: las variables de productividad se miden en dólares por trabajador, el gdp_pc en dólares per cápita, la fbkf en millones de dólares y la apertura comercial en porcentaje.

Fuente: elaboración propia.




			A pesar de que el enfoque que se utiliza para probar una relación de largo plazo no requiere estrictamente pruebas de raíz unitaria, es importante descartar que las variables sean I(2) por lo que en la tabla 3 se presenta los resultados de las pruebas de Dickey Fuller Aumentada (dfa) y Phillips Perron (pp). La longitud de rezagos para la prueba dfa es proporcionada por el criterio aic, mientras que, la prueba pp ocupa los rezagos de Newey-West. En general, se observa que las series no son I(2), no obstante, la variable de la productividad comercial en dos de las tres especificaciones de las pruebas dfa y pp, sugiere que es estacionaria en niveles.







Tabla 3. Raíz unitaria










	Variables


	Sin tendencia (Nivel)


	Con tendencia (Nivel)


	Sin constante y sin tendencia (Nivel)


	Sin tendencia (Primera diferencia)


	Con tendencia (Primera diferencia)


	Sin constante
y sin tendencia
(Primera diferencia)


	Método




	lnyn_agr


	-0.868


	-2.034


	1.668


	-4.962 ***


	-4.866 ***


	-4.548***


	DFA




	


	-1.154


	-2.164


	1.848


	-5.011***


	-4.924***


	-4.628 ***


	PP




	lnyn_ind


	-1.665


	-1.903


	-0.181


	-2.575


	-2.544


	-2.66**


	DFA




	


	-2.455


	-2.484


	-0.131


	-5.461***


	-5.333***


	-5.587***


	PP




	lnyn_ser


	-2.902*


	-0.828


	-1.020


	-1.133


	-2.954


	-1.477


	DFA




	


	-3.156**


	-0.506


	-1.482


	-3.221**


	-5.736***


	-3.061***


	PP




	lnyn_trade


	-2.830*


	-1.048


	-1.844*


	-4.169***


	-5.274***


	-3.652***


	DFA




	


	-3.516**


	-0.728


	-2.560**


	-4.134***


	-5.317***


	-3.608***


	PP




	lnyn_trans


	-1.831


	-0.244


	-1.999**


	-5.400***


	-5.938***


	-4.787***


	DFA




	


	-1.869


	-0.358


	-2.197**


	-5.402***


	-6.032***


	-4.793***


	PP




	lngdp_pc


	-0.426


	-1.984


	1.484


	-3.734**


	-3.696**


	-3.385 ***


	DFA




	


	-0.315


	-1.802


	1.927


	-3.715**


	-3.678**


	-3.353***


	PP




	Lnfbkf


	-0.392


	-2.376


	1.788*


	-4.731***


	-4.650***


	-4.201***


	DFA




	


	-0.381


	-2.022


	2.435


	-4.711***


	-4.625***


	-4.179***


	PP




	lnapertura_c


	-2.220


	-1.545


	1.167


	-5.790 ***


	-6.109***


	-5.607***


	DFA




	


	-2.854*


	-2.127


	1.390


	-5.840 ***


	-6.263***


	-5.639***


	PP









Notas: estacionariedad al *10%; **5%; ***1%.

Fuente: elaboración propia.




			En la tabla 4 se presentan los resultados de la prueba de límites, la cual sugiere que en todos los modelos existe una relación de largo plazo. Por consiguiente, en las tablas 5 y 6 se presentan los coeficientes de largo plazo, MCE y coeficientes de corto plazo, respectivamente. 

			Los resultados sugieren que, en el largo plazo, la productividad de todos los sectores y subsectores, con excepción de la productividad agrícola que se relaciona negativamente, indican un efecto positivo en el crecimiento económico. Todos los coeficientes son estadísticamente significativos; y, específicamente, en los servicios de transporte se expone el coeficiente con mayor magnitud, revelando que una mejora del 1% en la productividad laboral del transporte se traduce en un incremento del 0.98% en el pib per cápita. El MCE, para todos los modelos, se encuentra dentro del rango esperado y con el signo adecuado (-1 y 0), e indica la velocidad con la que las distorsiones de largo plazo se ajustan en el periodo actual; por ejemplo, en el caso del sector servicios, el 69.1% de la distorsión del equilibrio de largo plazo se corrige en el periodo actual.

			

			Tabla 4. Prueba de límites

			
				
					
					
					
					
				
				
					
							
							Modelos

						
							
							

						
							
							Valor F

						
							
							ARDL (Rezagos)

						
					

					
							
							Modelo 1

						
							
							lngdp_pc= f (lnyn_agr, lnfbkf, lnapertura_c)

						
							
							10.523***

						
							
							(1,3,3,0)

						
					

					
							
							Modelo 2

						
							
							lngdp_pc= f (lnyn_ind, lnfbkf, lnapertura_c)

						
							
							6.241**

						
							
							(1,1,1,1)

						
					

					
							
							Modelo 3

						
							
							lngdp_pc= f (lnyn_ser, lnfbkf, lnapertura_c)

						
							
							20.373***

						
							
							(3,3,0,3) 

						
					

					
							
							Modelo 4

						
							
							lngdp_pc= f (lnyn_trade, lnfbkf, lnapertura_c)

						
							
							4.571*

						
							
							(3,0,3,0)

						
					

					
							
							Modelo 5 

						
							
							lngdp_pc= f (lnyn_trans, lnfbkf, lnapertura_c)

						
							
							8.181**

						
							
							(1,3,1,3)

						
					

				
			

			

			

Notas: niveles de significancia ***1%; **5%; *10%. Anexo: pruebas de especificación de los modelos y prueba

de CUSUM.



			Fuente: elaboración propia.

			

			Tabla 5. Coeficientes de largo plazo y MCE

			
				
					
					
					
					
					
					
				
				
					
							
							

						
							
							Modelo 1

						
							
							Modelo 2

						
							
							Modelo 3

						
							
							Modelo 4

						
							
							Modelo 5

						
					

					
							
							ln pib_pc es la variable dependiente

						
					

					
							
							lnyn_agr

						
							
							-0.555***

						
							
							 

						
							
							 

						
							
							 

						
							
							

						
					

					
							
							 

						
							
							(0.114)

						
							
							 

						
							
							 

						
							
							 

						
							
							

						
					

					
							
							lnyn_ind

						
							
							 

						
							
							0.613***

						
							
							 

						
							
							 

						
							
							

						
					

					
							
							 

						
							
							 

						
							
							(0.187)

						
							
							 

						
							
							 

						
							
							

						
					

					
							
							lnyn_ser

						
							
							 

						
							
							 

						
							
							0.338***

						
							
							 

						
							
							

						
					

					
							
							 

						
							
							 

						
							
							 

						
							
							(0.0692)

						
							
							 

						
							
							

						
					

					
							
							lnyn_trade

						
							
							 

						
							
							 

						
							
							 

						
							
							0.101***

						
							
							

						
					

					
							
							 

						
							
							 

						
							
							 

						
							
							 

						
							
							(0.0344)

						
							
							

						
					

					
							
							lnyn_trans

						
							
							 

						
							
							 

						
							
							 

						
							
							 

						
							
							0.978** 

						
					

					
							
							 

						
							
							 

						
							
							 

						
							
							 

						
							
							 

						
							
							(0.421)   

						
					

					
							
							lnfbkf

						
							
							0.590***

						
							
							0.290***

						
							
							0.372***

						
							
							0.351***

						
							
							0.606***

						
					

					
							
							 

						
							
							(0.0518)

						
							
							(0.0253)

						
							
							(0.0252)

						
							
							(0.0106)

						
							
							(0.118)   

						
					

					
							
							lnapertura_c

						
							
							-0.0235

						
							
							0.116

						
							
							0.302***

						
							
							0.0232

						
							
							0.737*  

						
					

					
							
							 

						
							
							(0.0484)

						
							
							(0.0966)

						
							
							(0.0989)

						
							
							(0.0743)

						
							
							(0.395)   

						
					

					
							
							MCE

						
							
							-0.682***

						
							
							-0.425***

						
							
							-0.691***

						
							
							-0.803***

						
							
							-0.318** 

						
					

					
							
							 

						
							
							(0.137)

						
							
							(0.107)

						
							
							(0.0799)

						
							
							(0.193)

						
							
							(0.113)   

						
					

				
			

			

			Nota: niveles de significancia: ***p<0.01; **p<0.05; *p<0.10. En paréntesis los errores estándar.

			Fuente: elaboración propia.




			En el sector servicios, en conjunto y por actividades, los resultados a largo plazo van en sintonía con los trabajos de Matuka y Asafo (2021); Jalil et al. (2016); Yousuf et al. (2019), confirmando la importancia de los servicios para potenciar el crecimiento económico. Específicamente, el desempeño de los servicios tradicionales como el comercio y transporte son fundamentales porque influyen directamente en la competitividad de otros sectores económicos (Pagés, 2010; Crespi y Vargas, 2015); es decir, son actividades altamente integradas en la estructura sectorial de la economía, por lo que su buen desempeño es deseable para impulsar el crecimiento económico.

			No obstante, en el corto plazo, los servicios en conjunto tienen un efecto negativo en el crecimiento económico, lo que puede explicarse por el importante deterioro de su productividad, pues desde 1990 ha sido cada vez menor, tendiendo para el 2018 a los niveles de productividad del sector agrícola. Así, los decrecientes niveles de productividad en el sector servicios puede explicarse por dos factores: i) importante componente de empleo informal, que se caracteriza por ser, entre otros aspectos, de baja productividad (Freije, 2002; Arias et al., 2020; Fajnzylber, 2008): y, ii) baja productividad de las empresas del sector y mala asignación de recursos que, según Pagés (2010), explican gran parte de la baja productividad global y de los servicios en Latinoamérica. De la misma forma, Rubalcaba et al. (2016) argumentan que, el pobre desempeño de los servicios en Ecuador descansa en una asignación ineficiente de recursos. Además, la mala asignación de recursos, en contexto de América Latina, puede explicarse por el bajo desarrollo del mercado financiero, evasión fiscal (especialmente en empresas pequeñas y de baja productividad) y evasión de las obligaciones de seguridad social (Pagés, 2010).

			En relación con los otros sectores económicos, los hallazgos que se presentan en el sector agrícola pueden indicar que mejorar la productividad agrícola no es suficiente, tal como lo sugiere Gollin (2010), al argumentar que mejorar la productividad agrícola no es una condición necesaria ni suficiente para incrementar el crecimiento económico. La productividad del sector agrícola es la más baja (en comparación con el sector servicios e industrial) y entre 1990-2018 exhibe una tendencia creciente; a pesar de mostrar mejoras, la participación agrícola en términos de vab apenas ha aumentado, pasando de 9.23% (en 1990) a 11.23% (en 2018). Los bajos niveles de productividad que caracterizan al sector descansan sobre fuertes desigualdades en términos de distribución de la tierra y progreso técnico (Castillo, 2014; Liudmila et al., 2019; García Pascual, 2006). En el corto plazo, el coeficiente no es estadísticamente significativo. 




			Tabla 6. Coeficientes de corto plazo
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							-5.542***

						
					

					
							
							 

						
							
							(0.188)
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							(0.492)

						
							
							(1.462)

						
					

				
			

			

			Nota: niveles de significancia: ***p<0.01; **p<0.05; *p<0.10. En paréntesis los errores estándar.

			Fuente: elaboración propia.

			

			En cuanto al sector secundario, la relación directa que exhibe en el largo y corto plazo es la esperada y está en sintonía con la amplia literatura, que sugiere la importancia del desarrollo industrial para impulsar el crecimiento económico (Lewis, 1954; Kaldor, 1984; Baumol, 1967; Rodrik, 2009; Szirmai, 2012; Szirmai y Verspagen, 2015; Attiah, 2019). En Ecuador, el sector secundario presenta los niveles más elevados de productividad laboral, pero su contribución en el vab no supera el 40%. 

			Con respecto a la dirección de la causalidad, en la tabla 7 se presenta los resultados. El sector servicios, en conjunto, es causado por pib per cápita, pero no al revés. En cuanto a los subsectores de comercio y transporte, la causalidad se presenta en un solo sentido y va desde el comercio hasta el crecimiento y desde el crecimiento hasta las actividades de transporte. Por otro lado, existe causalidad bidireccional entre el sector agrícola y el pib per cápita. La industria, por su parte, causa al pib per cápita, pero no a la inversa.




			Tabla 7. Causalidad de Toda y Yamamoto
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							0.045
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							2.978

						
							
							0.060

						
					

				
			

			

			Notas: hipótesis nula: x no causa a y. 

			Las pruebas de especificación de los modelos VAR se presentan en la Tabla A2 del Anexo. 

			Fuente: elaboración propia.

			

			

La dirección de causalidad entre los servicios y el pib per cápita respalda la tesis que sugiere que el incremento en los niveles de ingresos contribuye a la expansión de algunas actividades de servicios que tienen una elasticidad-ingreso de la demanda superior a la unidad (Maroto-Sánchez, 2012; Rubalcaba, 2015; Falvey y Gemmell, 1996). Además, una explicación tentativa es que la economía en crecimiento permite disponer de mayores recursos e invertirlos en infraestructura para el sector transporte, lo que contribuye a mejorar sus niveles de productividad. Por su parte, las actividades comerciales representan importantes fuentes generadoras de empleo y dinamizadoras del consumo, además, son esenciales para el funcionamiento de otros sectores económicos, y por consiguiente, un buen desempeño de su productividad impulsará al crecimiento económico.



			

			5. Conclusiones

			

			En el presente estudio se examinó la relación entre la productividad laboral del sector servicios y el crecimiento económico por medio de múltiples modelos ARDL multivariados y del enfoque de causalidad. Los resultados indicaron que existe una relación de equilibrio, a largo plazo, entre los principales sectores económicos y subsectores de servicios (transporte y comercio) con el pib per cápita.

			Con base en la prueba de límites, en el largo plazo, los servicios con sus correspondientes subsectores y la industria tienen un impacto positivo y estadísticamente significativo con el crecimiento económico; en contraste con la agricultura que se relaciona negativamente. En el corto plazo, el sector servicios en conjunto presenta una relación inversa, mientras que la industria tiene un efecto positivo; el coeficiente de la productividad agrícola no es estadísticamente significativo. En ese contexto, se confirman la relevancia del sector servicios y de los subsectores, comercio y transporte, para impulsar y potenciar el crecimiento económico ecuatoriano a largo plazo. Sin embargo, el deterioro continuo de la productividad laboral en los servicios en conjunto afecta negativamente el crecimiento económico en el corto plazo.

			

La prueba de Toda y Yamamoto (1995) reveló que existe una relación de causalidad bidireccional entre la productividad agrícola y el crecimiento económico; varias relaciones de causalidad unidireccionales que van desde el sector industrial y comercio hasta el pib per cápita y, desde el crecimiento económico hasta los servicios y transporte. La expansión de los servicios de transporte con el crecimiento económico puede deberse a que una economía en crecimiento permite asignar mayores recursos que influyen directamente en sus niveles de productividad. Por otro lado, los servicios comerciales, están altamente integrados en la estructura productiva, lo que impulsa al crecimiento económico.



			

A partir de los hallazgos del presente artículo se pueden desprender algunas posibilidades de investigaciones futuras. Por ejemplo, se puede profundizar en los factores que explican el deterioro de la productividad del sector servicios (algunos de ellos ya identificados en esta investigación), desde una perspectiva microeconómica a nivel de empresas. Esto facilitaría la identificación de elementos clave para un diseño más preciso de políticas públicas para el desarrollo sectorial.
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			Anexos

			

			Tabla A1. Pruebas de especificación de los modelos ARDL

			
				
					
					
					
					
					
				
				
					
							
							Modelos 

						
							
							Normalidad

						
							
							Heterocedasticidad

						
							
							Correlación serial

						
							
							CUSUM

						
					

					
							
							Modelo 1

						
							
							0.565

						
							
							0.407

						
							
							0.883

						
							
							Estable

						
					

					
							
							Modelo 2

						
							
							0.308

						
							
							0.172

						
							
							0.944

						
							
							Estable

						
					

					
							
							Modelo 3

						
							
							0.596

						
							
							0.142

						
							
							0.426

						
							
							Estable

						
					

					
							
							Modelo 4

						
							
							0.601

						
							
							0.068

						
							
							0.149

						
							
							Estable

						
					

					
							
							Modelo 5

						
							
							0.483

						
							
							0.231

						
							
							0.344

						
							
							Estable

						
					

				
			

			

			Fuente: elaboración propia.

			

			

			Figura A1. Prueba CUSUM para estabilidad de los modelos ARDL
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			Fuente: elaboración propia.

			

			

			Tabla A2. Pruebas de especificación de los modelos VAR

			
				
					
					
					
					
				
				
					
							
							Modelos 

						
							
							Normalidad

						
							
							Correlación serial

						
							
							Estabilidad

						
					

					
							
							Agricultura

						
							
							0.285

						
							
							0.728

						
							
							Estable

						
					

					
							
							Industria 

						
							
							0.754

						
							
							0.145

						
							
							Estable

						
					

					
							
							Servicios 

						
							
							0.482

						
							
							0.132

						
							
							Estable

						
					

					
							
							Comercio

						
							
							0.318

						
							
							0.361

						
							
							Estable

						
					

					
							
							Transporte

						
							
							0.765

						
							
							0.102

						
							
							Estable

						
					

				
			

			

			Fuente: elaboración propia.
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					1	El estudio presenta evidencia de 22 ciudades de Colombia, Buenos Aires (Argentina), Ciudad de Panamá (Panamá) y Santiago (Chile).
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			Resumen. El objetivo de la presente investigación es identificar cuáles son las características “emprendedoras” que registran las universidades públicas en México que imparten programas educativos relacionados con la gestión de empresas. Para lograrlo se utilizó la metodología definida por la Organización para la Cooperación y el Desarrollo Económicos (OECD) y la Comisión Europea, además de un modelo de ecuaciones estructurales (Structural Equation Models, SEM, por sus siglas en inglés). Los resultados permitieron el diseño de un modelo acorde a las universidades locales y la identificación de las principales características de las universidades públicas respecto a su compromiso con la promoción del emprendimiento; no obstante, el resultado reflejó que adolecen de un mecanismo de incentivos que lo haga posible, así como de una vinculación con el sector externo.
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			Public universities in Mexico: an analysis of entrepreneurship

			Abstract. This research aims to identify the “entrepreneurial” characteristics of public universities in Mexico that offer educational programs related to business management. To achieve this, the methodology defined by the Organization for Economic Cooperation and Development (OECD) and the European Commission was used, in addition to a Structural Equation Models (SEM). The results allowed the design of a model tailored to local universities and the identification of the main characteristics of public universities regarding their commitment to promoting entrepreneurship. However, the result showed that they lack an incentive mechanism to make this possible, together with a link to the external sector.

			Key Words: public universities; entrepreneurship; Structural Equation Models (SEM); OECD; innovation management.




		

		
			1. Introducción

			

			Las instituciones de educación superior son las instancias para generar profesionistas que, por sus características, sean capaces de incidir en la estructura productiva de un país. En este sentido, la formación de emprendedores se vuelve uno de los objetivos más importantes de estos centros educativos. El emprendimiento se relaciona con la capacidad que tiene un país de crear y consolidar empresas locales, así como de empleos, ingresos e incidir en la actividad económica, por lo que se convierten en un bastión para el desarrollo regional y la competitividad internacional (Awad y Salaimeh, 2023; McKinsey y Company, 2011; nacie, 2013).

			En las últimas dos décadas, en particular después de la crisis económica internacional 2008-2009, las políticas para promover a las instituciones de educación superior como centros promotores de emprendimiento aumentaron a través de diferentes estrategias, como la actualización de los programas educativos, la profesionalización de docentes, el fortalecimiento de la infraestructura y la realización de diferentes actividades para favorecer el desarrollo del espíritu emprendedor de los estudiantes.

			Es importante reconocer que los modelos de emprendimiento en las universidades están vinculados tanto a la infraestructura para la generación y aterrizaje de nuevas ideas como a un vínculo importante con el entorno local, nacional e internacional, lo que le permite a los estudiantes, las instituciones, los gobiernos y las empresas involucradas mantenerse en un contexto globalizado y competitivo.

			En la actualidad, estas instituciones son objeto de una transformación respecto al rol que juegan en la economía y se les demanda, además de realizar una función educativa y de investigación, enfocarse en participar en la resolución de los problemas de la sociedad, del gobierno, de las empresas y de los grandes retos nacionales. A esta última se le ha llamado la tercera misión que les otorga el título de “universidades emprendedoras” (Shvedova y Maevskaya, 2019; Etzkowitz, 2016; Clark, 1998). Para cumplir con esta misión, las universidades implementan diversas estrategias como participar en oficinas de transferencia de tecnología (ott), la creación de incubadoras, spin-off, start-ups, parques industriales-científicos-tecnológicos-investigación, laboratorios especializados, centros de investigación, agrupamientos-distritos industriales, nuevas empresas, venta de servicios especializados como patentes, propiedad intelectual, la creación de redes de colaboración y financiamiento, etcétera. A este fenómeno también se le conoce como Sistema de Producción de Conocimiento, el cual facilita de una manera más amigable y eficiente la aplicación y la explotación del conocimiento y la tecnología (Leydesdorff y Meyer, 2006, p. 1441; Neri, 2019; Secundo y Giovanni 2018, p. 3; Etzkowitz, 2000). 

			En este contexto, la participación de las instituciones de educación superior en la economía se vuelve estratégica, sobre todo por la capacidad que tienen para incidir en el desarrollo y la atención de los problemas de la sociedad. El presente estudio busca contribuir al conocimiento sobre qué tanto las universidades públicas en México tienen la capacidad de fungir como universidades emprendedoras haciendo referencia a las características internacionales que se han identificado, enfocándose en aquellas que imparten programas educativos de Administración, Desarrollo Empresarial y de Negocios, como áreas del conocimiento que, por su naturaleza, buscan promover con mayor énfasis el desarrollo de las competencias para que los alumnos sean capaces de crear emprendimientos o busquen consolidar empresas. Lo anterior permitirá conocer tanto fortalezas como debilidades  y así avanzar en el diseño de un mejor y más pertinente modelo de educación superior. 

			La presente investigación se organizó en cuatro apartados. El primero aborda los diferentes enfoques teóricos que analizan las universidades como agentes promotores del emprendimiento, el segundo presenta el modelo metodológico que permite dimensionar las características emprendedoras en una universidad; mientras que en el tercer apartado se presentan los resultados de evaluación en universidades públicas, para finalmente llegar al apartado de conclusiones, que muestra las fortalezas y debilidades de las universidades públicas en México como fuentes de emprendimiento.

			

			2. Contexto

			

			La universidad es vista como una institución que ofrece servicios de formación profesional que otorga conocimientos, habilidades y capacidades a los estudiantes para insertarse en el mercado laboral, ya sea como empleados o constituyendo empresas que a su vez creen nuevos empleos, ingresos y coadyuven al crecimiento económico (Aparicio et al., 2016). Para que se cumpla esta función, las universidades buscan formar capital humano dispuesto a correr riesgos, a participar en la creación de empresas, poniendo mayor énfasis en los involucrados en programas educativos relacionados con la administración de empresas.

			El modelo de desarrollo propuesto para los países, que inició en los años ochenta, sobre la reducción de los Estados y la atención de las necesidades de la sociedad por el libre mercado, dio paso a una educación en la que se busca que los estudiantes tengan las habilidades necesarias para enfrentar su vida profesional a través de la puesta en marcha de emprendimientos para proveer de bienes y servicios demandados por la población, las ciudades y los gobiernos, por lo que se promueven nuevos modelos, como son los ecosistemas de emprendimiento (Malecki, 2018; Durazo et al., 2021). 

			Guerrero y Urbano (2017) identifican que ante un contexto de cambios estructurales dinámicos, como los que se registran en el campo político, social y económico, la universidad se vuelve un agente clave para promover el desarrollo de las regiones al ser el principal promotor de la innovación y el emprendimiento; no obstante, reconocen que es necesario que las universidades redefinan su estructura de gestión y lleven a cabo iniciativas de vinculación, actualicen sus programas educativos, definan mecanismos de apoyo, consoliden una cultura emprendedora e innovadora para facilitar la generación-transferencia de conocimiento, así como ser conscientes del impacto social, económico y tecnológico en el contexto (Fini et al., 2017).

			

Los estudios sobre emprendimiento pasaron de ser teóricos a ser modelos centrados en el análisis de los factores que lo determinan, y que resultan de mucha utilidad, pues permiten generar relaciones y explicaciones que facili­tan el diseño de políticas institucionales-empresariales. Algunos estudios incluyen el uso de modelos matemáticos, que otorgan una mayor comprensión, de la relación que existe entre el emprendimiento y las causas que lo incentivan. Se identifican dos grandes enfoques para abordar el tema del emprendimiento: el que estudia desde los jóvenes y, el que lo aborda desde las mismas universidades y, dentro de estos, aquellos que hacen aportaciones teóricas y los que lo plantean a través de factores y modelos matemáticos.



			Algunos estudios miden el emprendimiento a partir de la percepción de los estudiantes, un caso particular lo representan los estudios sobre la teoría de la conducta planeada o intención emprendedora, los cuales identifican los factores que caracterizan a un emprendedor. En este tipo de estudios es una práctica común el uso del modelo de ecuaciones estructurales (Structural Equation Models, SEM, por sus siglas en inglés), mismo que permite definir constructos a partir de variables que miden aptitudes, cualidades o percepciones específicas sobre un tema en particular. De esta manera, el emprendimiento, visto desde los estudiantes, logró acotarse a dimensiones como: actitud hacia el emprendimiento, creencias normativas, normas subjetivas, percepción de la autoeficacia, control conductual percibido, riesgos percibidos e intenciones emprendedoras (Ajzen, 1985; King y Dennis, 2006). Entre los casos realizados bajo este enfoque están los siguientes:

			Karimi et al. (2011) realizan un estudio a través del modelo de intenciones emprendedoras, utilizando la metodología de ecuaciones estructurales, donde verifican la relación entre la intención emprendedora de los estudiantes con variables como la necesidad de logro, propensión a asumir riesgos, capacidad de innovación, autoeficacia y necesidad de independencia, identificando que los factores más significativos son la autoeficacia y la necesidad de logros, siendo la variable asumir el riesgo como la que más inhibe el emprendimiento.

			Boubker et al. (2021), por su parte, utilizan el modelo SEM para evaluar la educación empresarial de los universitarios en Marruecos encontrando una relación directa y significativa entre educación emprendedora y actitud hacia el emprendimiento sobre la intención emprendedora.

			Barba et al. (2022) realizan igualmente un estudio sobre la intención emprendedora en universitarios españoles a través del SEM mostrando que los aspectos de actitud hacia el comportamiento emprendedor y el control conductual percibido presentan una influencia significativa con la intención emprendedora.

			

Martínez et al. (2018), en tanto, elaboran un estudio sobre la intención emprendedora de los estudiantes en Brasil, haciendo una compara-

ción entre universidades públicas y privadas, registrando en estas últimas una mayor intención emprendedora.



			Lin et al. (2022) llevan a cabo un estudio de la intención emprendedora en estudiantes universitarios chinos en Madrid a través del SEM y encuentran que los factores determinantes se identifican con las normas subjetivas y la percepción de control, pero encuentran que aspectos como el género, la experiencia laboral o la relación con familia emprendedora no representan una relación significativa con la intención emprendedora.

			

Arroyo et al. (2021) investigan sobre la intención emprendedora en jóvenes universitarios de ingeniería en México y con el SEM encuentran que las actitudes de emprendimiento y la educación en emprendimiento se relacionan directamente con la intención emprendedora; recomiendan que la educación otorgue mayor prioridad al aprendizaje experiencial para incentivar las habilidades de emprendimiento.



			Cada vez son más los estudios sobre el emprendimiento que tratan de explicarlo a través de modelos estadísticos, lo que permite tener un análisis no sólo sobre cada uno de los factores que lo explican, sino sobre las relaciones que se generan entre ellas. Esta evolución analítica ha sido posible gracias a modelos como el SEM que ha extendido su aplicación a diferentes problemáticas en otras áreas del conocimiento.

			Por otra parte, hay estudios sobre el emprendimiento, que utilizan métodos teóricos-cuantitativos enfocados desde las instituciones de educación superior y, aunque son los menos, se han realizado a través de diversas técnicas de estudio. Entre estos estudios están los siguientes:

			

			Salamzadeh et al. (2022) llevaron a cabo un estudio en universidades en Malasya donde analizan sus insumos, procesos y productos de emprendimiento, rescatando la relación directa que existe entre el capital social con el emprendimiento. En este caso, utilizaron la metodología del SEM.

			Amponsah y Novak (2022), por su parte, desarrollaron un estudio en el Reino Unido que les permitió identificar los determinantes que influyen en la transferencia del conocimiento de las universidades, mostrando que aspectos como la financiación, patentes e incentivos tienen una influencia significativa en la creación de empresas derivadas de las universidades, para lo cual también emplearon el SEM. 

			Asimismo, Miranda et al. (2017) usan el SEM para verificar la influencia que existe entre el emprendimiento académico y las variables que les permiten crear una spin-off en las universidades españolas.

			Reza et al. (2019) utilizan el análisis factorial confirmatorio y el SEM para validar y probar un modelo de universidad emprendedora con un enfoque en la teoría fundamentada y construido a partir de la opinión de expertos universitarios emprendedores en el oeste de Irán. En su estudio identificaron 21 variables y 6 dimensiones de emprendimiento, concluyendo que este tipo de modelos le permiten a una institución de educación superior transitar hacia una “verdadera” universidad de tercera generación identificada con el emprendimiento.

			Los estudios muestran que el emprendimiento se ha analizado más desde los estudiantes que desde las universidades, con la misma frecuencia respecto al uso de modelos matemáticos para la explicación de los factores que lo determinan.

			Finalmente, se encuentra la propuesta de la OECD y la Comisión Europea (OECD, 2012), que es un instrumento de autoevaluación cualitativa para universidades europeas, que fue diseñada tomando en cuenta la opinión de expertos y la literatura científica disponible, se aplica en línea y permite obtener información sobre la situación “ideal” de las universidades respecto a los criterios considerados como los más importantes para que una institución de educación superior se considere “emprendedora”. Esta metodología refleja un modelo teórico que considera siete grandes dimensiones que reflejan competencias de emprendimiento. 

			Si bien el tema de las instituciones de educación superior genera gran controversia en México, tanto por tratar de encasillarlas en un modelo único de desarrollo como por la desigualdad que existe entre ellas (tipo de sistema educativo, matrícula, programa educativo, montos de financiamiento, calidad, cobertura, deserción, pertinencia, infraestructura, personal docente, ubicación geográfica, etcétera), su estudio es relevante, ya que es necesario repensar el futuro de la misma y su rescate como un agente promotor de desarrollo. 

			Las teorías sobre la universidad emprendedora, ya sea corrientes oficialistas o progresistas, proponen una participación más activa y de vinculación para atender, tanto los problemas de la sociedad, como para formar profesionistas capaces de incidir en ella. No obstante, el dominio de actividades de enseñanza y las incipientes actividades de investigación que se realizan en las universidades públicas limitan estos propósitos (Mendoza, 2022; Acosta, 2014; UNESCO, 2021). 

			Ante la falta de modelos de emprendimiento propios en el país, la presente investigación utiliza una metodología diseñada por la OECD (2012), para ser aplicada en universidades públicas y conocer cuáles son las áreas de oportunidad para mejorarla. 

			La relevancia del modelo planteado por la OECD es que toma en cuenta el contexto internacional y rescata el papel de las universidades en la atención de los problemas sociales y económicos. Si bien su diseño y planteamiento no se identifica con las universidades públicas mexicanas, resulta una metodología adecuada para conocer los retos para transitar hacia instituciones más funcionales e identificadas con el desarrollo.

			El propósito de esta investigación no se limita sólo a tomar como referencia el modelo teórico de la OECD, sino a evaluarlo con herramientas estadísticas robustas a través de índices de confiabilidad en un SEM y realizar un análisis integral para obtener un versión ajustada a las características de las universidades públicas en México, por lo que los resultados son oportunos, pertinentes y de utilidad para sustentar con información confiable el diseño de estrategias de largo plazo.

			

			3. Metodología

			

			El objetivo de esta investigación es identificar cuáles son las características “emprendedoras” que registran las universidades públicas en México que imparten programas educativos relacionados con la gestión de empresas, para dimensionar la capacidad que tienen de adaptarse a los nuevos roles que demanda la sociedad. Para lograrlo, se plantearon los siguientes objetivos específicos: utilizar la metodología diseñada por la OECD y la Comisión Europea (OECD, 2012) para medir las características de una universidad emprendedora; validar el ajuste del modelo de estudio para el caso local a través de un SEM, y; determinar fortalezas y debilidades emprendedoras de las universidades públicas en México.

			Los sem representan en las ciencias sociales una herramienta útil para confirmar modelos teóricos relacionados con problemas de la sociedad o sus individuos, por lo que su aplicación es viable en las diferentes áreas del conocimiento. La modelación consiste en identificar variables relacionadas y que pueden explicar un problema, por lo que es importante validar la consistencia de esta relación.

			En este sentido, el SEM permite estimar esas variables latentes, que no se pueden medir de manera directa, por lo que se hace a través de variables observables, estimando al mismo tiempo la relación entre ellas, y así verificar la pertinencia del planteamiento teórico (como la metodología de la OECD) respecto a uno observado (en este caso en México), por medio de un análisis de estadística multivariada que consiste en contrastar sus matrices de varianzas y covarianzas, estimando tanto la correlación como la asociación entre estas variables y errores de estimación. Además, permite representar gráficamente la relación entre variables, dando mayor confiabilidad, fiabilidad y capacidad de análisis de los resultados (Arbuckle, 2020; Manzano, 2018; Schermelleh y Moosbrugger, 2003; Chin, 2013, p. 295; Ortiz y Fernández, 2018).

			Como preguntas guía de la investigación están las siguientes: ¿cuáles son los factores más importantes que caracterizan a una universidad emprendedora?, ¿es posible verificar la consistencia del modelo de universidad emprendedora a través de un SEM?, ¿es posible identificar áreas de oportunidad para consolidar un modelo emprendedor en las universidades públicas de México?

			En este estudio participaron 327 profesores de programas educativos relacionados con administración y negocios, de los cuales, 21 fueron coordinadores de programas educativos, 98 profesores de tiempo completo y 208 profesores de hora clase, pertenecientes a 24 instituciones de Educación Superior de 14 entidades de la República mexicana. Para la selección de participantes se realizó una invitación a 86 coordinadores de programas educativos en diferentes universidades públicas en el país que contestaran la encuesta y la compartieran con sus profesores. La información se recolectó a través de medios digitales entre el mes de octubre de 2021 y marzo de 2022.

			Es importante mencionar que la metodología definida a nivel internacional por la OECD fue validada para los resultados obtenidos en el caso de México a través del SEM, lo que permitió adaptar el modelo teórico y ajustar las variables consideradas para el caso de las instituciones públicas de Educación Superior en México.

			El grado de gestión institucional y cultural del emprendimiento en las universidades se evaluó a partir de siete dimensiones, que consideran un total de 41 variables (5, 7, 6, 7, 6, 5 y 5 para cada una en el modelo OECD), mismas que registran la percepción de emprendimiento en una escala de 1 a 10, donde 10 refleja una mayor consolidación del perfil emprendedor. En este sentido, la investigación se fundamenta en un estudio empírico de corte cuantitativo. El análisis con ecuaciones estructurales se realizó con apoyo del módulo amos del software spss (Statistical Package for the Social Sciences, por sus siglas en inglés).

			Existen diferentes estudios que definen una universidad emprendedora (OECD, 2022; Boruck y Mafra, 2020; Bacigalupo, 2019; Guerrero et al., 2015; Armbruster, 2008; Etzkowitz, 2003), no obstante, tomando en cuenta los factores de análisis en esta investigación, se define como una universidad emprendedora aquella que se reconoce como parte del desarrollo de su entorno, mide su incidencia y dispone de una infraestructura física, financiera y administrativa que facilita la interacción de su personal administrativo, docente y estudiantes con las partes interesadas (empresas, gobierno, organizaciones sociales y productivas), nacionales y extranjeras, para realizar actividades en común que le permiten atender sus necesidades a través de la formación, investigación, innovación, transferencia de tecnología, el uso del conocimiento y de las mejores metodologías disponibles, lo que contribuye al emprendimiento, empleabilidad y la gestión del cambio.

			El modelo conceptual de este estudio tiene como fundamento el análisis de las relaciones de las siguientes siete variables latentes, consideradas como características de una universidad que promueve exitosamente el emprendimiento (OECD, 2012):

			Liderazgo y gobernanza, muestra cómo es que las instituciones de Educación Superior son capaces de crear, impulsar e implementar una cultura y una estrategia empresarial, así como ejercer una buena gobernanza en un contexto de autonomía para promover el emprendimiento en los diferentes niveles educativos de la universidad.

			Desarrollo del espíritu empresarial en la enseñanza. Refleja una efectiva estructura organizacional que la universidad ha definido para ofrecer una formación profesional con un enfoque empresarial innovador, poniendo a disposición áreas, programas y recursos humanos para ofertar herramientas acordes  al personal, estudiantes y actores interesados en el desarrollo de habilidades emprendedoras. Esto contempla también, validar el impacto de los resultados del aprendizaje del emprendimiento.

			

La relación entre la universidad y la empresa para el intercambio de conocimientos. Representa la disposición que muestra la universidad por vincu-

larse con las partes interesadas para facilitarle a estudiantes, docentes y personal de áreas relacionadas el acercamiento con ellos y madurar su perfil emprendedor, así como transferir conocimientos y tecnología. Destacan la vinculación con empresas, gobierno, otras universidades, centros de investigación, organizaciones sociales, egresados, organismos empresariales y organizaciones localizadas en las diferentes regiones, lo cual se facilita por la disposición de infraestructura de emprendimiento.



			Aprendizaje y las rutas para emprendedores. Se refiere a la capacidad que tiene la universidad para generar conciencia, experimentar, desarrollar ideas, interactuar con profesores, empresas, acceder a financiamiento y al uso de instalaciones que permitan favorecer el emprendimiento, y que pueda reflejarse en la creación de empresas o empleos.

			Midiendo el impacto de la Universidad Emprendedora. Se refiere a la capacidad que demuestra la institución por dar seguimiento a los resultados e impactos que sus prácticas de emprendimiento tienen sobre las partes relacionadas como estudiantes, personal, institución misma (internas) o en empresas, gobierno, organizaciones sociales o sobre el entorno, tanto a nivel local, como nacional o internacional (externas). Se enfoca a obtener indicadores respecto el espíritu empresarial de los egresados, la retención del talento, impactos sobre el desarrollo económico local (empresas o empleos generados), o bien estrategias empresariales implementadas.

			La Universidad Emprendedora como institución internacionalizada. Se refiere a las oportunidades que ofrece la universidad para que el personal administrativo, docentes y alumnos puedan acceder a enlaces, instituciones, programas y expertos internacionales como una práctica de enseñanza-investigación-emprendimiento.

			Capacidad organizativa, personas e incentivos. Esta dimensión representa la estructura humana, administrativa y financiera que la universidad ha construido para gestionar e incentivar de manera adecuada y dinámica el desarrollo de habilidades empresariales en estudiantes, esto implica involucrar tanto al personal administrativo, profesores, alumnos y partes interesadas, así como disponer de un mecanismo de financiamiento, seguimiento y reconocimiento del emprendimiento.

			Como se puede apreciar en la figura 1, el SEM de estudio que representa las variables observadas (rectángulos) y las variables latentes (elipses) que caracterizan a la universidad emprendedora permite mostrar las variables que miden cada dimensión y cómo cada dimensión se relaciona con las demás.

			Una ventaja de los modelos SEM sobre los procedimientos multivariados es que adopta un enfoque confirmatorio (prueba de hipótesis), donde los procesos causales de observación sobre múltiples variables se representan por ecuaciones estructurales (o de regresión), lo que permite probarse estadísticamente de manera simultánea y verificar su consistencia con una prueba de bondad de ajuste donde es posible evaluar los errores de estimación, por lo que se requiere de un análisis confirmatorio más que exploratorio.
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			Es importante reconocer que uno de los aspectos críticos en el uso de los SEM es sostener el supuesto de normalidad de los datos, el cual es difícil cumplir cuando se plantea un estudio con una población grande (superior a 250), pues aumenta las diferencias entre la matriz de varianza-covarianza de la muestra y el modelo propuesto. Este problema se refleja en el no cumplimiento en los índices de bondad de ajuste, en particular los absolutos como chi cuadrada, X2 ajustada por los grados de libertad, el rmsea y el rmr. Para evitar este problema, se recomienda considerar índices de bondad de ajuste adicionales como los incrementales cfi, gfi, ifi, tli, nfi o de parsimonia pgfi, pnfi, pcfi (Manzano, 2018; ss, 2022; Boomsma y Hoogland, 2001; Ruiz et al., 2010). No obstante, en esta investigación, no fue necesario pues, resultado del ajuste del modelo a través del análisis confirmatorio y la reducción de variables, se logró verificar calidad y significancia de las relaciones del modelo de universidades emprendedoras, el caso para instituciones públicas en México.




			 4. Resultados

			

			Los resultados obtenidos de la investigación se presentan en tres subapartados: a) Verificación de la consistencia de las dimensiones del emprendimiento; b) Aplicación del SEM, y c) Validación de las relaciones entre variables.

			

			

Verificación de la consistencia de las dimensiones del emprendimiento



			

			Si bien la metodología es propuesta por dos organismos internacionales de prestigio, la OECD y la Comisión Europea, resultó útil evaluar el instrumento con una muestra de 327 profesores para medir el emprendimiento de las universidades públicas en México, el cual mostró ser consistente en su diseño y aplicación con coeficientes de confiabilidad estadística significativos para las escalas y factores de cada una de las dimensiones consideradas en el modelo.

			Un método recurrente para medir la consistencia interna de una variable latente, en este caso cada una de las dimensiones utilizadas para representar el emprendimiento, respecto a las variables que fueron utilizadas para medirlos, es el coeficiente Alfa de Cronbach (α). Si las variables seleccionadas describen de modo correcto la dimensión, entonces el resultado deberá ser mayor que 0.7 y hasta 0.9 (Grande y Abascal, 2007, p. 243; Oviedo y Campo, 2005).

			Los resultados obtenidos fueron los siguientes (Alfa de Cronbach | número de variables observadas): Liderazgo y Gobernanza (α = 0.920 | 5), Capacidad organizativa, personas e incentivos (α = 0.951 | 7), Desarrollo del espíritu empresarial en la enseñanza y el aprendizaje (α = 0.960 | 6), Rutas para emprendedores (α = 0.963 | 7), Relaciones Universidad - empresa para el intercambio de conocimientos (α = 0.960 | 6), Universidad Emprendedora como institución internacionalizada (α = 0.982 | 5), Impacto de la Universidad Emprendedora (α = 0.979 | 5).

			

			

Aplicación del modelo de ecuaciones estructurales (SEM)



			

			La metodología de la OECD (2012) definida por un grupo de expertos internacionales, incluye sólo una validación de contenido, la validez de la consistencia teórica de las variables latentes se realizó a partir de verificar los resultados obtenidos de 327 profesores en México, realizando un análisis estadístico multivariado bajo el SEM, lo que permitió analizar la relación entre las variables observadas y las dimensiones de emprendimiento, así como la relación entre las propias dimensiones. 

			El criterio para verificar la conformidad del modelo propuesto respecto al ajuste de los datos obtenidos se determinó a través de diferentes estadísticos: Chi cuadrada normalizada por los grados de libertad (cmin/df), el cual espera valores entre 1 y 5 para mostrar un adecuado ajuste del modelo; los índices de ajuste incremental como el Índice de Ajuste Comparativo (Compartive Fit Index, cfi, por sus siglas en inglés), el Índice de Ajuste Normado (Normed Fit Index, nfi, por sus siglas en inglés) y el Índice Tucker-Lewis no normalizado de ajuste (Tucker-Lewis Index, tli, por sus siglas en inglés), los cuales deben registrar valores entre 0.9 y 1 para reflejar una bondad de ajuste aceptable de las variables en el modelo. Asimismo, se consideraron los índices de mal ajuste: Error cuadrático medio de aproximación (Root Mean Square Error of Approximation, rmsea, por sus siglas en inglés), cuyo indicador debería estar entre 0.6 y 0.8 para que refleje un mejor ajuste al tamaño de la muestra; la Raíz Cuadrática Media Residual (Root Mean Square Residual, RMSR, por sus siglas en inglés), en este caso un valor que tiende a cero refleja un mejor ajuste (Detrinidad, 2016; Ruiz et al., 2010; Cea, 2004; Hu y Bentler, 1999; Hair et al., 2010; Escobedo et al., 2016).

			El modelo original fue sometido al análisis SEM para ajustar el modelo de acuerdo a los resultados del estudio y las variables observadas, es decir, se fueron suprimiendo variables hasta que se cumplieran los estándares estadísticos definidos previamente, y se encontró que fue necesario reducir en 20 el número de variables observadas para las diferentes dimensiones de estudio, logrando obtener indicadores estadísticos que mostraron un análisis confiable sobre las características de las universidades emprendedoras. El modelo resultante después de una serie de análisis factoriales confirmatorios se integró por 21 variables observadas y por siete variables latentes (véase figura 3).
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			Este ajuste permitió mejorar todos los indicadores respecto al modelo teórico original: rmr = 0.093 (cercano a 0), rmsea = 0.073 (entre 0.05 y 0.08), cmin/df = 2.735 (entre 1 y 5), cfi = 0.968, nfi = 0.951 y tli = 0.96 (estos últimos entre 0.9 y 1.0), los cuales muestran mejores indicadores de bondad de ajuste que los obtenidos al aplicar la metodología original (véase tabla 1).




Tabla 1. Índices de ajuste y consistencia esperados para elSEMe índices obtenidos para el análisis factorial confirmatorio: modelo original y ajustado






	Índice de ajuste


	Valor esperado


	Valor obtenido




	


	Modelo original


	Modelo ajustado




	Chi-cuadrada (X2)


	> 0.05


	3 120.2


	459.4




	Grados de libertad


	


	758.1


	168




	Discrepancia entre X2 y grados de libertad (CMIN/DF)


	>1 y < 5


	4.116


	2.735




	Índice residual de la raíz cuadrada media (RMR)


	Cercano a 0


	0.187


	0.093




	Error cuadrático medio de aproximación (RMSEA)


	<0.05 / 0.08


	0.098


	0.073




	Índice de ajuste comparativo (CFI)


	Entre 0.9 y 1.0


	0.877


	0.968




	Índice de ajuste normalizado (NFI)


	Entre 0.9 y 1.0


	0.845


	0.951




	Índice no normalizado de ajuste
(NNFI o TLI)


	Entre 0.9 y 1.0


	0.867


	0.960









Fuente: elaboración propia con uso del software Amos de SPSS v.25.




			

Este resultado también es consistente con la recomendación respecto a que el número de observaciones debería reflejar entre 10 o 20 veces más casos que el número de variables (ss, 2022), lo que explica que el ajuste coincidiera a un número de 21 variables en este estudio con 327 individuos, es decir, una relación 1:15.57.



			Es importante mencionar que los coeficientes de confiabilidad obtenidos en el modelo propio resultaron significativos para cada una de las dimensiones de análisis (Alfa de Cronbach | número de variables observadas): Liderazgo y Gobernanza (α = 0.894 | 3), Capacidad organizativa, personas e incentivos (α = 0.915 | 3), Desarrollo del espíritu empresarial en la enseñanza y el aprendizaje (α = 0.926 | 3), Rutas para emprendedores (α = 0.940 | 3), Relaciones Universidad-empresa para el intercambio de conocimientos (α = 0.927 | 3), Universidad Emprendedora como institución internacionalizada (α= 0.958 | 3), Impacto de la Universidad Emprendedora α = 0.968 | 3).

			

			Validación de las relaciones entre variables

			

			Los resultados permiten identificar que las dimensiones más consolidadas son Liderazgo y gestión del emprendimiento y Rutas para emprendedores, no obstante, las relacionadas con Universidad internacional y Capacidad organizativa del emprendimiento, muestran una menor consolidación (véase figura 2).

			En tanto, las variables observadas que permiten evaluar el emprendimiento en las universidades públicas de México, según su grado de consolidación, se muestran en la tabla 2, donde se observa que lo relativo al impulso del emprendimiento es significativo. Sin embargo, la falta de vínculos internacionales, la atracción de personal emprendedor y el reconocimiento de las partes interesadas presentan menor ponderación.




Figura 2. Percepción del emprendimiento en las universidades públicas de México, según dimensión

[image: 1264.png]

Fuente: elaboración propia con datos en la encuesta de emprendimiento (escala 1 a 10).




Tabla 2. Variables para medir la capacidad de gestión emprendedora de las universidades públicas,

según su consolidación








	Dimensión


	La universidad (es / tiene / promueve):


	Media


	D. Est.





	LyG


	Impulsora del espíritu empresarial


	8.82


	1.64




	LyG


	Alto compromiso con la estrategia empresarial


	8.67


	1.62




	RE


	Crea conciencia sobre importancia del emprendimiento


	8.55


	1.95




	RUE


	Favorece intercambio con industria, sociedad y gobierno


	8.52


	1.90




	LyG


	Tiene un modelo de emprendimiento


	8.50


	1.75




	RE


	Anima a las personas a emprender


	8.44


	2.02




	RUE


	Demuestra participación en asociaciones y partes interesadas


	8.43


	1.89




	DEE


	El personal adopta un enfoque emprendedor


	8.39


	1.96




	DEE


	Apoya el desarrollo de mentalidades y habilidades emprendedoras


	8.33


	1.89




	RE


	Ofrece oportunidades para experimentar el emprendimiento


	8.33


	2.10




	DEE


	Valida resultados del aprendizaje del emprendimiento


	8.20


	2.11




	IUE


	Evalúa participación en enseñanza y aprendizaje empresarial


	8.19


	2.17




	IUE


	Evalúa impacto de la enseñanza y el aprendizaje empresarial


	8.17


	2.10




	RUE


	Participa en actividades con las empresas y el entorno externo


	8.14


	2.09




	IUE


	Evalúa el impacto de su estrategia de emprendimiento


	8.02


	2.22




	CO


	Fomenta las relaciones emprendedoras


	7.98


	2.15




	CO


	Invierte en el desarrollo del personal


	7.86


	2.38




	CO


	Reconoce a las partes interesadas


	7.85


	2.37




	UII


	Participa en redes internacionales


	7.84


	2.38




	UII


	Muestra internacionalización en su enfoque de docencia


	7.82


	2.39




	UII


	Busca y atrae personal internacional y emprendedor


	7.75


	2.52









Notas: D.Est. = Desviación estándar. La media se estima para un intervalo entre 1 y 10. Dimensiones: LyG = Liderazgo y Gobernanza; CO = Capacidad organizativa, personas e incentivos; DEE = Desarrollo del Espíritu Empresarial en la enseñanza y el aprendizaje; RE = Rutas para Emprendedores; RUE = Relaciones Universidad-Empresa para el intercambio de conocimientos; UII = Universidad Emprendedora como Institución Internacionalizada; IUE = Impacto de la Universidad Emprendedora.

Fuente: elaboración propia con uso del software SPSS v. 25.




			

La figura 3 muestra la relación que existe (covarianzas o correlaciones) entre variables y dimensiones que caracterizan el perfil emprendedor de las universidades públicas, así como la relación que existe entre cada una de las dimensiones. Resalta el papel de la dimensión Desarrollo empresarial y su relación con el resto de las dimensiones (correlación), por el contrario, la dimensión Universidad internacional, muestra un menor impacto respecto al resto de dimensiones.



			Con el modelo obtenido, la relación entre variables observadas y variables latentes (dimensiones de emprendimiento) puede analizarse en las tablas 3 y 4, donde se encuentran los valores de las covarianzas, correlaciones y estimados de regresión, que reflejan el peso de la relación y los p-valor, los cuales son menores a 0.05 que confirma las relaciones como significativas. 

			La tabla 3 muestra que las relaciones más débiles entre variables latentes radican en la dimensión Universidad internacional respecto a la dimensión liderazgo y gestión del emprendimiento (F1-F6: 0.693), Rutas para emprendedores (F4-F6: 0.782) y Desarrollo del espíritu empresarial (F3-F6: 0.785).




			Tabla 3. Relaciones del modelo estructural: variables latentes (dimensiones de emprendimiento)

			
				
					
					
					
					
					
					
				
				
					
							
							Relaciones

						
							
							Covarianza

						
							
							S.E.

						
							
							V. C.

						
							
							p

						
							
							Correlación

						
					

					
							
							F1 <--> F2

						
							
							1.167

						
							
							0.078

						
							
							14.974

						
							
							***

						
							
							0.844

						
					

					
							
							F1 <--> F4

						
							
							2.134

						
							
							0.207

						
							
							10.333

						
							
							***

						
							
							0.851

						
					

					
							
							F1 <--> F6

						
							
							0.958

						
							
							0.079

						
							
							12.151

						
							
							***

						
							
							0.693

						
					

					
							
							F1 <--> F7

						
							
							1.155

						
							
							0.077

						
							
							15.016

						
							
							***

						
							
							0.836

						
					

					
							
							F1 <--> F5

						
							
							1.156

						
							
							0.078

						
							
							14.885

						
							
							***

						
							
							0.837

						
					

					
							
							F1 <--> F3

						
							
							1.256

						
							
							0.077

						
							
							16.399

						
							
							***

						
							
							0.909

						
					

					
							
							F2 <--> F3

						
							
							0.938

						
							
							0.013

						
							
							74.366

						
							
							***

						
							
							0.938

						
					

					
							
							F3 <--> F4

						
							
							1.737

						
							
							0.084

						
							
							20.656

						
							
							***

						
							
							0.957

						
					

					
							
							F3 <--> F6

						
							
							0.785

						
							
							0.025

						
							
							31.776

						
							
							***

						
							
							0.785

						
					

					
							
							F3 <--> F7

						
							
							0.875

						
							
							0.016

						
							
							53.743

						
							
							***

						
							
							0.875

						
					

					
							
							F3 <--> F5

						
							
							0.911

						
							
							0.014

						
							
							63.424

						
							
							***

						
							
							0.911

						
					

					
							
							F2 <--> F4

						
							
							1.569

						
							
							0.089

						
							
							17.596

						
							
							***

						
							
							0.864

						
					

					
							
							F4 <--> F6

						
							
							1.421

						
							
							0.091

						
							
							15.539

						
							
							***

						
							
							0.782

						
					

					
							
							F2 <--> F6

						
							
							0.831

						
							
							0.021

						
							
							39.286

						
							
							***

						
							
							0.831

						
					

					
							
							F6 <--> F7

						
							
							0.854

						
							
							0.017

						
							
							49.953

						
							
							***

						
							
							0.854

						
					

					
							
							F5 <--> F6

						
							
							0.823

						
							
							0.021

						
							
							38.593

						
							
							***

						
							
							0.823

						
					

					
							
							F5 <--> F7

						
							
							0.905

						
							
							0.013

						
							
							68.048

						
							
							***

						
							
							0.905

						
					

					
							
							F2 <--> F5

						
							
							0.886

						
							
							0.017

						
							
							51.514

						
							
							***

						
							
							0.886

						
					

					
							
							F4 <--> F5

						
							
							1.715

						
							
							0.085

						
							
							20.256

						
							
							***

						
							
							0.945

						
					

					
							
							F2 <--> F7

						
							
							0.858

						
							
							0.018

						
							
							46.712

						
							
							***

						
							
							0.858

						
					

					
							
							F4 <--> F7

						
							
							1.575

						
							
							0.088

						
							
							17.96

						
							
							***

						
							
							0.867

						
					

				
			

			

			Notas: SE: Error Estándar del peso de la regresión; V.C.: Valor de ratio crítica de la regresión; *** = 0.000. F1 = Liderazgo y Gestión del Emprendimiento, F2 = Capacidad Organizativa del Emprendimiento, F3 = Desarrollo del Espíritu Empresarial, F4 = Rutas para emprendedores, F5 = Relación Universidad Empresa, F6 = Universidad Internacional, F7 = Impacto de la Universidad Emprendedora.

			Fuente: elaboración propia con uso del software Amos de SPSS v.25.

			


			La tabla 4 muestra que existe una fuerte relación y aportación de las variables observadas con los constructos que permiten medir las dimensiones de emprendimiento en una universidad pública en México, los p-valor confirman esta relación válida. Destacan los coeficientes que valoran la relación de las variables observadas y la dimensión impacto de la universidad emprendedora (iue).

			

			Tabla 4. Relaciones del modelo estructural: variables observadas y latentes

			
				
					
					
					
					
					
					
				
				
					
							
							Relaciones

						
							
							β

						
							
							S.E.

						
							
							V. C.

						
							
							p

						
							
							β Std

						
					

					
							
							LyG05 <-- F1

						
							
							1

						
							
							

						
							
							

						
							
							

						
							
							0.843

						
					

					
							
							LyG03 <-- F1

						
							
							1.093

						
							
							0.056

						
							
							19.561

						
							
							***

						
							
							0.863

						
					

					
							
							LyG02 <-- F1

						
							
							1.026

						
							
							0.051

						
							
							20.027

						
							
							***

						
							
							0.875

						
					

					
							
							CO03 <-- F2

						
							
							1.892

						
							
							0.094

						
							
							20.06

						
							
							***

						
							
							0.882

						
					

					
							
							CO05 <-- F2

						
							
							2.112

						
							
							0.104

						
							
							20.378

						
							
							***

						
							
							0.890

						
					

					
							
							CO07 <-- F2

						
							
							2.095

						
							
							0.104

						
							
							20.165

						
							
							***

						
							
							0.885

						
					

					
							
							DEE04 <-- F3

						
							
							1.927

						
							
							0.09

						
							
							21.461

						
							
							***

						
							
							0.914

						
					

					
							
							DEE02 <-- F3

						
							
							1.718

						
							
							0.086

						
							
							20.086

						
							
							***

						
							
							0.879

						
					

					
							
							DEE01 <-- F3

						
							
							1.708

						
							
							0.081

						
							
							21.023

						
							
							***

						
							
							0.903

						
					

					
							
							RE01 <-- F4

						
							
							1

						
							
							

						
							
							

						
							
							

						
							
							0.935

						
					

					
							
							RE02 <-- F4

						
							
							1.037

						
							
							0.032

						
							
							32.23

						
							
							***

						
							
							0.933

						
					

					
							
							RE03 <-- F4

						
							
							1.027

						
							
							0.037

						
							
							27.664

						
							
							***

						
							
							0.891

						
					

					
							
							RUE04 <-- F5

						
							
							1.831

						
							
							0.091

						
							
							20.064

						
							
							***

						
							
							0.879

						
					

					
							
							RUE02 <-- F5

						
							
							1.713

						
							
							0.081

						
							
							21.267

						
							
							***

						
							
							0.910

						
					

					
							
							RUE01 <-- F5

						
							
							1.746

						
							
							0.081

						
							
							21.642

						
							
							***

						
							
							0.919

						
					

					
							
							UII03 <-- F6

						
							
							2.387

						
							
							0.104

						
							
							22.871

						
							
							***

						
							
							0.947

						
					

					
							
							UII04 <-- F6

						
							
							2.273

						
							
							0.098

						
							
							23.087

						
							
							***

						
							
							0.952

						
					

					
							
							UII05 <-- F6

						
							
							2.191

						
							
							0.1

						
							
							21.873

						
							
							***

						
							
							0.924

						
					

					
							
							IUE03 <-- F7

						
							
							2.015

						
							
							0.085

						
							
							23.581

						
							
							***

						
							
							0.961

						
					

					
							
							IUE02 <-- F7

						
							
							2.084

						
							
							0.088

						
							
							23.654

						
							
							***

						
							
							0.963

						
					

					
							
							IUE01 <-- F7

						
							
							2.088

						
							
							0.092

						
							
							22.68

						
							
							***

						
							
							0.941

						
					

				
			

			

			Notas: β= estimados de regresión; SE= Error Estándar del peso de la regresión; V.C.= Valor de ratio crítica de la regresión; *** = 0.000; β Std: estimados de regresión estandarizados. F1 = Liderazgo y Gestión del Emprendimiento, F2 = Capacidad Organizativa del Emprendimiento, F3 = Desarrollo del Espíritu Empresarial, F4 = Rutas para emprendedores, F5 = Relación Universidad Empresa, F6 = Universidad Internacional, F7 = Impacto de la Universidad Emprendedora.

			Fuente: elaboración propia con uso del software Amos de SPSS v.25.




			5. Conclusiones

			

			Esta investigación permitió conocer el perfil emprendedor de las universidades públicas en México, de acuerdo a las características identificadas como “ideales” a nivel internacional, definidas en la metodología de la OECD y la Comunidad Europea. En este sentido, llama la atención que las universidades muestren un fuerte liderazgo y gestión del emprendimiento, donde existe un declarado compromiso de la institución con la implementación de una estrategia empresarial, donde se reconoce al desarrollo del espíritu empresarial como agente del cambio (liderazgo y gestión) y como creador de conciencia sobre la importancia de desarrollar habilidades emprendedoras entre el personal y los estudiantes, alentando su práctica. No obstante, el estudio muestra que, si bien la universidad pública es una fuerza emprendedora, no dispone de mecanismos suficientes internos sólidos para fomentarla y echarla a andar, como infraestructura, incentivos, capacitación, vinculación, entre otros.

			El estudio mostró además que, el emprendimiento es un tema que tiende a ser cada vez más importante para las economías e instituciones de Educación Superior como una instancia que incide en la formación de profesionistas y en la resolución de los problemas de la sociedad, pero que requiere de reformas en el modelo de Educación Superior en México para llegar a cumplir con esta función. 

			El uso de un SEM permitió validar la utilidad del instrumento teórico para medir las dimensiones del emprendimiento y su consistencia metodológica, así como identificar la necesidad de hacer un ajuste al número de variables utilizadas en el modelo original para obtener una versión propia para el caso local.

			Por otra parte, entre las fortalezas se logró identificar que en las universidades públicas en México se están fomentando vínculos con las empresas, la sociedad y las partes interesadas, lo que involucra la participación de sus profesores y estudiantes (dimensión relación universidad-empresa). Sin embargo, también muestra que es necesario trabajar en consolidar una estructura consistente para incentivar y estimular el desarrollo de mentalidades y habilidades emprendedoras, que permitan involucrar a todo el personal de la institución en la generación de ideas de emprendimientos y favorezca, al mismo tiempo, la evaluación de los resultados del emprendimiento (dimensión desarrollo del espíritu empresarial).

			Los resultados revelan que las universidades públicas necesitan trabajar en los mecanismos de control y evaluación del emprendimiento tanto en la institución, como en la pertinencia de programas educativos en torno al emprendimiento y su relación con el contexto (dimensión impacto de la universidad emprendedora). Finalmente, se muestra que las universidades públicas requieren redefinir o dar prioridad a las acciones que permitan implementar nuevos mecanismos para promover el emprendimiento que involucren profesores, empresas, partes interesadas y estudiantes, invertir en infraestructura para favorecer el emprendimiento y en el desarrollo de sus integrantes (dimensión capacidad organizativa), así como definir un modelo de financiamiento para echar a andar las iniciativas de emprendimiento identificadas (internas y externas) y vinculación internacional que favorezca el emprendimiento a través de expertos, instituciones, tanto en docencia y sus programas educativos, como en investigación (dimensión universidad internacional).

			Sin duda el tema del emprendimiento es un tema con gran expectativa de desarrollo para países como México, con más énfasis en instituciones de Educación Superior públicas, por lo que se considera necesario avanzar en estos estudios no sólo en programas de ciencias sociales y negocios, sino en las áreas relacionadas con ingenierías industriales, tecnologías de la información, así como posgrados y áreas de investigación, innovación y transferencia de tecnología, lo que permitirá avanzar sobre un modelo integral de universidades emprendedoras.
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Con la partida de Anthony P. Thirlwall –Tony para quienes tuvieron el privilegio de tener trato cercano con él– la teoría y el análisis empírico del crecimiento y el desarrollo económico perdió a un pionero, gran académico, generoso mentor, y entrañable ser. Tony Thirlwall, referente obligado del pensamiento keynesiano, era fiel convencido de la noción de Keynes que la ciencia económica no es una doctrina, ni un conjunto de recetas o formulaciones matemáticas establecidas de las cuales se derivan postulados de equilibrio a cumplirse urbi et orbi. Por el contrario, el enfoque teórico y método de análisis aplicado tuvo una marcada influencia tanto de John Maynard Keynes como de Roy Harrod y de Nicolás Kaldor, a quienes consideró los economistas más originales y relevantes del siglo xx.



Al igual que Kaldor y Keynes, Thirlwall pensaba que no era posible modelar de manera precisa el mundo real y que, por ello, el economista debía centrarse en la identificación de hechos estilizados. En tanto que la ciencia económica tiene como objetivo principal ser útil para mejorar el bienestar de la humanidad y el ser humano, debe en su método proceder mediante la observación de determinados hechos y tendencias para luego, sobre esta base, formular hipótesis, y someterlas al análisis para su eventual verificación. Así, como para ellos, para Tony la ciencia económica debe basar sus conclusiones y recomendaciones en el análisis de hechos estilizados –que están per forza condicionados histórica, geográfica y políticamente–.

			El enfoque inductivo de Thirlwall, derivado en parte de su lectura de Harrod, lo llevó a priorizar en sus análisis del crecimiento de la actividad productiva, las restricciones impuestas por la demanda. Acorde con su perspectiva keynesiana, a éstas las consideró más vinculantes (binding) que las que emanan por el lado de la oferta. Esta visión se vio en él reforzada por su reconocimiento o convicción –de manera temprana en el desarrollo de su pensamiento económico– que la oferta es endógena a la demanda. Al respecto, Thirlwall subrayaba que gran parte de las falacias, errores u omisiones en los análisis del crecimiento económico se originaban en considerar como exógenas a variables endógenas; por ejemplo, la oferta agregada o la –así llamada– tasa natural de crecimiento.

			

Estas ideas guiaron sus contribuciones analíticas con especial relevancia en economía internacional, la teoría del crecimiento y el desarrollo económico.

Y de ellas se desprenden recomendaciones de políticas económicas que han sido y siguen siendo consideradas de relevancia para los países en vías de desarrollo, por diversas entidades oficiales y organismos internacionales como CEPAL y UNCTAD. Su aporte más significativo a la teoría económica es en el análisis del crecimiento económico de largo plazo, y su restricción por la balanza de pagos.



			Su versión más famosa y de hecho más simple, la conocida Ley de Thirlwall, se basa en una perspectiva conceptual análoga en su dinámica al multiplicador del comercio de exterior de Harrod. Esta Ley apunta en su formulación esencial o más parsimoniosa, que hay un límite superior a la tasa de crecimiento de largo plazo de toda economía ligado a una dinámica o una posición sostenible de su balanza de pagos. Este límite superior (binding constraint) está determinado por una expresión muy sencilla: el producto de la tasa de crecimiento de la economía mundial, y el cociente de la elasticidad-ingreso de la demanda de exportaciones entre la elasticidad-ingreso de la demanda de importaciones de la economía en cuestión.  

			En una expresión todavía más sencilla, la tasa de crecimiento de largo plazo de una economía compatible con una posición sustentable de la balanza de pagos está dado por el cociente de la tasa de crecimiento de las exportaciones de dicha economía y la elasticidad-ingreso de la demanda de importaciones de ella misma. De sus trabajos en esta línea, Tony concluye que en la mayoría de las economías abiertas esta dinámica de la balanza de pagos (o de hecho la balanza comercial en las expresiones más simples) es la principal restricción a la tasa de expansión de largo plazo de la actividad productiva y, por ende, del empleo. También afirma que, en ese contexto es que se puede hablar con consistencia analítica de la tasa natural de crecimiento y de desempleo. 

			Por cierto, Thirlwall reconoció a Raúl Prebisch como un precursor del modelo de crecimiento con restricción de la balanza de pagos. Ya en CEPAL y luego desde UNCTAD, Prebisch sostuvo que la restricción externa para la periferia era una consecuencia de la manera en la cual se transmitía el progreso técnico del centro a la periferia. Y, la Ley de Thirlwall encuentra su primer antecedente como formulación matemática en un trabajo del economista estructuralista Octavio Rodríguez.

			Thirlwall resaltó el mayor poder analítico del multiplicador del comercio exterior de Harrod sobre el multiplicador de la inversión keynesiano (y ciertamente sobre la teoría neoclásica del crecimiento). Asimismo, le reconoció especial relevancia como razón, como explicación empírica y teórica, de las diferencias en las dinámicas de crecimiento de las diferentes economías. Una de sus contribuciones analíticas en este terreno es identificar ese mecanismo que equilibra las balanzas comerciales de los países –vía los efectos ingreso, y relegando los efectos sustitución a un segundo plano–, que mantiene la consistencia con el principio de la demanda efectiva de Keynes y la coexistencia de posiciones de equilibrio macro con desempleo involuntario. 

			También extendió el uso del multiplicador del comercio exterior para explicar las diferencias y convergencia entre las tasas de crecimiento interregionales.  Así, el análisis de una economía abierta bajo el prisma de la demanda efectiva abordó una de las limitantes de la Teoría General (TG) señalada por Kaldor, su omisión de los problemas relacionados con el comercio internacional e intrarregional, lo que llevó a Keynes a ignorar en la TG las exportaciones como un componente central de la demanda autónoma.

			La Ley de Thirlwall ha dado lugar a una vasta generación de modelos de creciente sofisticación y complejidad para incorporar, inter alia, los efectos del tipo de cambio real, de los términos de intercambio, de los servicios, pagos de interés, de las remesas, de los flujos de capitales, así como introducir perspectiva multisectoriales o multinacionales y consideraciones sobre los impactos de la inversión en capital fijo sobre las elasticidades de comercio vía la transformación de la estructura productiva. Ha sido ampliamente sujeta a estudios empíricos, y corroborada en diferentes versiones para un gran número de economías desarrolladas y, sobre todo, en desarrollo, en distintos contextos y circunstancias históricas. 

			Las conclusiones de este análisis, en particular para los países en desarrollo, subraya la necesidad de aplicar políticas industriales o de desarrollo productivo para transformar la estructura productiva, fortalecer sus encadenamientos hacia atrás y hacia adelante, sus capacidades de competir vía innovación y generación de valor agregado, como el único camino factible para aumentar la tasa de crecimiento de largo plazo de la actividad económica y del empleo. Una lección que sigue siendo vigente y de enorme importancia hoy en día. 
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Política Editorial

Problemas del Desarrollo. Revista Latinoamericana de Economíaconstituye un espacio académico para la difusión de conocimientos respecto a temas de problemas del desarrollo bajo el contexto actual. Desde la publicación de su primer número (octubre-diciembre, 1969) hasta el día de hoy, el objetivo central del debate es la problemática en torno al desarrollo económico a partir de una visión rigurosa, multidisciplinaria e interdisciplinaria. Problemas del Desarrollo. Revista Latinoamericana de Economía es una publicación perió-dica crítica a los enfoques ortodoxos y destaca la Teoría del Desarrollo bajo la perspectiva de América Latina.



Los objetivos de la revista son los siguientes:



1) La publicación de artículos que reflejen la relevancia de los paradigmas que proponen explicar las causas del desarrollo y subdesarrollo, sobre todo, en el espacio latinoamericano. Con base en lo anterior, busca la discusión y difusión respecto a los enfoques teóricos y comunes del pensamiento económico sustentados en un riguroso análisis conceptual y metodológico.

2) Lograr que la revista sea un medio participe en el debate teórico económico y propositivo, nacional e internacional, respecto a temáticas relevantes para el estudio y conocimiento de los problemas del desarrollo a los que se aboca.



I. Aspectos generales



Primero.Problemas del Desarrollo. Revista Latinoamericana de Economía es una publicación científica, así como órgano principal de difusión académica del Instituto de Investigaciones Económicas (IIEc) perteneciente a la Universidad Nacional Autónoma de México (UNAM). Se integra por un circuito autónomo de edición, un Comité Editorial y una Comisión Consultiva.



Segundo.El contenido de la revista se compone de las siguientes secciones:



1) Artículos. Los textosharánreferencia en su contenido a los problemas del desarrollo en los ámbitos de su teoría, así como de la economía política, la economía aplicada y políticas económicas.

2) Índice Anual.Comprende listado de los títulos publicados a lo largo del año y aparece en el último número.

3) Políticas Editoriales para la recepción de originales.Lineamientos a seguir por los autores en sus textos. Permanentes en la publicación.

4) Información.De carácter eventual durante el año.

5) Editorial.Texto dirigido a la comunidad por parte del director de la revista y aparece eventualmente.



Tercero.Los artículos que sean publicados por Problemas del Desarrollo. Revista Latinoamericana de Economía deberán ser inéditos y producto de una investigación original con resultados relevantes para el estudio de las temáticas de los problemas del desarrollo. Los textos seleccionados se someterán, sin excepción, al arbitraje anónimo por desatacados especialistas en la materia.



Cuarto.El resultado del proceso de arbitraje podrá ser de tres tipos:




1) Positivo,

2) Condicionado a modificaciones, y

3) Negativo.




Un artículo será publicado cuando cuente por lo menos con dos dictámenes positivos.



Quinto.Las contribuciones serán aceptadas tanto en el idioma español como en inglés.



Sexto. Los artículos serán recibidos a través de la página electrónica <https://www.probdes.iiec.unam.mx>, en el menú “Para autores” y seleccionando la opción “Envíos”. En caso de tener alguna duda o problema para acceder, favor de escribir a la siguiente dirección de correo electrónico:revprode@unam.mx

Los artículos enviados a la revista no deberán de estar sometidos de manera simultánea a otro proceso de aprobación en algún órgano de difusión nacional o extranjero, ya sea impreso o electrónico.

Una vez aceptado el material y previo a su publicación el(la) autor(a) deberá comprometerse de forma escrita, mediante firma, en una carta de cesión de derechos sobre la obra. Antes de iniciar el proceso de arbitraje, el artículo será revisado por el Comité Editorial para determinar si tiene la calidad y pertinencia necesaria en su contenido para continuar con el proceso. El(la) autor(a) será informado(a) al respecto en un plazo no mayor a 20 días naturales.




II. Aspectos Específicos



Primero.El artículo deberá cumplir las siguientes características: original en formato Microsoft Word, tamaño carta, con márgenes en tipo normal e interlineado a doble espacio en todas las partes del documento, sin agregar espacios adicionales antes o después de los párrafos. Como fuentes se sugiere el uso desan serif y serifcomo:Calibride 11 puntos,Arialde 11 puntos,Lucida Sans Unicodede 10 puntos,Times New Romande 12 puntos,Georgiade 11 puntos oComputer Modern normalde 10 puntos.

El artículo no deberá contener datos que identifiquen la adscripción institucional o bien la identidad del autor, incluyendo citas a sus trabajos previos en primera persona.



Segundo.Los artículos no deberán exceder las 8 300 palabras incluyendo resumen, tablas, figuras, notas a pie y bibliografía.



Tercero. El artículo deberá incluir un resumen de no más de 120 palabras en el idioma en que esté escrito, cinco palabras clave contenidas y localizables en cuerpo del texto y que sean de relevancia (omitir el uso de nombres de países o instituciones), y al menos, tres clasificaciones del códigoJEL.Problemas del Desarrollo. Revista Latinoamericana de Economíase encargará de la traducción del resumen al idioma inglés o español, según corresponda.



Cuarto.En el caso de los artículos que utilicen la lógica de la estructura matemática, el resumen deberá hacer explícito cuál es el problema económico al que se pretende dar solución y cuál es el modelo matemático utilizado para tal fin. Los supuestos y las conclusiones del análisis se expresarán con palabras y no solamente con signos matemáticos.



Quinto.Las tablas y figuras harán referencia a los contenidos del texto y valores en ellas reflejados; deberán enumerarse por orden de aparición, así como tener un llamado localizable e insertarse en el texto con las siguientes características: número correspondiente y título en negritas, notas a pie: explicativas o específicas usando una fuente de 10 puntos; crédito o fuente de dónde se obtuvo, por ejemplo: elaboración propia o crédito correspondiente de autoría. Las abreviaturas usadas deberán aclararse en una nota a pie de figura o tabla.

Los elementos gráficos habrán de explicarse por sí solos (sin tener que recurrir al texto para su comprensión) y presentarse en escala de grises en resolución de 300DPI, y en cualquiera de los siguientes formatos: .jpg, .tiff, o .eps y se entregarán en archivo independiente, de acuerdo a su formato digital. Cuando se incluyan fórmulas matemáticas deberán estar en formato editable (no como imagen).



Sexto.El uso de las notas a pie de página deberán de considerar su inserción en el texto y su extensión no deberá exceder un par de líneas aclaratorias y no incluir párrafos textuales (salvo que sea indispensable), para aparecer en la página correspondiente.



Séptimo. En el caso del uso de citas textuales, el autor deberá de considerar la siguiente clasificación:



	1) Citas largas: se consideran así debido a sus extensión máxima de 200 palabras, se presentan en un párrafo independiente con sangría de 2.54 cm sin uso de itálicas.

	2) Citas cortas: se consideran así debido a su extensión menor a 40 palabras y al uso de comillas para ser insertadas en un párrafo del texto. No se deberá iniciar un párrafo con una cita corta, previo deberá de darse un contexto para su uso.



Octavo.Cuando se utilice una cita con énfasis en un autor corporativo (institución, organización, etcétera) la primera mención en el texto aparecerá el nombre completo precedido de la sigla correspondiente:




(Secretaría de Educación Pública [SEP], 2018, p. 38)



A partir de la segunda mención, se utilizará sólo la sigla correspondiente:




(SEP, 2018, p. 38)



Noveno.Las citas bibliográficas deben presentarse en llamadas entre paréntesis dentro del texto, mismas que deben corresponder clara y correctamente en la lista de referencias bibliográficas al final del trabajo.



1) Las referencias dentro del texto se consignarán de la siguiente manera: entre paréntesis el apellido del autor y el año de publicación de la obra, por ejemplo:

(Blancas, 2015)




Las referencias dentro del texto cuando tienen dos autores se consignarán como a continuación se señala: entre paréntesis el apellido del primer autor y el apellido del segundo autor, luego el año de publicación de la obra coincidente con la referencia final, por ejemplo:




(Giraldo y Fernández, 2016)



En caso de ser más de dos autores se pondrá la abreviatura et al., después del primer apellido del autor principal, y será a partir de la primera mención en el texto, por ejemplo:

(Giraldo et al., 2016)



Sin embargo, en el listado de referencias bibliográficas al final del trabajo, deberán de aparecer los apellidos y abreviaturas correspondientes a todos los autores de la obra.



	4)	De haber dos o más obras de un mismo autor en el listado de referencias bibliográficas y que coincidan en el mismo año de edición, cada una se diferenciará usando las letras a, b, c, etcétera, por ejemplo:



(Giraldo, 2016a)



	5)	En caso de una cita directa se agregarán las páginas del texto después del año, con las siglas p. o pp., según corresponda, por ejemplo:

	




(Giraldo, 2016, pp. 48-49)



	6)	En caso de usar fuentes secundarias con énfasis en el autor deberá de aparecer de la siguiente manera:

	




Rosales (2001, como se cita en López y Hurtado, 2015)



	7)	Si es una fuente secundaria con énfasis como se citó en la página deberá de aparecer de la siguiente manera:

	




(Rosales, 2001, como se cita en López y Hurtado, 2015, p. 21)



Décimo.Todos los artículos incluirán una lista de referencias bibliográficas al final del trabajo ordenada alfabética y cronológicamente (de la publicación más antigua a la más reciente), cuidando de no omitir ninguna de las referencias usadas en el trabajo.




1) Libros



Se iniciará con a) el apellido del autor o nombre completo de la institución, b) abreviatura del nombre del autor o en su caso las siglas o acrónimos de la institución que deben coincidir con las usadas en el texto,c)entre paréntesis el año de publicación,d)título de la obra en itálicas,e)editorial. En caso de que la obra sea un clásico o cuente con varias ediciones, se recomienda que el año de la primera publicación aparezca al final de la referencia.



Rosales, I., López, A. y Morales, M. J. (eds.) (2014).Conceptos básicos de Biología. Editorial Plaza Porrúa.



Shakespeare, W. (2004).Hamlet(J. M. Valverde, ed. y trad.). Planeta. (Original publicado en 1969).



2) Capítulos de libros



Se iniciará cona)el apellido del autor o nombre completo de la institución,b)abreviatura del nombre del autor o en su caso las siglas o acrónimos de la institución que deben coincidir con el texto,c)entre paréntesis el año de publicación,d)título del capítulo o entrada,e)continuando con la palabra “En” y precedido de la abreviatura del nombre del autor e inmediato su apellido,f)de tener responsabilidad como editor, coordinador, etcétera, se pondrá la abreviatura correspondiente entre paréntesis,g)título del libro en itálicas,h)páginas consultadas entre paréntesis, i) nombre de la editorial.



García, L. y Álvarez, S. (2014). De campesinidades, resistencias y tensiones en la construcción de economías para la vida. El caso del Semillero de Quimilioj. En B. Marañón (coord.).Descolonialidad y cambio societal. Experiencias de solidaridad económica en América Latina(p. 34). UNAM-IIEc.




3) Artículo en revista



Se iniciará cona)el apellido del autor o nombre completo de la institución,b)abreviatura del nombre del autor o en su caso las siglas o acrónimos de la institución que deben coincidir con el texto,c)entre paréntesis el año de publicación,d)título del artículo,e)título de la revista en itálicas,f)volumen y número en itálicas.



Rodríguez, V. (2015). Límites de la estabilidad cambiaria en México.Problemas del Desarrollo. Revista Latinoamericana de Economía, 46(181).



4) Artículos con DOI (Digital Object Identifier)



Se iniciará cona)el apellido del autor o nombre completo de la institución,b)abreviatura del nombre del autor o en su caso las siglas o acrónimos de la institución que deben coincidir con el texto,c)entre paréntesis el año de publicación,d)título del artículo,e)título de la revista en itálicas,f)volumen y número en itálicas,g)doiasignado.



Álvarez, A. M. (2016). Retos de América Latina: Agenda para el Desarrollo Sostenible y Negociaciones del siglo XXI.Problemas del Desarrollo. Revista Latinoamericana de Economía, 47(186). http://dx.doi.org/10.22201/iiec.20078951e.2016.186.55886



5) Artículos sin DOI



Álvarez, A. M. (2016). Retos de América Latina: Agenda para el Desarrollo Sostenible y Negociaciones del siglo XXI.Problemas del Desarrollo. Revista Latinoamericana de Economía, 47(186). https://www.probdes.iiec.unam.mx/index.php/pde/article/view/55886



Nota: en el caso de las referencias electrónicas, se sugiere que de no tener certeza de que sea consultable o permanente no se incluya en la lista de referencias consultadas.



6) Informe de agencia gubernamental y organización



Se iniciará cona)el apellido del autor o nombre completo de la institución,b)abreviatura del nombre del autor o en su caso las siglas o acrónimos de la institución que deben coincidir con el texto,c)entre paréntesis el año de publicación,d)título del informe,e)entre paréntesis serie (de tenerla),f)oficina de gobierno u organización que emite el informe,g)sitio web para consulta.



Concha, T., Ramírez, J.C. y Acosta, O. (2017). Tribulación en Colombia: reformas, evasión y equidad. Notas de Estudio. (Serie Estudios y Perspectivas 35). Oficina de la Comisión Económica para América Latina y el Caribe en Bogotá. http://bit.ly/34oLur0




Nota: en caso de que el documento no cuente con el nombre del autor o autores, se incluirá el nombre completo de la organización en el sitio del autor.



7) Referencias legales



Se usará un sistema básico de referencia, así se iniciará cona)el nombre completo del órgano u organismo emisor,b)fecha de la emisión entre paréntesis (año, día y mes),c)título o nombre completo de la ley o norma en itálicas,d)fuente de la publicación donde se aloja,e)sitio web para consulta.



Congreso de los Estados Unidos de Colombia (1873, 26 de mayo).Ley 84 de 1873. Código Civil de los Estados Unidos de Colombia. Diario Oficial no. 2867. http://bit.ly/2Ny4HA0



8) Recursos electrónicos



En el caso de los recursos tomados de la web se deberán citar según su formato. Habrá de considerarse que la fecha de consulta sólo se agregará en caso de que el contenido no tenga fecha de publicación o de actualización.



8a) Para libros



Del Valle, M. C. (2016).América Latina: su arquitectura financiera. http://www.iiec.unam.mx/publicaciones/libros_electronicos/am%C3%A9 rica-latina-su-arquitectura-finanicera



8b) Para trabajos de grado o tesis



Se iniciará cona)el apellido del autor o los autores,b)nombre abreviado del autor o los autores,c)año de la publicación entre paréntesis,d)título de la tesis en itálicas,e)tipo de grado y nombre de la institución que la otorga entre corchetes,f)repositorio o base de datos en la que se aloja.



Espinosa, G. (2018).La inflación y el crecimiento económico en México. Consideración del umbral inflacionario y simultaneidad, 1993-2017[Tesis de maestría, Colegio de la Frontera Norte]. https://www.colef.mx/posgrado/wp-content/uploads/2018/10/TESIS-Espinosa-Tapia-Gilberto.pdf



8c) Para artículo de prensa en línea



Herrera, E. (2019, 28 de octubre). La economía no va mal, pero el agro sí.Razón Pública. https://bit.ly/2WxhuXv



8d) Para páginas de internet



Instituto Nacional de Estadística y Geografía (INEGI) (2012). Tabulados e indicadores de ocupación y empleo, Nacional, IV Trimestre. http://www.inegi.org.mx



Undécimo.El cumplimiento a las presentes políticas editoriales será indispensable desde el momento del envío del texto original. Las colaboraciones aceptadas serán sometidas a un proceso de corrección de estilo previo a su publicación y estarán sujetas a la disponibilidad de espacio en cada número. En ningún caso se devolverá originales al autor ni la revista incurrirá en responsabilidad alguna.



Duodécimo.El Comité Editorial de Problemas del Desarrollo. Revista Lati-noamericana de Economía se reserva el derecho a modificar el título de los artículos para su publicación.



Nota: cualquier situación no prevista en las presentes normas de publicación serán resueltas por el Comité Editorial.








Editorial Policy




Problemas del Desarrollo. Revista Latinoamericana de Economía, a Latin American Journal of Economics, provides an academic forum for analyzing the theory of development in the current context. Since the publication of the first issue in October-December, 1969, the aim of the journal has been to discuss economic development issues from a rigorous multidisciplinary and interdisciplinary perspective. Problemas del Desarrollo. Revista Latinoamericana de Economía is a journal that is critical of orthodox approaches and highlights the theory of development from a Latin American perspective.



The journal has the following objectives:



1) To publish articles that reflect the relevance of paradigms which explain the causes of development and under-development, particularly in Latin America, and with this in mind, to promote the discussion and dissemination of all theoretical approaches and schools of economic thought, based on analysis that is conceptually and methodologically rigorous.

2) To participate in national and international debate on economic theory through topics relevant to the study of development issues.



I. General Points



First.Problemas del Desarrollo, RevistaLatinoamericana de Economía, is a scientific journal, the leading publication for the Institute of Economic Research (IIEc) at the National Autonomous University of Mexico (UNAM). It comprises an autonomous publishing circle, an Editorial Committee and an advisory panel.



Second.The journal comprises the following sections:



1)Articles.Relating to the theory of development within the realms of economic theory, political economy, applied economics and economic politics.

2)Annual Index. Consists of a list of titles published throughout the year and appears in the last issue of each year.

3)Editorial Policy for submitting originals.Guidelines for authors to follow in the texts. Permanent features of the publication.

4)Information. Occasional during the year.

5)Editorial.Text directed towards the community on the part of the Journal Editor and appearing occasionally.



Third.Articles submitted to Problemas del Desarrollo. Revista Latinoamericana de Economía should not have been previously published and should be the product of research related to development issues. Articles published shall be submitted, without exception, to anonymous arbitration by renowned specialists in the subject.



Fourth.The result of the arbitration process may result in one of three outcomes:



1) Positive,

2) Conditional upon modification, or

3) Negative.



An article shall be published only after it has received at least two positive appraisals.



Fifth.Contributions are accepted both in Spanish and English.



Sixth.Articles should be submitted via the journal webpagehttps://probdes.iiec.unam.mx/index.php/pde/about/submissionsthrough the “Para autores” tab, by selecting the “Envíos” option. Any issues or queries should be addressed to the journal email: revprode@unam.mx.

Articles submitted may not be simultaneously submitted to any other national or international publication, in printed or electronic format.

Once an article is accepted and prior to publication, the author must sign a letter transferring the rights of the work.

Before proceeding to arbitration, the article shall be reviewed by the Editorial Committee to determine its quality and suitability for publication. The author shall be informed of the outcome in no more than 20 calendar days.



II. Specific Guidelines



First.Upon submittal, the article must adhere to the following requirements: be presented in Microsoft Word format, on letter-sized paper, with standard margins, double spaced, justified and without additional spaces before and after paragraphs. The following fonts are suggested: 11 point Calibri, 11 point Arial, 10 point Lucida Sans Unicode, 12 point Times New Roman, 11 point Georgia or 10 point Computer Modern (normal).

The article should not include information that enables the affiliated insti-tution or author to be identified, including citations to previous works in the first person.



Second. Articles should not exceed 8 300 words including the abstract, tables, figures, footnotes and bibliography.



Third.The article should include an abstract of no more than 120 words in the paper’s original language, five relevant key words derived from the main body of the text (omitting names of countries or institutions) and at least threeJELclassifications. Problemas del Desarrollo. Revista Latinoamericana de Economía shall translate the abstract into English or Spanish.



Fourth.Where a mathematical structure is used in articles, the abstract should make explicit the economic issue the article is addressing, and the mathematical model used for this purpose. The assumptions and conclusions of the analysis should be expressed in both written and mathematical form.



Fifth.Figures and tables should relate to the content of the text and values be reflected in the text. Graphics must be numbered in the order in which they appear in the text and an indication should be given as to where they appear in the text. Graphics should be inserted into the text including the following: corresponding number and title in bold. Graphic foot notes: explanatory notes should be written in a 10 point font and include a credit or source, for example: author’s own or corresponding source. Abbreviations used should be clarified in a footnote beneath the figure or table.

Graphics should be self-explanatory, without the need to refer to the text for comprehension. They should be presented in grayscale, at a resolution of 300DPI, and in any of the following formats: .jpg, .tiff, or .eps. Graphics should be submitted in a separate file in the appropriate digital format. Where mathematical formulae are used, they should be presented in an editable format (not image).




Sixth.Footnotes should be inserted directly into the text and should not be more than a couple of lines long, rather than paragraphs of text, unless absolutely necessary, so that they appear on the relevant page.



Seventh.Where textual citations are included, they should appear in the following way:



1) Large citations: maximum length of 200 words, should appear after a 0.5 inches indent in an independent paragraph, not in italics.

2) Short citations: of less than 40 words should appear in quotation marks inserted into a paragraph of text. A paragraph should not start with a short quote, rather the quote should be put in context.



Eighth. When a citation is used from a corporate author (institution, organization, etc.) the name should appear in full the first time it is used, followed by the acronym:

(Secretaría de Educación Pública [SEP], 2018, p. 38)



From the second mention, the name should appear as follows:

(SEP, 2018, p. 38)



Ninth. Bibliographic citations should be presented in the text in parentheses and a clear, complete reference provided in the bibliography at the end of the work.



	1)	Citations in the text should be presented in the following way: the surname of the author in parentheses and the year of publication, for example:



(Blancas, 2015)



	2)	Where more than two authors are cited in the text, the authors should be listed in the following way: the surname of author one and author two in parentheses, then the year of publication, corresponding to the final reference, for example:

	




(Giraldo and Fernández, 2016)




	3)	Where more than two authors are cited, the abbreviation et al. should be used after the first author’s surname, from the first mention in the text; for example:



(Giraldo et al., 2016)

	

	However, the final reference should include the complete surnames and abbreviations of all the authors





	4)       	If two or more works are cited in the bibliography by the same author and these were edited in the same year, each should be differentiated with the letters a, b, c etc., for example:



(Giraldo, 2016a)



	5)	Where a direct quote is included, the page numbers should be indicated after the year followed by the abbreviation pp. For example:

	




(Giraldo, 2016, pp. 48-49)



	6)	Where secondary sources are used with the focus being on the author, the citation should appear as follows:

	




Rosales (2001, as cited in López and Hurtado, 2015)



	7)	Where secondary sources are used with emphasis on the page number, the citation should appear in the following way:

	




(Rosales, 2001, as cited in López and Hurtado, 2015, p. 21)



Tenth.All articles should include a bibliography of references at the end of the work, ordered alphabetically and chronologically (from oldest to newest publication), taking care not to omit any other references used in the paper.



1) Books



Books should be listed as follows: (a) surname of the author or complete name of the institution; (b) initials of first name of author or acronym/initialism of institution which should correspond to the initials used in the text; (c) the year of publication in parentheses; (d) the title of the work in italics; (e) publisher. If the publication is a classic or has several editions, we recommend the year of the first publication is referenced at the end.



Rosales, I., López, A. and Morales, M.J. (2014).Conceptos básicos de Biología. Editorial Plaza Porrúa.



Shakespeare, W. (2004).Hamlet(J. M. Valverde, ed. and trad.). Planeta. (Original publication 1969).



2) Book chapters



Book chapters should be listed as follows: (a) author/s of the chapter by surname or complete name of the institution; (b) initials of first names or acronym/initialism of institution corresponding to initials used in text; (c) year of publication in parentheses; (d) chapter or entry title; (e) followed by the word “In” followed by the author’s abbreviated name and surname; (f) whether responsible as editor, coordinator, etc., with corresponding abbreviation in parentheses; (g) title of the book in italics; (h) pages consulted in parentheses; (i) name of editorial, for example:



García, L. and Álvarez, S. (2014). De campesinidades, resistencias y tensiones en la construcción de economías para la vida. El caso del Semillero de Quimilioj. In B. Marañón Pimentel (coord.),Descolonialidad y cambio societal. Experiencias de solidaridad económica en América Latina(p. 34). UNAM-IIEc.



3) Journal articles



Journal articles should be listed as follows: (a) author/s surname or full name of the institution; (b) initials of author’s first name or acronym/initialism of institution corresponding to initials used in text; (c) year of publication in parentheses; (d) article title; (e) name of the journal in italics; (f) volume and number in italics.



Rodríguez, V. (2015). Límites de la estabilidad cambiaria en Mexico.Problemas del Desarrollo. Revista Latinoamericana de Economía, 46(181).



4) Articles with DOI (Digital Object Identifier)



Articles with doi should begin with (a) the author’s surname or complete name of the institution; (b) initials of author’s first name or acronym/initia-lism of institution corresponding to initials used in text; (c) year of publication in parentheses; (d) title of the article; (e) journal name in italics; (f) number and volume in italics; (g)DOI.



Álvarez, A. M. (2016). Retos de América Latina: Agenda para el Desarrollo Sostenible y Negociaciones del siglo XXI.Problemas del Desarrollo. Revista Latinoamericana de Economía, 47(186). http://dx.doi.org/10.22201/iiec.20078951e.2016.186.55886



5) Articles without DOI



Álvarez, A. M. (2016). Retos de América Latina: Agenda para el Desarrollo Sostenible y Negociaciones del siglo XXI.Problemas del Desarrollo. Revista Latinoamericana de Economía, 47(186). Recovered from: https://www.probdes.iiec.unam.mx/index.php/pde/article/view/55886



Note: Electronic references, where the source may not be permanent or readily consulted, should not be included in the list of references consulted.



6) Report from a government agency or organization



Reports should begin with (a) the author’s surname or full name of the insti-tution; (b) initials of author’s first name or acronym/initialism of ins-titution corresponding to initials used in text; (c) year of the publication in parentheses; (d) report title; (e) series in parentheses, where applicable; (f) government office or organization that issued the report; (g) web page consulted.



Concha, T., Ramírez, J.C. and Acosta, O. (2017). Tribulación en Colombia: reformas, evasión y equidad. Working Paper. (Estudios y Perspectivas Series 35). Oficina de la Comisión Económica para América Latina y el Caribe en Bogotá. http://bit.ly/34oLur0



Note: where the author/s of a document are not known, the full name of the institution should be included in place of the author name.



7) Legal references



A basic system of reference should be used, beginning with (a) the complete name of the organization or issuing authority; (b) date of issue in parentheses (year, day and month); (c) title or complete name of the law or regulation in italics; (d) date of publication where filed; (e) website to consult.



Congreso de los Estados Unidos de Colombia (1873, May 26).Ley 84 de 1873. Código Civil de los Estados Unidos de Colombia. Official Journal no. 2867. http://bit.ly/2Ny4HA0



8) Online resources



Resources taken from the internet should be cited according to their format. The date the article is consulted should only be included if the content has no publication date or date of update.



8a) Online books



Del Valle, M. C. (2016).América Latina: su arquitectura financiera. http://www.iiec.unam.mx/publicaciones/libros_electronicos/am%C3%A9 rica-latina-su-arquitectura-finanicera



8b) Research or theses



These should be presented in the following way: (a) author or authors by surname; (b) abbreviated name of author or authors, (c) the year of publication in parentheses; (d) thesis title in italics; (e) Undergraduate, Masters or Doctoral thesis and name of the institution in parentheses; (f) source or database.



Espinosa, G. (2018).La inflación y el crecimiento económico en México. Consideración del umbral inflacionario y simultaneidad, 1993-2017[Masters Thesis, Colegio de la Frontera Norte]. https://www.colef.mx/posgrado/wp-content/uploads/2018/10/TESIS-Espinosa-Tapia-Gilberto.pdf



8c) Online press articles



Herrera, E. (October 28, 2019). La economía no va mal, pero el agro sí.Razón Pública. https://bit.ly/2WxhuXv



8d) Webpages



Instituto Nacional de Estadística y Geografía (INEGI) (2012). Tabulados e indicadores de ocupación y empleo, Nacional, IV Trimestre. http://www.inegi.org.mx



Eleventh. These guidelines must be complied with from the point the original text is submitted. Accepted articles will be edited and proofread. Publication is subject to availability of space in each journal issue. Under no circumstances will originals be returned to the author, nor does the journal accept responsibility for them.



Twelfth.The Problemas del Desarrollo. Revista Latinoamericana de Economía Editorial Committee reserves the right to change the titles of articles for publication.





Note: Any matter not covered by these publication guidelines will be resolved by the Editorial Committee.
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Figura 1. Configuracion del SISTRANGAS

SISTRANGAS

—— 1. Sistema Nacional de Gasoductos (SNG)
— 2. Gasoductos de Tamaulipas (GdT)

sunn 3. Gosoductos del Bajio (GdB)

----- 4. Gasoducto de Zacatecas (Gas Natural del Noreste, GNN)
—— 5. Los Ramones, Fase | (Gasoductos del Noreste, GdN)
—— 6. Los Ramones, Fase Il - Norte (TPN)

7. Los Ramones, Fase Il - Sur (TAG Pipelines Sur, TPS)

Fuente: elaboracidn propia con informacidn del Centro Nacional de Control del Gas Natural (CENAGAS, 2023).
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Figura 3. Modelo de universidades piblicas emprendedoras en México: dimensiones y variables
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Figura 1. Modelo conceptual para evaluar el perfil emprendedor en las universidades
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Figura 2. Coeficientes de correlacion para las variables de corrupcién en 2019
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Fuente: elaboracion propia con datos del ENCIG-INEGI (2019).
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Figura 5. Predicciones del modelo VAR de panel del crecimiento econémico e indice de control de la corrupcidn por region y origen colonial, 2002-2021
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Figura 3. Diagrama de dispersion del ingreso per capita e indicadores insfitucionales, 2002-2021
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Figura 4. Predicciones del modelo e indice de control de la corrupcion por origen colonial y region, 2002-2021
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