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PROBLEMAS DEL DESARROLLO

LA MULTINACIONAL, FORMA SUPERIOR DE LA
EMPRESA CAPITALISTA

Esquema de un andlisis microeconomico del
imperialismo contempordneo

Charles D’ARGENT

Aungue las multinacionales® gozan actualmente de una gran pu-
blicidad tanto en los circulos de negocios como en los gubernamen-
tales, tanto entre el gran publico, sensibilizado por los comentarios
periodisticos, como entre los investigadores de la ciencia econémica,
es preciso reconocer sin embargo, que todavia la multinacional no
tiene, en este wltimo campo, el lugar que un analisis estructural e
histérico de los fenémenos, a mi juicio, tendria que darle.

En mi opinién, el analisis de la multinacional deberia compren-
der: 19) el anilisis de la empresa, y 2?) el analisis de las relaciones
econémicas internacionales; es decir, que hay que decidirse 1?) a no
centrar ya el estudio de la empresa en las condiciones “clasicas” que
consideran a ésta como una entidad a) de pequefio tamafio, b) espe-
cializada en una sola rama de produccién, c) sin autonomia en rela-
cién con sus competidores, d) sometida a las reglas ciegas de un mer-
cado perfectamente fluido y transparente, y e) sin oportunidad de
accién sobre el precio (los precios, mejor dicho) ; f) en una palabra,
sin poder propio. 2°) A no considerar ya a las relaciones econdémicas
internacionales como basadas principalmente en el intercambio a) de
mercancias, b) entre naciones, vistas —como las propias empresas—

#% Agradezco a ANA Marfa Rico GaLAN, quien me ayudé a redactar la
versién castellana de este ensayo.

1 Para una definicién de lo que entiendo por “multinacional”, véase pp..
102-3.
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como sin poder una sobre la otra, y en situacién de competencia (mas
o menos perfecta) bajo el efecto de los precios en un llamado mer-
cado mundial.

Ciertas escuelas, desde hace unos veinte o treinta afios, han en.
focado parcialmente este problema. Se trata:

1) de los analistas (practicos més frecuentemente que teorlcos) de la
gran empresa {hombres de negocios) ;

) de los economistas no conformistas, deseosos de reformar la teoria
econémica, en un sentido menos mecanicista, de tal manera que las
hipétesis estén mas cercanas a la realidad que se observa,?

ur) y también de ciertas corrientes marxistas, en particular el grupo
de la Monthly Review.

Empero, yo pregunto si no sera tiempo ya de esbozar lo que po-
dria ser algo asi como una nueva teoria del crecimiento, basada en el
anlisis de la multinacional, considerada como forma esencial del pro-
ceso de desarrollo del modo de produccién capitalista e inherente a
éste. La idea seria analizar este dltimo, a través del fenémeno de la
multinacional, Se obtendria asi un marco parcial en el sentido de que
se parte de un punto de observacién deliberadamente privilegiado e
imparcial en tanto que la explicacién que se intenta dar, abarque el
conjunto del problema por analizar, es decir el crecimiento bajo el
régimen capitalista, el desarrollo del sistema capitalista.

En realidad, Paul Baran y Paul Sweezy han hecho este tipo de
analisis en El capital monopolista. ** O sea que intentaron desarrollar
la teoria histérica del capitalismo a partir del punto en que la habia
dejado el propio Marx, utilizando principalmente el aporte de los
tedricos del imperialismo. Empero, el concepto leninista de imperia-

2 En cualquier ciencia exacta, una teoria que llega a conclusiones negadas
por la experimentacién (de laboratorio) es inmediatamente sometida a un
reexamen y, si se prueba que la falla estd en .las hipétesis, entonces se procede
al cambio de las mismas.

Parece al contrario que las ciencias sociales, la economia en particular,
tengan tendencia a seguir trabajando a partir de teorias cuyas conclusiones,
niega la experiencia (histérica) bajo el pretexto (oficial) que la demostracién
es perfectamente légica. En realidad, las hipétesis estin muy alejadas de lo
observado —infitil es, pues, para el anilisis de éste—, pero existen otros intere-
ses, tal vez ajenos a lo propiamente cientifico, que mantienen tales teorias. Me
parece que un buen ejemplo lo constituye el famoso teorema HoOs que todavia
se ensefia en todas las facultades de economia del llamado mundo l1bre, como la
teoria del comercio internacional.

3 En castellano: Siglo Veintiuno Editores, México, 1969.

4 Es exactamente su meta, tal como la definen en el capitulo 1, seccién

3 (p. 11).
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lismo, abarca dos aspectos: el de la empresa —podriamos hablar en
este caso de “monopolismo”™— y el de la nacién —que se podria
titular “colonialismo” o “neocolonialismo” para no confundirlo con el
de los siglos pasados—;5 Baran y Sweezy han enforcado su estudio,
segin mi punto de vista, mis bien en el aspecto de la nacién, anali-
zando en particular el crecimiento interno de la empresa y el resurgi-
miento del estado como emanacién de la clase monopolista la cual le
encargue a éste la funcién colonialista (0 de dominacién internacio-
nal), principalmente por medio de las armas. Han dado, por una
parte, una descr1pc1on microeconémica del capitalismo, que se podria
calificar de “en un solo pais”, que se complementa, por otra parte, con
una descripcién macroeconémica de las relaciones internacionales. En
este sentido, han actualizado las tesis de Lenin sin proponer una reso-
lucién del dilema que él mismo ponia en evidencia.

El papel del estado ha sido magistralmente tratado en El capital
monopolista: consiste, por una parte, en la armonizacién de las con-
tradicciones no antagdnicas de la clase monopolista y, por otra, en la
funcién imperialista corolaria. Consideraré este punto como suficien-
temente demostrado y establecido. Ahora bien, me parece que es mas
interesante desarrollar el estudio microeconémico del capitalismo con-
temporéneo, o sea el imperialismo, en donde ha sido dejado: en la
conclusién de Baran y Sweezy de que [con un marco nacional] el cre-
cimiento capitalista significa estancamiento.®

No tengo la intencién de tratar este punto de manera definitiva.
Quisiera més bien intentar una primera sintesis de dos enfoques que
me parecen los mis positivos y que, reconciliados, deberian permitir
esbozar este andlisis microeconémico del imperialismo. En primer lugar
esti el enfoque del desarrollo histérico del capitalismo, tal como habia
sido muy claramente presentido y explicado por Marx y que ha sido
(insuficientemente) desarrollado en los Gltimos afios por algunos au-
tores neomarxistas, particularmente P. Sweezy (quien reconocia asi
la deficiencia en la materia de E! capital monopolista).” En segundo
lugar, el material empirico, las numerosas descripciones, criticas o apo-
logéticas, en estado mas o menos burdo, més o menos elaborado, de

5 A pesar de que el propio término “imperialismo” es igualmente incon-
veniente para distinguir el concepto de LeNIN, del “imperialismo” de la Roma
antigua o de la Inglaterra Victoriana.

8 Op. cit.

T El texto que me servird muy particularmente de guia es el articulo:
“Notas sobre la empresa multinacional”, publicado en Los Cuadernos de la
Rebelién, Frente Revolucionario de Estudlantes Socialistas, No. 13, Lima, nov.
1970. Reconozco toda la deuda que tengo hacia este texto y su autor.
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la actividad de las multinacionales, y su anlisis en términos de mi-
croeconomia corriente.®

Lo que quisiera aqui, es contribuir a la elaboracién de una teoria
del imperialismo que ya no se fije tan s6lo en la descripcién de mani-
festaciones globales, sino que se apoye en los “casos” que constituyen
el verdadero motor de la historia de las relaciones econémicas inter-
nacionales de la segunda mitad del siglo xx;* mejor dicho, quisiera
demostrar que tales casos, no son excepciones sino apariencias de la
regla del desarrollo histérico del capitalismo.

El presente trabajo va a quedar dividido en dos partes principales:
en la primera, resumiré lo que suele ser un anlisis histérico del creci-
miento de la empresa, o sea estudiaré el aspecto microeconémico del
desarrollo del sistema capitalista, Légicamente trataré de demostrar
cémo la multinacional se impone necesariamente. Explicaré su creci-
miento necesario y el por qué, En la segunda parte estudiaré las nue-
vas reglas que rigen la accién de estas firmas. Intentaré dar el cémo.

CRECIMIENTO DE LA EMPRESA Y DESARROLLO DEL CAPITALISMO

I

Hace un siglo prosperaba el sistema capitalista bajo una forma
que ahora est4 superada. En realidad, la competencia completa (pura
y perfecta), si es que existi§ verdaderamente alguna vez, pudo servir,
en aquella época, como {til hipétesis de trabajo: los modelos tedricos
que la usaban como piedra angular podian llegar a conclusiones cer-
canas a la realidad observada o, en todo caso, no antindmicas con ésta.
La hipétesis de competencia parecia entonces una mera simplificacién
de la realidad.

Ha evolucionado el sistema. La teoria, como ocurre a menudo, se
ha atrasado y no ha sabido abandonar a tiempo las hipétesis oculares
—competencia, equilibrio— en las cuales descansaba todo el anAlisis
de la empresa, y ain todo el anilisis de las relaciones entre entidades
econdmicas: naciones y empresas. Hoy dia, resulta vano cimentar

8 En este campo, las fuentes principales, ademas del monumental estudio
del grupo Vernon, de la Harvard University y de los libros de texto ameri-
canos, nos vienen del Tercer Mundo, de América Latina en particular. Si
hacia falta mencionar nombres, los del mexicano M. Wionczex y del colom-
biano C. VaisTsos estarian entre los primeros.

9 Asi, por ejemplo, se habla con frecuencia de “inversiones extranjeras” sin
ponerlas en relacién con la empresa que les dio origen.

LA MULTINACIONAL 91

nuestros modelos sobre tales hipétesis: la existencia de una multitud de
pequefias empresas que, como decian los teéricos, participan en cada
rama, ha cedido su lugar y con ello la “tajada del leén” a un pequeiio
numero de enormes empresas o grupos. Algunos centenares de éstos
concentran ahora la sexta parte del producto mundial.® No nos de-
tendremos en el detalle de las cifras sobre I3s cuales se hace en la
gran prensa una amplia publicidad de la que por cierto, sélo los eco-
nomistas profesionales no se han enterado todavia.

Nos encontramos, hoy dfa, en un régimen oligop6lico. ;Cémo se
operd este cambio? Principalmente por medio de dos mecanismos, cuyo
funcionamiento ha sido perfectamente desmontado, y su necesidad
demostrada, en el marco del sistema capitalista, por Carlos Marx.

La concentracién en primer lugar, es el corolario del crecimiento
en una sociedad relativamente estitica, desde el punto de vista social.
En efecto, el capitalismo que da prioridad a la crematistica sobre la
economia, descansa (desde el punto de vista que aqui nos interesa)
sobre la “metamorfosis” del capital, realizada merced a la creacién,
por el trabajo (capital adelantado) de una plusvalia: la circulacién del
dinero, como capital, tiene como meta su aumento (y no valor de uso
alguno) .'* Ahora bien: observamos con Marx que “todo capital in-
dividual es una concentracién mayor o menor de medios de produc-
cién [...] Toda acumulacién sirve de medio de nueva acumulacién.
Al aumentar la masa de la riqueza que funciona como capital, au-
menta su concentracién en manos de los capitalistas individuales [. . .]
Suponiendo que todas las demés circunstancias permanezcan invaria-
bles, los capitales individuales, y con ellos la concentracién de los
medios de produccién, crecen en la proporcién en que son partes
alicuotas del capital global de la sociedad”.*? Dicho en otras palabras,
si llamamos tasa de concentracién media del capital en un momento
dado a la relacién entre el capital social (nacional por ejemplo) y el
némero de capitalistas, constatamos que, por el simple juego de acu-
mulacién —vale decir, del crecimiento de la empresa— dicha tasa
de concentracién aumenta, pues el capital inicial de cada detentador
se encuentra aumentado por la plusvalia realizada, menos la porcién
consumida. Sélo en el caso de la reproduccién simple, la evolucién
histérica del capitalismo se harfa en el estancamiento, y no conllevaria

10 Véase un estudio de LAwRENCE, resefiado en Excelsior; México, m.v.73.
.11 Véase a CarLos Marx, Fondo de Cultura Econémica, México, 1964

(Libro 1), 1968 (Libro 1), 1959 (Libro m). Aqui, libro 1, cap. v, 1, p. 108.
12 Ibid, cap. xxui, 2, pp. 528-29.
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movimientos de concentracién; se trata aqui de una hipétesis que, si
se puede dar en casos aislados, no puede considerarse como general en
ninguna sociedad contemporénea, siendo, de todas formas, contraria
al espiritu del capitalismo.

La centralizacién, en segundo lugar: “en cierto punto del progreso
econdmico, esta dispersién del capital global de la sociedad en muchos
capitales individuales [. ..} aparece contrarrestada por su movimiento
de atraccién. No se trata ya de una mera concentracién idéntica a la
acumulacién, de los medios de produccién y del poder de mando
sobre el trabajo. Se trata de la concentracién de los capitales ya exis-
tentes, [...] de la aglutinacién de muchos capitales pequefios para
formar unos cuantos capitales grandes [...]. El capital adquiere aqui,
en una mano, grandes proporciones, porque alli se desperdiga de mu-
chas manos”.!? Entenderemos entonces por centralizacién, al movi-
miento que consiste en reducir el niumero de capitalistas, por un im-
porte dado de capital. ;De dénde viene la centralizacién? De la com-
petencia. O sea, la hipétesis fundamental de la teorfa cldsica (y neo-
clasica, contemporanea) se destruyd a si misma en el transcurso del
proceso histérico. En efecto, “la lucha de la competencia se libra me-
diante el abaratamiento de las mercancfas. La baratura de las mer-
cancias depende, caeteris paribus, del rendimiento del trabajo y éste
de la escala de produccién. Segin esto, los capitales mas grandes des-
alojan necesariamente a los mis pequefios [...] La concurrencia ...
termina siempre con la derrota de los muchos capitalistas pequefios,
cuyos capitales son engullidos por el vencedor, o desaparecen”.* Marx
explica entonces la centralizacién por la victoria del mas grande sobre
el mas pequefio, en una lucha donde las reglas suponen la igualdad de
ambos. El proceso acumulativo de reforzamiento de los grandes “fo-
cos” capitalistas a costa de los pequefios, se interpreta como una con-
secuencia del desarrollo desigual de las empresas, Si Marx no consi-
dera aqui sino la competencia “horizontal” entre dos empresas de la
misma rama productiva, nosotros tenemos que afiadir el caso de la com-
petencia “vertical”, que vuelve a un comprador (o proveedor) po-
deroso, capaz de asfixiar a un proveedor (o comprador) mdis débil
y de absorber su nivel de actividad. En oposicién a lo que crefan los
mercantilistas, la meta del capitalista no es el crecimiento de los inter-

13 Jbid, p. 529, (el principio de la primera frase es tomado del texto
francés, pues no figura en el texto alemén que sirvi6 para el establecimiento
de la traduccién castellana, a pesar de haber sido revisado y recomendado el
texto francés por el propio Marx).

14 Ibid., p. 530.
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cambios, sino el crecimiento de la produccion, pues sélo el proceso
de produccién permite la creacién de plusvalia, Sila transicién de un
modo de produccién de tipo primitivo al modo capitalista fue acom-
pafiada, como lo subrayd Marx, por un crecimiento de los intercam-
bios (la empresa capitalista comprando sus medios de produccién,
mientras el maestro de un taller o el campesino los fabricaba él mis-
mo),**** parece que, al contrario, la transicién del capitalismo de
competencia al “oligomonopolismo” conlleva, caeteris paribus, una
disminucién de la circulacién mercantil, pues ciertos productos inter-
medios (productos del proveedor, insumos del comprador) son saca-
dos de ella y se vuelven una simple etapa en el proceso de . transfor-
macién serial dentro de una misma empresa integrada.!*?*" Por fin, con
el mismo resultado, cabe mencionar las fusiones por consenso mu-
tuo,’® proceso que, si apenas podia darse en aquella época, donde
cada empresa era propiedad exclusiva de un solo capitalista, se en-
cuentra al contrario con mucha frecuencia entre sociedades anénimas,
eventualmente a costa de los pequefios accionistas.

Como se ve, concentracién y centralizacién tienden ambas, por
vias y por razones distintas, a ampliar el importe de capital de que
dispone cada foco capitalista, o sea a incrementar la tasa media de
concentracién del capital.®

Los cambios cuantitativos que observamos en relacién con la am-
pliacién del capital en las manos de un detentador, por una parte, y
con la disminucién del niimero de detentadores, por la otra, tienen
en realidad, efectos cualitativos relativos al estado de desarrollo del
modo de produccién. Marx hizo notar que todo poseedor de dinero
no era, en si, un capitalista pues no lo puede llegar a ser sino cuando
su capital le permite adelantar el salario de uno o varios obreros y las
compras de equipo e insumos necesarios:17 existe un minimo (variable
con los sectores de inversion y el tiempo) que se podria llamar “masa

14 bis) El capital, libro m, 1, v, (p. 103).

14 ter) MARx subraya claramente que el aspecto “mercantil” del sistema
capitalista est4 esencialmente en el comercio de la fuerza de trabajo, hecha
mercancia (ibid, p. 104).

15 Sin anticipar sobre la continuacién del anilisis, ya se puede mencionar,
como ilustracién caracteristica de este segundo tipo de centralizacién, a la
creacién de *sociedades multinacionales europeas” en el marco juridico de
la Comunidad Econémica Europea.

18 No creo necesario ilustrar con cifras la tesis de la concentracién y de la
centralizacién, en vista de que abundan tanto las fuentes que los resultados
son conocidos de todos.

17 Véase El capital, libro 1, cap. 1x.
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critica” de dinero acumulado, que convierte al detentador en un ca-
pitalista. En Europa, el sistema corporatista dio lugar al capitalismo,
cuando los artesanos estuvieron en posibilidad de acumular lo sufi-
ciente. De la misma manera, Baran y Sweezy sefialan que existe, entre
la gran empresa con vocacién monopolista y la pequefia, una dife-
rencia cualitativa, que resulta de sus respectivos tamafios.’® Dicha di-
ferencia cualitativa implica un comportamiento distinto caracterizado
segtin los autores por 1°) un horizonte temporal a més largo plazo,
Yy 2°) una racionalidad mas grande de los célculos.?® Estos comporta-
mientos diferentes llaman a un anilisis diferente; pues si, como escri-
bia Marx, el capitalista representaba la personificacién del capital en
el siglo pasado, actualmente “el verdadero capitalista ya no es el hom-
bre de negocios, sino la empresa”.?®

1I

Si el capitalista cede el paso a la empresa y la pequefia empresa
a la grande, ;tiene uno por eso el derecho de hablar de capitalismo
monopolista? La experiencia sefiala, en realidad, a los oligopolios, como
ya lo mencioné con anterioridad, o sea a los consorcios que compar-
ten entre si los distintos mercados sectoriales y regionales. ;Por qué,
en este caso, los marxistas, desde Lenin, asimilan los dos términos?

Creo que, en realidad, si el “oligopolismo” es un estado de hecho,
que corresponde, de manera descriptiva, a la fase de desarrollo actual
del capitalismo, queda permitido interpretar el comportamiento de las
graides empresas, como una tendencia al monopolio, Esencialmente
por cinco razones.

En primer lugar, como la sefiala Heyman (citado por Lenin),? se
constata que el control es a menudo més concentrado que la propie-
dad: asi, por medio de participaciones en escala (en cascada), una
sociedad matriz 4 puede controlar la actividad de una sociedad “nie-
ta” C en la que no tendria sino una pequefia participacién, gracias
a una filial B intermediaria, controlada parcial pero mayoritariamen-
te.?> 2% Podria darse el caso de unidad de comportamiento frente al

18 El capital monopolista, cap. m, seccidn I

1% BARAN-SWEEZY, op. cit., cap. 1, seccidn 8 (p. 43). -

20 Ibid, p. 40.

21 El imperialismo, fase superior del capitalismo, en castellano: Ediciones
en Lenguas Extranjeras, Pekin, 1972, cap. m, p. 58.

22 8i A posee el 60% de B, y B el 60% de C, entonces 4 controla a C a
pesar de no tener méas del 36% de su capital.

23 Este punto de vista cada dia m4s es tomado en consideracién. Asi Ja
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mercado, o sea actitud de monopolio, aiin si no hay concentracién?
total de la propiedad.

En segundo lugar, por la generalizacién del subarrendamiento
—forma institucional elemental de la dominacién de una empresa
sobre su proveedor— se observa también una cierta integracién desde
el punto de vista del control entre sociedades que dependen de distin-
tos focos capitalistas.?®

En tercer lugar, existe toda la gama de las diferentes formas no
institucionales de influencia que puede ejercer una firma sobre otra,
vista como ‘“menos poderosa”. Las analiza Francois Perroux como
sigue:

a) la influencia, que sefiala alguna accién de A sobre alguna variable
que contribuya a la formacién de la decisién de B (por ejemplo por
medio de informacién) ;

b) el leadership, segiin lo cual B adapta sus decisiones a las tomadas
por 4;

¢) la dominacién parcial, cuando A4 fija una parte de las variables
que entran en el plan de B;

d) la dominacién total, si 4 determina cantidades producidas por B
y precios de venta, 2sbis

En cuarto lugar, la desaparicién de la competencia es obra de la
dominacién por el capital financiero, sefialada por Hilferding y Lenin?¢
como caracteristica de la fase que vivian en aquel entonces. Dicha
dominacién del capital financiero proviene por una parte, de la con-
centracién en el sector bancario que responde 19) a las mismas causas
que cualquier integracién horizontal: y 2°?) a las necesidades de las
grandes empresas de los dem4s sectores productivos (empréstitos cada
dia mAs importantes)?” y, por otra, a lo que Lenin llama ‘el nuevo

nueva ley mexicana sobre las inversiones extranjeras (diciembre de 1972)
sefiala que se considera como inversién extranjera a la “que se realice por
empresas mexicanas en las que participe mayoritariamente el capital extranje-
ro, o en las que los extranjeros tengan, por cualquier titulo, la facultad de
determinar el manejo de la empresa” (art. 2, 1v). Este problema, empero,
no ha sido visto todavia por todos los legisladores en la materia de los
paises en vias de desarrollo.

24 En lo que sigue de este ensayo, usaré el término de “concentracién’
para designar el diptico “concentracién-centralizacién”, segiin el uso comin.

25 Véase a ALAIN SALLEZ, Polarisation sous-traitance, Eyrolles, Paris, 1972.

25 bis) Véase F. Perroux, prefacio a C. Jessva, Cofits privés, cofits so-
ciaux, pUF, Paris, 1968, pp. Xi-xIr.

26 R. HILFERDING, Das finanzcapital, 1910, pp. 426-29 (citado por Swgezy,
Teoria del desarrollo capitalista, rce, México, 1973, pp. 407-10), y V. LeNIN,
op. cit., cap. I

27 MARX ya atribuia al crédito un papel preponderante en el proceso de
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papel” de intermediario financiero que lleva a los bancos a tomar un
rol activo en la organizacién de la produccién. Este “nuevo papel”,
que se realiza plenamente en la creacién de holdings financieros,
encabezando una gran variedad de empresas productivas, puede inter-
pretarse, al revés, como una creciente falta de interés por parte de los
grandes capitalistas por los problemas de produccién, mientras dedi-
carian mayor esfuerzo al aspecto financiero, entendido como “domi-
nante” .28 :

En Gltimo lugar, constatamos que, ain las grandes empresas que
no tienen entre si ninguno de los vinculos técnicos, econémicos o finan-
cieros descritos, y que podrian entonces practicar una competencia
mutua de tipo oligopolistica, son manejadas, en los hechos, por lo que
Schumpeter llama el “respeto mutuo”;*® eso significa que, instaurando
una suerte de “pax monopolista”, las grandes corporaciones renuncian
a hacerse mutuamente la guerra con el objetivo de repartirse la ex-
plotacién de los mas débiles (pequefios capitalistas y trabajadores)
seglin criterios que toman en cuenta los niveles respectivos de acumu-
lacién y/o las fuerzas respectivas.®® Cualquier intento para romper
este acuerdo ticito va al fracaso, a raiz del sistema del price leadership,
segtn el cual una varjacién de precio no puede ocurrir sino recibiendo
el consenso de todos los miembros del grupo: una accién unilateral
de uno u otro oligopolista seria seguida por una respuesta idéntica de
los demés (lo que anularia el efecto de la accién para el autor de la
iniciativa, al menos en relacién con los competidores), o bien tendria
que ser retirada después del lapso de “observacién”.

Creo que estas cinco razones, que subrayan de un lado la existen-
cia de vinculos de diversos tipos entre oligopolistas y de otro la con-
certacién mutua frente al “mercado”, bastan para afirmar que existe,
de manera latente, una tendencia monopolista en el estado actual de
desarrollo del capitalismo, aunque escondida tras una apariencia. ma-
nifiesta de oligopolismo.3?

centralizacién (véase El capital, libro 1, cap. xxm, 2 (p. 530), libro 1, cap.
xit (p. 209) y libro m, cap. xxvi (pp. 414 y sig.) y se puede opinar que
existe un movimiento de feed-back entre la centralizacién en los sectores
bancario, por una parte, y productivo por otra.

28 Véase a SWEEZY, art. cit., seccién vi, p. 13.

29 Capitalism, socialism & democracy, GEorGeE ALLEN & UNWwIN LTD, Lon-
don, 1961, p. 90, nota 5.

30 Véase a LENIN, op. cit., cap. v, pp. 94-95.

81 Hay numerosas descripciones de este fenémeno. Véase por ejemplo a
BARAN-SWEEZY, op. cit., pp. 53 y sig.

32 La mayor parte de los autores marxistas que hablan de “monopolio”
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-¢Cudles son las consecuencias de tales cambios cualitativos en
cuanto a la lucha de clases?

Recordemos que una de las principales contradicciones atribuidas
por Marx al sistema capitalista, estd en la oposicién de intereses entre
el capitalista considerado individualmente, y la clase capitalista en su
conjunto, En efecto, el capitalista que logra disminuir su costo de pro-
duccién por alguna innovacién, goza de una plusvalia “extraordina-
ria” en relacién con sus competidores, hasta el dia que “su” técnica
se generalice y baje el valor (y el precio) del producto, a costa del
conjurito de los capitalistas de la rama.’® Es obvio que tales innova-
ciones, si llevan a sustituir trabajo (productor de plusvalia) por ca-
pital (que no produce ninguno, sino nada m4s transmite su propio
valor) no son deseadas por la clase capitalista considerada global-
mente. Por eso, la fase monopolista, caracterizada por la unidad de
hecho de todos los capitalistas, es la que mas les conviene.

Paralelamente a esta concentracién de la propiedad, del control
y del reparto del producto neto (plusvalfa), se esti operando una
socializacién creciente de la produccién. Los trabajadores quienes,
por una parte, tienen que obrar en entidades cada dia mais amplias,
donde se encuentran siempre en mayor nimero trabajando juntos y
quienes, por otra parte, estin cada dia mas bajo la explotacién del
mismo foco capitalista, hallan, naturalmente, el camino de su unidad.
Se puede afirmar, pues, que la fase monopolista, tal como lo habia
predicho Marx al final del Libro 1 de El capital®* contribuye al escla-
recimiento de las oposiciones de clase, por el reagrupamiento de cada
una de las clases antagénicas.

111

Si la tendencia a la baja de la tasa de ganancia, era la ley de
evolucién del capitalismo de competencia, descrita por Marx, Baran
y Sweezy la sustituyen, en la fase monopolista, por la tendencia cre-
ciente de los excedentes.%®

No reproduciré aqui el detalle de su tesis, ya que es ampliamente
conocida, y solamente haré énfasis en tres puntos ttiles a los fines
que nos interesan,

se explican en términos semejantes, pero a veces de manera breve o poco
clara.
33 Véase El capital, libro 1, cap. x, (pp. 254 y sig.).
34 Ibid, cap. xxuv, 7 (p. 648). Véase también a LENIN, op. cit., pp. 163-64.
3% Es la tesis alrededor de la que gira su Capital monopolista.
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Primer punto: mientras en la competencia, la lucha es por el pre-
cio para el mercado en una rama productiva dada, en la etapa mo-
nopolistica, la lucha —si es que hay una— se realiza en el sentido de
la tendencia de cada oligopolio al monopolio propio, o al leadership
dentro del “grupo”. Como, entre éste, el reparto se hace segin la
“fuerza”, es decir en altima instancia, segiin la acumulacién capita-
lista, resulta que el objetivo nimero uno de los grandes consorcios es
ahora el mero crecimiento, a través del cual la empresa adquiere
un tamafio que la hace mas “respetable” en el seno del grupo.

Segundo punto: como consecuencia, el beneficio, que s6lo permite
la acumulacién, y por lo mismo el crecimiento (sin tomar en cuenta a
los factores “externos”, como el crédito, que fue sefialado con ante-
rioridad y que tiende a volverse interno, empero) queda como la meta
elemental. Creo que se puede considerar este punto como establecido
desde los resultados de la importante encuesta de James Earley.*
De manera corolaria, Howard Sherman ha comprobado estadistica-
mente que, entre las empresas americanas, la tasa de ganancia varia
en razén del tamafio de la empresa.®’

Tercer punto: como consecuencia, las grandes empresas, que se
embolsan el grueso de los beneficios, son las que acumulan e invierten
més y por tanto las que tienen el mayor crecimiento. El desarrollo
desigual permite aqui como en otras partes, que el mas fuerte vea
aumentar su ventaja con el tiempo en condiciones no reguladas por
una potencia exterior.

El crecimiento de los “monopolios” ¢es ilimitado?

Notemos en primer lugar que éstos hacen los mayores esfuerzos
para estimular la demanda® y ampliar asi su mercado. El analisis
d= las campafias de venta ya no hay por qué hacerlo.? El mercado

86 American Economic Review, mayo 1957, citado por BARAN-SWEEZY, of.
cit., pp. 24-27.

37 Véase Profits in the US, Ithaca, N. Y., Cornell University Press, 1968,
p. 41
38 La demanda efectiva, es decir solvente, que seria fécil distinguir de, y
hasta oponer a, la demanda latente, potencial, o “real”, que tomaria en cuenta
no solamente a la pequefia capa de la poblacién privilegiada que constituye el
“mercado”, sino al conjunto de una poblacién que s6lo el sistema explotador
obliga a limitarse a las compras incluidas “convencionalmente” en el valor de
la fuerza de trabajo (que, desde luego, ya no se limitan, al menos en los paises
ricos, al minimo fisiolégico). La percepcién de la plusvalia abre sola la puerta
de muchos ‘“‘mercados”.

3% Se encuentra en BARAN-SWEEZY, op. cit., cap. 1 ¥ en un plano més des-
criptivo, en las obras de VANGE PACKARD, por ejemplo.
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encuentra sin embargo sus limites, y los marginalistas han mostrado
que la utilidad marginal de un bien, decrece a medida que el com-
prador dispone de més. El mercado se mueve dentro de un marco,
en cierta medida elastico, pero no deformable segin quiere el ofe-
rente. El mercado “se agota”. El nivel de agotamiento del mercado
“rentable”, ademas, se ubica por debajo del nivel de agotamiento del
merc?.c.lo lato sensu, pues, si el oferente puede forzar al comprador a
adquirir més productos de los que quiere, o necesita, atn tomando
en cuenta las incitaciones de toda indole, se encuentra por su parte,
obligado a disminuir progresivamente su precio mientras los crecientes
selling costs se balancean paralelamente. Asi el monopolista debe tener
cuidado de no desgastar (spoil) su propio mercado, segiin la expre-
si6n de P. Sweezy.4° 4

Siendo su mercado limitado, enmarcado, el monopolio no puede
seguir creciendo sino extrayéndose de ello, o sea desarrollandose fuera
de su marco original, sin intentar ampliar més éste a su propia costa,
como acabo de subrayarlo.

Yo habia propuesto, en otro trabajo, definir el campo de actividad
de la empresa como bidimensional, o sea determinado por:

— “el sector (o la rama) i, que da cuenta de la naturaleza de la acti-
vidad, y

—!a‘ regién j, que da cuenta de la ubicacién [geogrifica] de dicha
actividad. Toda entidad econémica e [podria entonces] definirse vec-
t9ria]mente por sus dos componentes (Z, j)”.4* Si se afiade el factor
tiempo, se dispone entonces de un espacio tridimensional que deter-
mina, a mi parecer, &l campo de expansién de la empresa. ya que el
marco de la empresa estd determinado inicialmente por (i, j, ), es
decir, por la rama de actividad, la ubicacién, y el horizonte temporal,
serdn estos mismos tres componentes 1o que la empresa va a manejar
para escaparse del propio marco.

La primera posibilidad, es manejar el factor tiempo. Como ya lo
mencioné, siguiendo a eminentes autores, una de las diferencias fun-
damentales entre la empresa individual, o pequefia, y la gran corpo-
racién moderna, es que esta Gltima puede contar con un horizonte
temporal mucho més largo. Esto le permite disminuir, o mejor dicho
“diluir”® su riesgo. La estrategia de la gran empresa le permite com-
pensar riesgos y pérdidas aqui o alla, hoy o mafiana, pues éstos des-

4; “On the theory of monopoly capital”, in Monthly Review, abril 1972,
p. 17.

4.1 CHARLES DARGENT, “Comment se pose le probléme du profit en éco-
nomie sous-développée?”, secciébn w1, en Economie Appliquée, No. 1, 1973,
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aparecen en la contabilidad global tridimensional. El plan —en el
cual numerosos autores enfocan su anilisis de la empresa— trasciende
asi, desde el punto de vista temporal, los “pequefios” programas que,
solos, estan al alcance de las pequefias empresas. El horizonte de tiem-
po, sin embargo, no se puede desplazar ilimitadamente como durante
la Edad Media, en el enfoque (que, tal vez, no merecia el nombre de
“plan”, pero que le correspondia) de los grandes terratenientes, por
ejemplo. En la segunda mitad del siglo xx, la velocidad del cambio
tecnolégico es tal, que el planificador de la empresa, por grande que
sea su superficie financiera preventiva, no puede estar seguro de sus
planes a muy largo plazo. Por eso querré, paralelamente, ampliar su
camino de expansién segin las direcciones i y j.

Segundo, la ampliacién sectorial.*> Hemos visto que la integracién
vertical constituia una de las lineas de fuerza de la tendencia mono-
polistica de las grandes empresas capitalistas, como vector de la ley
de concentracién. Cabe ahora ampliar este concepto a todo tipo de
diversificacién de actividades en relacién o no, con la rama original
donde se desempefiaba la firma. Es una de las primeras formas, ya
no de ampliar su mercado, sino de agregarse otro, al lado del pri-
mero. Ya hice notar que la etapa superior era el holding financiero,
responsable de las mas diversas actividades productivas. La forma in-
termediaria es lo que varios autores llaman el “conglomerado”.** Se-
gin H. Sherman, analista atento de la realidad econémica americana,
las fusiones se dan cada afio, mas entre “gigantes” de ramas distin-
tas.** El conglomerado sobrepasa asi, por las razones indicadas, la mera
integracién horizontal (o “‘concentracién” en el sentido comin y no
marxiano del término). Dicha forma de trascendencia de las condi-
ciones del mercado, encuentra sin embargo sus limites: en efecto, si
el monopolio 4 defiende “celosamente” su posicién en su sector a, es
obvio que, a su vez, encontrari la misma oposicién por parte del mo-
nopolio B cuando intente invertir en el sector “reservado” de este 4lti-
mo, o sea . Como lo nota P. Sweezy, la situacién monopolistica en la

42 Este punto, como el siguiente, es expuesto en varios de los trabajos
citados de P. Sweezy: en el articulo de Los cuadernos... p. 9; en lo de 1a
Monthly Review, p. 18.

48 Para CeLso FurTaDo, que hace énfasis en la ponderacién de los riesgos
de la empresa, “el conglomerado aparece como un fenémeno especifico del
capitalismo postciclico” (Les Etats-Unis et le sous-développement de PAméri-
que Latine, Calman-Lévy, Paris, 1970, p. 63).

44 Véase Radical political economy, Basic Books, N. Y., 1972, p. 101. Se
lee en particular que la proporcién de fusiones entre gigantes de ramas dife-
rentes en relacién con el todo de las fusiones pasé del 59% para el periodo
1948-53 al 72% (1960-65) y 84% en 1968.
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que se encuentra cada sector, es un obsticulo al libre movimiento
de los capitales, y, en particular, niega la llamada ley que indica que
los capitales se dirigen “automaticamente” hacia los sectores mas ren-
tables, ‘

El crecimiento de la empresa, y la colocacién de sus excedentes se
encuentran bloqueados tanto por un horizonte temporal, que no se pue-
de desplazar como se desea, a raiz de la velocidad del cambio técnico,
como por una diversificacién de actividades que se topa con las posi-
ciones defensivas de los monopolios sectoriales. Por eso, la gran em-
presa, se halla necesariamente orientada hacia la tercera posibilidad,
o sea la trascendencia de su marco geografico, es decir local, regional,
nacional. Los limites del mercado no se pueden desplazar ad infinitum.
La empresa debe exportar, internacionalizar su actividad, de una for-
ma u otra. ;Gémo? Es lo que cabe analizar ahora.

LA DINAMICA DEL CRECIMIENTO EN EL EXTRANJERO
v

Llegada a este punto, la firma dispone de varias posibilidades
a priori que son principalmente: la exportacién de mercancias fabri-
cadas en las plantas de su pais de origen y la exportacién de medios
de produccién, para la fabricacién en el extranjero, o sea la inversién
extranjera. Bujarin,*® y Lenin*’ han indicado muy bien cuil habia
sido el papel histérico de las politicas arancelarias en la transicién
hacia la fase monopolista: si los monopolios han aparecido primero
en Alemania, y solamente después en Inglaterra que habia conocido
sin embargo un desarrollo mucho més precoz de la gran industria, es
porque esta Gltima mantenia una politica librecambista, favorable,
desde luego, a sus ventas en el extranjero, pero también a la compe-
tencia interna de productos extranjeros, mientras Alemania habia
adoptado, muy temprano, la concepciéon de Frederic List, de la tarifa
protectora que permitié a sus jovenes industrias desarrollarse libre-
mente —vale decir: crecer, concentrarse y centralizarse— dentro del
Zollverein. Protegidas por barreras elevadas, es obvio que las firmas
de una misma rama tienen interés en acelerar su concentracién  mo-
nopolistica con el fin de compartir y repartirse sin lucha - interna

45 Art. cit.,, en Los cuadernos..., p. 10.

-46 El imperialismo y la economia mundial, en catellano: Cuadernos Pasado
y Presente, Cérdoba, 1971.

17 Op. cit.
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la plusvalia extraordinaria que sacan de precios de monopolio muy por
encima del valor “nacional” (valor definido por las condiciones de
produccién nacionales que son, en el caso de industrias j6venes,
menos buenas que las condiciones “mundiales” que definen un valor
“mundial” o “internacional” superior).

El papel de las barreras aduaneras, tan grande en la transicién
al “monopolismo”, fue semejante en la transicién al imperialismo si, de
acuerdo con Lenin, se expresa que si “lo que caracterizaba al viejo
capitalismo, en el cual dominaba plenamente la libre concwrrencia,
era la exportacién de mercancias [al contrario] lo que caracteriza al
capitalismo moderno en el que impera el monopolio, es la exporta-
cion de capital”’.*® La relacién es obvia: la primera reaccién de un
pals, cuyo mercado se ve invadido por los productos importados, es
levantar tarifas arancelarias en su contra, Es actualmente la politica
adoptada por muchos paises en desarrollo, en el marco de la llamada
“politica de sustitucién”, Pero prohibir la entrada de productos exce-
dentarios no ha significado impedir la exportacién de excedentes: ha
estimulado la sustitucién (ahora si) de la importacién de productos
elaborados por la de medios de produccién en exceso. Dicho proceso
es ya bastante avanzado en ciertos paises: el Consejo Nacional de
Comercio Exterior de los Eua opina, que, en el Gltimo afio estadis-
ticamente disponible, el total de las ventas de los Eua al exterior
es aproximadamente de 50 billones de ddlares en exportaciones, mien-
tras las ventas de las filiales americanas implantadas en el extranjero
sobrepasan los 180.4°

Si la exportacién de mercancias ha sido posible gracias al tipo
“mercantilista” de las economias de aquel momento, la inversién
extranjera se debe, a su vez, a la existencia del modo de produccién
capitalista en una buena parte de la superficie del orbe. No desarro-
llaré aqui un an4lisis de la dialéctica: nacionalidad del capital —inter-
nacionalidad de la relacién capitalista, ya magnificamente expuesta
por P. Sweezy.?® Lo que si recordaré en pocas palabras es que la
multinacional, tal como la estamos entendiendo aqui,’* no es tal sino
por medio de sus operaciones, ni en cuanto a su capital (o en propor-
cién minoritaria) ni tampoco a su control. No haré aqui ninguna

48 Ibid., cap. 1v (p. 76).

4% Cifras citadas por Gerarp WILDE, Excelsior, México, 3.1.73.

80 Art. cit. en Los Cuadernos. . ., secciébn m (pp. 4 y sig.).

51 Que no se debe confundir con la multinacional de que, por ejemplo,
Marcos KAPLAN es uno de los tebricos, creada para reunir capitales de varias
nacionalidades distintas, como por ejemplo la empresa multinacional andina
(capitales de Bolivia, Chile, Colombia, Ecuador, Perfi y Venezuela).
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distincién conceptual entre lo que segin los autores es llamado: mul-
tinacional, empresa plurinacional, corporacién transnacional, gran
unidad interterritorial, etcétera. Todas estas denominaciones son pala-
bras que sefialan (a veces esconden) una realidad dnica: la de una
firma que crece por medio de exportacién de capitales. En los casos
que, a veces, asocia en su empresa ya sea capitales “locales” (sea de
la nacionalidad del pais a donde esta exportando toda o parte de su
capacidad de produccién en exceso) ya sea a ciertos miembros o
estratos de la burguesia local, creo que es méis justo hablar entonces
de desnacionalizacién de estos Yiltimos (capitales o personas) quienes,
desde el punto de vista econémico, se enajenan en favor de los
intereses extranjeros mayoritarios dominantes, esto resulta mas justo,
que hablar de internacionalizacién de la firma de que se trata.’?

Entonces si la gran firma monopolista invierte en el extranjeroy se
“multinacionaliza”, fundamentalmente, porque su mercado interno
se encuentra agotado. Concretamente, dicho agotamiento responde a
criterios a veces ecoldgicos, y con mayor frecuencia econémicos: 1?) de
tipo ecolégico: es el caso del Japén, por ejemplo, donde la concen-
tracién industrial se esti acercando a la saturacién; 2°) de tipo econé-
mico: en términos generales, este criterio se expresa en niveles de
rentabilidad més altos en el extranjero, que permiten un crecimiento
mas dinidmico: “si se exportan capitales, no es que no se pueda en
absoluto mandarlos a trabajar en el pais; es que se les puede mandar
a trabajar en el extranjero a una tasa mas elevada” escribia ya Marx en
su tiempo.’* Las comparaciones internacionales siempre sefialan que la
tasa de ganancia en el extranjero sobrepasa a las realizadas “en casa”;
este punto es tan conocido que lo consideraré como definitivamente
establecido, y no volveré a discutirlo.* Sélo repetié aqui, empero, lo
que hice notar en otro trabajo, a saber: la tasa de ganancia que esta
realizando una empresa 4 en un pais extranjero b con sus capitales
en exceso AK, no hay que compararla con la tasa media que obtiene
con sus otros capitales K, en su propio pais @, sino mas bien con la
nueva tasa {marginal) que hubiera realizado, al colocar estos 1ltimos
capitales AK en a en lugar de b, y que, obviamente, hubiera sido
inferior.”®

Ocurre que esta manifestacién del imperialismo ha sido favorecida
por la recepcién de capitales realizada por numerosos paises en des-

82 Véase SWEEZy, art. cit. en Los cuadernos. .., p. 4.

53 El capital, Editions Sociales, Paris, t. v, p. 268.

54 Las fuentes abundan. Se puede por ejemplo consultar a DarRGENT, art.
cit., seccién i, B.

55 DARGENT, art. ¢it., seccién 1, E.
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arrollo (o pais en vias de desarrollo). No hay duda, en efecto, que la
desigualdad de los niveles de desarrollo de las naciones, hace que
si, en ciertos paises, la economia capitalista sefiala excedentes impor-
tantes en relacién con el “mercado” (tal como lo defini anteriormente,
véase nota 38), al revés, en los paises en vias de desarrollo, se cons-
tata de un lado insuficiencia de acumulacién®® y, de otro, bajo la
accidén de la llamada presién demografica, el subempleo de la mano
de obra, Como la posibilidad de los factores de produccién de susti-
tuirse entre si no tiene sino un alcance muy limitado —contra la
opinién de los idedlogos burgueses—, existe en los paises en desarrollo
una necesaria demanda de capital: 1?) para dar empleo a la numerosa
mano de obra (problema social niimero uno) vy, 2°) para permitir
un nivel adecuado de la produccién y disminuir las importaciones®’
(problema econémico-financiero nimero uno, tal como los ven la
mayoria de los gobiernos de estos paises). La necesidad de capital
considerada como la llave que abre la puerta del desarrollo econémico-
social, no se asustari uno de que, hasta un pasado muy reciente, la
gran mayoria de los paises en vias de desarrollo siempre hayan abierto
ampliamente las puertas a las inversiones extranjeras, otorgandoles un
maximo de ventajas e incitaciones de toda indole.

Brevemente, porque es un tema conocido, recordemos que la em-
presa puede invertir en el extranjero bajo varias condiciones; ya sea
por la creacién de una nueva empresa, ya sea por la compra de una
compania local existente, Esta dltima férmula, ventajosa desde muchos
puntos de vista, es, por eso, muy popular.®® Ademas, el inversionista
extranjero puede también escoger entre la filial de 100% y la joint-

56 No conviene analizar aqui las razones de esto, a pesar del gran interés
del asunto,

57 Tampoco aqui es el lugar para desarrollar y discutir la importancia que
tiene para muchos paises en vias de desarrollo el dilema entre el temor del
desequilibrio de los pagos y lo de no rellenar la “brecha” definida como la
diferencia entre el nivel deseado de importaciones y las posibilidades de expor-

tacién, y considerada (ipor la moda?) como uno de los factores principales'

que impiden el llamado take-off (véase 1LPES, La brecha comercial y la inte-
gracién de América Latina, Siglo Veintiuno Editores, México, 1967).

58 Constltese, por ejemplo, los resultados de la muy conocida encuesta de
VauPEL y CURHANT The making of multinational enterprise, Harvard Univer-
sity Press, Cambridge, 1969. Se lee entre otras cosas, que el 27% de las 7,927
filiales creadas por 187 grandes compafifas norteamericanas son compras de
empresas locales ya existentes. Para México, por ejemplo, sélo una filial entre
cada tres es una nueva empresa. Hay muchas més fuentes de cifras en este
campo: por lo que se refiere a América Latina, véase a M. WioNczek, Inver-
sién y tecnologia extranjera en América Latina, Cuadernos de Joaquin Mortiz,
México, 1971, pp. 101 (Colombia y Chile) y 151 (México).
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venture. Aunque la primera haya sido preferida al principio por la
inmensa mayoria de los norteamericanos, por ejemplo, a la segunda
no le hacen falta las ventajas como lo vamos a ver ahora.>®

v ..

La inversién extranjera, necesaria a raiz del bloqueo del creci-
miento de la gran empresa en su propio pais, estimulada por los
paises receptores y realizada en las condiciones que acabo de mencio-
nar, jresponde a su objetivo? En otros términos, ;permite a la em-
presa, ademis de una absorcién cada dia mis importante de sus
excedentes, un crecimiento dindmico que refuerce su posicién en la
carrera mundial por el monopolio?

A esta pregunta quisiera contestar ahora, presentando un resumen
—tal vez més exhaustivo y mis sintético que lo que se da a menudo—
de los métodos que usa la multinacional para acelerar su acumulacién
propia (considerada como mundial en sus medios, aunque nacional,
y mas si cabe, en sus fines) merced a sus actividades en el extranjero.

Vamos a examinar sucesivamente los cuatro aspectos que integran
la osamenta de la estrategia de la gran firma en el extranjero y que
son: las operaciones vinculadas a) con la implantacién de la em-
presa o su toma de control; b) con el proceso productivo; ¢) con las
transferencias de tecnologia y, d) con la politica financiera.

a) Ofperaciones vinculadas con la implantacién de la empresa

Se refieren a los “factores de produccion” que, muy frecuente-
mente, son surtidos en buena parte por la casa matriz a su filial. Se
trata principalmente de: equipos y magquinaria, tecnologia (que sera
tratada aparte) y mano de obra calificada en los campos técnico,
comercial y administrativo, Hay tres maneras principales de incremen-
tar sus ganancias a partir de la cesién de maquinas. La més conocida,
y mis sencilla, es la sobrefacturaciéon de maquinas nuevas y usadas®®:
como se trata de una cesién interna a la empresa (a pesar de ser,

59 En las obras citadas en la precedente nota, abundan también las esta-
disticas al respecto. VAULPEL-CURHAN calculan que, en mis o menos las dos
terceras partes de los casos, la filial de una sociedad norteamericana es suya.
en un 100%.

60 C. ValTsos menciona ejemplos concretos de este tipo de practica, per-
petradas por firmas extranjeras en Colombia, en su articulo “Opciones estraté-
gicas en la comercializacién de tecnologia: el punto de vista de los paises en
desarrollo”, Comercio Exterior, México, sept. 1971.
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aparte de eso, considerada como objeto de intercambio internacional,
lo que subraya la ambigiiedad del enfoque “nacional” del anélisis del
comercio exterior) ella sola determina el precio de transferencia segin
sus propios intereses, desde luego. Estos se hallan particularmente
favorecidos cuando la filial no es poseida sino en parte (mayoritaria)
por la matriz: el precio, determinado de comiin acuerdo entre el
vendedor y el comprador —siendo controlado éste por el primero—
permite al vendedor realizar una plusvalia sobre cesién de activo de
la cual, del otro lado, no soportara sino una parte del costo (propor-
cional a su participacién en la filial), siendo entonces el saldo positivo
para é1.°*%% La segunda manera es vender una maquinaria que ya
es obsoleta en el pais del grupo, a rajz del progreso técnico: también
esta venta se puede realizar a un precio superior al valor del bien
(nuevo o usado) y permitir una plusvalia como la que acabo de
describir. La tercera manera se suma a la segunda en el caso de ma-
quinaria usada y ya depreciada por la casa matriz: por un lado, una
parte del precio de cesién es una ganancia neta (en las condiciones
enunciadas anteriormente) ; por otro, el importe del precio va a ser
depreciado otra vez (ahora en los libros contables de la filial), lo que
le permitird evadir impuestos (dado que la depreciacién es consi-
derada por todas las reglamentaciones fiscales como un gasto que
se deduce para el clculo de la utilidad neta).

Por lo que se refiere a la remuneracién del personal directivo, o
“técnico”, nadie ignora que:

61 Un ejemplo esquemitico:

Sea una sociedad 4, que posee el 60% de una sociedad filial C en el
extranjero, el resto siendo propiedad del socio local B. Supongamos que A
“vende” a C maquinaria de un valor de 100, a un precio de 120.

Tenemos:
@ valor = 100
@ precio de cesién = 120
@ plusvalia sobre cesién, realizada por 4 = 20
@ pérdida sobre cesién, padecida por C = 20
que se distribuye en:
@ pérdida del socio 4 = 20 X 60% = 12
@ pérdida del socio B = 20 x 40% = 8

@ saldos para uno de los socios:
® para A: plusvalia — 20

pérdida = 12

SALDO POSITIVO = §
@ para B: pérdida = 8

SALDO NEGATIVO = 8

8¢ Ademds, dichas operaciones conllevan otras ventajas que serin anali-
zadas en c).
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19) dicho personal puede ser considerado como sobreremunerado,
en relacién con los standards locales, o sea relativamente a los salarios
que serian pagados a una persona reclutada localmente para un
puesto equivalente;

29) estos ejecutivos gozan de un sin nimero de prestaciones que
son contabilizadas bajo el concepto de “gastos generales” de la em-
presa (notas de gastos, automéviles, y hasta casas...) y que, por una
parte, son exentas de impuestos por esta razén, y, por otra, permiten
a estas personas ahorrar y repatriar (de manera privada) el grueso de
sus salarios en dinero;

3°) la empresa se encarga de sus gastos de mudanza( viaje entre
el pais de origen y pais donde van a desempefiar sus funciones) y
viajes a su patria por conceptos de “trabajo”, de vacaciones, etcétera
(lo que puede ser bastante importante, por ejemplo, en el caso de un
ejecutivo europeo viniendo con su familia a Sudamérica) ;

4°) gozan de vacaciones pagadas mds largas que lo normal;

59?) se encuentran frecuentemente en posicién de supernumera-
rios, en relacién con las necesidades de la empresa, dado que a sus
funciones técnicas se suma un papel de control, motivado Gnicamente
por ser la empresa de propiedad extranjera.

b) Operaciones vinculadas con el proceso productivo

Se trata, principalmente, de la inversién extranjera integrada ver-
ticalmente con la actividad (o una de las actividades) de la matriz:

1°) sobrefacturacién de los insumos surtidos por la casa central
a la periférica, que se realiza en condiciones semejantes a las expuestas
con anterioridad, particularmente ventajosas cuando la filial no es de
100% (véase nota 61). Un caso particular, en que no hace falta
el interés prictico y real, lo constituye la facturacién de los gastos de
transporte (flete). En efecto, pocos paises en vias de desarrollo dispo-
nen de una flota comercial y resulta facil al transportista, vinculado
al inversionista extranjero, imponer tarifas de monopolio compar-
tiendo la plusvalia con este Gltimo., _

2°) al revés, subfacturacién de los productos, materias primas o
manufacturas, surtidos por la planta periférica a la matriz. El meca-
nismo se entiende ficilmente: es semejante (y al revés) al descrito
anteriormente. La importancia de las materias primas sobrepasa, desde
luego, el mero aspecto contable: el hecho de disponer de una fuente
de abastecimiento segura y exclusiva representa en si un motivo muy
importante de los que han llevado a ciertas empresas manufactureras
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del centro a ampliarse verticalmente —“aguas arriba”— en los pai-
ses de la periferia. Es un hecho demasiado conocido para que nos
detengamos en ello,

3?) Por ende, cabe mencionar las numerosas manipulaciones de
los plazos de pago que permiten al monopolio especular sobre las
tasas de cambio y sus variaciones en los diversos paises de implan-
tacion.

¢) Ganancias ligadas a las transferencias de tecnologia

Este tema goza de un interés particular actualmente, sobre todo
en los paises en vias de desarrollo (América Latina) y la literatura es
tan abundante®® que sélo recordaré aqui de manera esquemitica, los
principales mecanismos:

1°) por una parte, la percepcién de regalias constituye, en casi
todos los casos, un beneficio absolutamente neto para el proveedor.
Como lo ha demostrado perfectamente C. Vaitsos, el costo marginal
de la tecnologia que vende el proveedor es estrictamente nulo para
€l, pues “el hecho de reutilizar o vender una tecnologia ya desarro-
llada no se acompafia de ninglin costo adicional para dicha tecno-
logia”, mientras puede ser muy grande para el comprador —real o
ficticio— que se supone no conoce el “producto” que est4 adqui-
riendo.* El precio de la tecnologia vendida a una filial poseida en
mayoria —aparte del hecho que es, en su principio mismo, una
estafa— lo puede determinar con absoluta libertad la matriz, quien
saca un beneficio variable segiin su grado de participacién en la
filial, de acuerdo con lo ilustrado anteriormente en la nota 61, ade-
més de evadir el impuesto por el caricter de gasto que se deduce
antes del célculo de la utilidad neta que tiene el pago de regalias.

2°) por otra parte, la capitalizacién del know-how, bajo la forma
de activo invisible —prictica corriente y autorizada— es fuente de
las siguientes ventajas financieras:

(i) ampliacién de la participacién de la matriz en la filial sin aporte
de fllnero; de alli un control reforzado y una més grande partici-
pacién en las utilidades;

(ii) rec.luccién de los impuestos en caso de depreciacién (a pesar
de ser ilegal) de activos invisibles H

(iii) reduccién de los impuestos cuando éstos gravan el capital a

%3 Los trabajos méis eminentes en este campo se deben a C. Varrsos.
64 Art. cit.
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una tasa decreciente segin la tasa de ganancia, pues la capitali-
zacion del know-how amplia la base sobre la que se calcula dicha
tasa.

Ademss, la operacién trae numerosas' ventajas no financieras
como por ejemplo la repatriacién mas facil de las utilidades cuando
la legislacién del pais huésped fija un maximo a la tasa de ganancia
que se puede repatriar (caso del Grupo Andino a través de la “De-
cisién 24”); asimismo la repatriacién mas fécil del capital cuando
el aporte de la matriz en dinero queda contabilizado bajo la forma
de préstamo; la sola tecnologia d4ndole una participacién en el
capital social (véase méis abajo).

3°) finalmente la transferencia de tecnologia, porque esti, en
casi todos los casos, atada con el abastecimiento de otros insumos,
tales como maquinaria, productos intermediarios, técnicos, etcétera,
estimula las oportunidades de las plusvalias adicionales que fueron
mencionadas en a) y b).

d) Operaciones ligadas con la politica financiera y general de
la empresa.

La filial de una gran empresa en el extranjero enfoca, como
siempre, su politica financiera en los dos principios del méximo de
rentabilidad (o del menor costo), y del minimo de riesgo. Para
eso, utiliza el uso relativo de las diversas fuentes de financiamiento,
que son: :

1¢) su participacién (que puede ir hasta el 100%) en el capital
social. Dicha participacién es obviamente el vector principal de
crecimiento, pues de ella vienen las utilidades stricto sensu. Sin em-
bargo, por razones de seguridad, la multinacional puede preferir
minimizarla, pues no siempre esti segura de estar en posibilidad de
(o autorizada a) repatriarla o manipularla como lo desee. Es por
eso que dicha participacién puede ser integrada por tecnologia capi-
talizada, por una parte mis o menos grande. La importancia de
este concepto es siempre aumentada por la autofinanciacién, o sea
la porcién de las utilidades que no son distribuidas bajo la forma de
dividendos ni invertidas en la matriz u orientadas hacia otra filial
del grupo, las reservas y la depreciacién acumulada.®s

29) otra fuente de financiamiento interna en relacién con el
grupo, pero externa a la filial, son los préstamos de la matriz a largo

65 De los cuales uno recuerda que pueden incluir depreciaciones de mate-
rial ya amortizado, de activos invisibles, etcétera.
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plazo. Dicha fuente, tiene la ventaja sobre la precedente de ser per-
fectamente mévil: no queda sometida a las restricciones legales de
repatriacién de capital, y no corre ningfin riesgo de expropiacién
o nacionalizacién. Ademds, permite manipular la tasa de interés y
obtener plusvalias adicionales si no se trata de una filial de 100%.
Por eso se pueden observar en los balances de ciertas filiales de
gx:andes empresas en el extranjero, conceptos muy importantes de ca-
pitales permanentes no sociales pero de la misma procedencia que
los capitales sociales;

3?) otra fuente es el mercado internacional de capitales (gene-
ralmente délares), al que se agregan las especulaciones sobre las
tasas de cambio. De este mercado, precisamente, se sabe que su enor-
me desarrollo en afios recientes se debe a lag reacciones defensivas
de las empresas multinacionales ante las diversas medidas tomadas
en su contra.

4°) finalmente, la Gltima —last but not least— la constituye el
mercado de capital local: es notorio que el criterio del tamafio del
merf:ado local de capitales figura en buen lugar en todos los estudios
de inversién en el extranjero.’® Dicho mercado queda particular-
mente bien dispuesto hacia las multinacionales que, solas, presentan
el caricter de superficie financiera y de estabilidad (a través del
grupo del cual forman parte) que la mayoria de los bancos requieren
de sus posibles deudores (sin mencionar a las sucursales de los bancos
extranjeros). Ademas, las tasas de interés reales son muy bajas y
hasta negativas en muchos casos, desde el punto de vista de la empre-
sa extranjera, dada la alta tasa de inflacién que impera en buen
nimero de paises en vias de desarrollo, Estas dos razones, ademas
de las expuestas con anterioridad, explican que dicha fuente de
financiamiento —explicitamente recomendada a las multinacionales
norteamericanas por su gobierno®”— se desarrolle mis ripidamente
que las demis, como lo sefialan varios estudios realizados al res-

pecto.®®

e Véase por ejemplo a R. StosaucN, “How to analize foreign investment

climates”, Harvard Business Review, sept.-oct., 1969,
a7 Yéase al Voluntary Capital Restreint Program de 1965 que fue seguido
de la imposicién de restricciones obligatorias por el Office of Foreign Direct

Inve:ctment. Esta serie de medidas tenia como objetivo limitar, por todos los
medios posibles, las salidas de capitales de los EEUU, y a estimular las repatria-
ciones, por razones de balance de pagos.

] 68 Véase por ejemplo las estadisticas publicadas por el Departamento Ame-
ricano del Comercio, en Survey of Current Business; CH. MicHALET, “La poli-
tique de financement del Pentreprise multinationales”, in Cahiers de Fisea, No.
6-7, 1972; corro, Comportamiento de las principales empresas indust;iales
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Vi

Hecho este andlisis, es ahora posible definir globalmente qué
principios mueven a lo que podemos llamar el “monopolismo a escala
internacional”. Se trata en efecto de un movimiento de concentra-
cién y centralizacién que se ejerce en la superficie del orbe, a partir
de los paises imperialistas, segin el mismo modelo que internamente
opera en cada uno de dichos paises. Prosigue el movimiento de
transectorializacién con una tendencia a la dominacién del capital
financiero, de un lado, y de internacionalizacién de otro. Se puede
decir que se encuentran en el mercado mundial los mismos aspectos
de tendencia monopolista por parte de los grupos multinacionales,
que en sus paises respectivos.s®

La internacionalizacién, primero

Si el objetivo global, como ya ha sido sefialado, es maximizar la
ganancia total consolidada real, es decir no solamente el beneficio
declarado —cuya tasa ya muy elevada se justifica en los paises en
vias de desarrollo, por los diversos tipos de riesgo: comercial, de
cambio y politico®— sino también todos los tipos de ingresos no
declarados, escondidos en las operaciones analizadas anteriormente,
cabe sefialar sin embargo que la estrategia no es necesariamente

extranjeras acogidas al prL 258, Santiago de Chile, 1972; opEPLAN, El capital
extranjero en Chile en el periodo 1964-68, Santiago de Chile, 1970; C. TucEN-
HAT, The multinationals, Eyn & Spottiswood, London, 1971; etcétera.

Segiin estos diversos estudios, se puede considerar que, muy aproximada-
mente, las filiales en el extranjero son financiadas:

@® por el 40 — 60% por recursos propios (auto-financiacién) ;

® por el 15 — 25% por préstamos de la casa matriz;

® por el 25 — 35% por fondos obtenidos en los mercados local e inter-
nacional, este {ltimo porciento en constante aumento.

e En México, por ejemplo, segin las cifras del Censo Industrial de 1965,
las empresas con participacién extranjera:

@ representan el 0.74% del total de las empresas;

@ ocupan el 16.9% de la mano de obra activa;

@® producen el 32.2% de los producido en el pais; y

® poseen el 35.4% del capital invertido.

(Citado por M. A. Granapos GHAPA, “Regular la inversién forinea”, Ex-
celsior, México, 3.x-72).

En Chile, segfin SErcio BiTar, el 86% de las empresas extranjeras se hallan
en posicién “dominante” (“La inversién extranjera en la industria chilena”, El
Trimestre Econémico, México, oct.-dic. 1971).

70 Véase a DARGENT, art. cit., m1, B.
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lineal, en el sentido de que no busca sistematicamente el mismo in-
cremento del beneficio en todos los paises en que opera.

El crecimiento de la empresa, para ser maximizado, es pla..n'eado
de manera que permita aprovechar la variedad de las condiciones
ofrecidas por los paises huéspedes. ‘

Las diferentes legislaciones y reglamentaciones nacionales en ma-
teria de: '

i. reglamentaciones aduaneras (impuestos, contingentes, etcé-
tera) y medidas equivalentes,

ii. imposicién de las sociedades,

ifi. estimulo de la inversién privada,

iv. estimulo y/o control de la inversién extranjera,

v. reglamentacién bancaria y de las tasas de interés,

vi. control de cambio, y

vii. administracién de la paridad monetaria,

en particuiar ofrecen al planeador del grupo una red de datos que le
corresponde aprovechar de la mejor manera posible, por medio de
la manipulacién de:

i. calculos comparativos de rentabilidad de inversién,
ii. transferencias de tecnologia,

iii. préstamos intragrupo,

iv. cesiones internas de maquinaria,

v. abastecimiento interno de materias primas, insumos, partes

y productos elaborados,

vi, plazos de pago,

vii. politica de depreciacion,
viii. politica de personal y

ix. distribucién de dividendos.

En resumen semejante aprovechamiento se realiza por medio de
la administracién global del negocio y de la relacién entre esta admi-
nistracién real y las cuentas oficiales que son publicadas. La linea
general de accién es la circulacién de las ganancias realmente extrai-
das aqui o all4 y declaradas en otro lugar segin la porcién que podra
quedar en manos del grupo y sus duefios.??!s

En particular, se escogerd una de las dos estrategias siguientes,
segin el nivel de las protecciones aduaneras entre los paises en que

70 bis) Pues cabe recordar una vez mis que sélo el proceso productivo
crea la plusvalia, ain si ésta no es realizada sino en el proceso de circulacién.
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opera: o bien serj creada una sola filial por tipo de producto en cada

pais, la cual quedari encargada de surtir al conjunto de la zona; tal
estrategia conviene particularmente a las inversiones realizadas en
areas de libre cambio.” O, al contrario, ser4 creada una filial en cada
pais, la cual producir4 toda la gama y se encontrar4 en una situacién
de monopolio con la proteccién de altas barreras aduaneras.”? Estas
dos estrategias difieren en el sentido de que, mientras la una basa la
creacién de superbeneficios en las economias de ‘escalas, realizadas
a través del abastecimiento de un gran mercado tnico por una sola
planta o empresa, al contrario, la otra percibe una plusvalia de mo-
nopolio en cada uno de los paises donde hay una filial. Estas no
pueden realizar intercambios entre si. Tras estas diferencias en el
camino, el objetivo comiin es obvio,

La transectorializacidn, en segundo lugar

Tradicionalmente, una de las primeras iméigenes que se le ocu-
rren a uno cuando se habla de inversién extranjera, son las de em-
presas norteamericanas extrayendo el cobre chileno o el petréleo
venezolano o cultivando el plitano en Centroamérica. Si lo que se
le ocurre a uno de inmediato se refiere a las actividades primarias, es
porque ellas fueron primeras histéricamente. Al principio, las inver-
siones de los paises imperialistas en los paises colonizados se concen-
traban en la agricultura tropical, la minerfa, los ferrocarriles y, mas
tarde, el petréleo.”> Ahora bien, se constata un movimiento progresi-
vo de diversificacién absolutamente general, que tiene raiz en la
necesidad de las grandes empresas de superar los limites estrechos
de su rama original para seguir con su crecimiento.

Este fenémeno se encuentra reforzado por varias causas conco-
mitantes. Primero, ciertas minas, objeto de una explotacién antigua,
tienden a agotarse, haciendo la explotacién cada dia mas dificil 4
mds costosa. Segundo, ciertas actividades primarias padecen la com-
petencia de las industrias de fabricacién de productos de sustitucién.
Tercero, buen ntmero de paises en vias de desarrollo han empezado
a tomar medidas de nacionalizacién de sus “recursos bAsicos”.”™.

"1 Ejemplo tipico: la oLIVETTI en los paises de la Ararc.

"2 Caso de la industria farmacéutica extranjera en los paises andinos:
véase a WIONCZEK, op. cit., cap. Iv.

7¢ Se puede opinar, con A. GUNDER FrRANK, que aqui ests el propio origen
del subdesarrollo. Véase Lumpenburguesia, lumpendesarrollo, Era, México,
1971, cap. 1.

™ La politica de nacionalizacién de estos sectores tiende a menudo a hacer
mantener por el presupuesto nacional (alimentado por los impuestos percibidos
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Finalmente, pasa que, simplemente, otras actividades mas dinémica:s
ofrecen niveles de rentabilidad superiores. Se opera pues un movi-
miento de diversificacién y hasta de transferencia que lleva cada
dia mas capitales invertidos en el extranjero, de los sectores primarios
tradicionales hacia las actividades secundarias y terciarias dinamicas.’®
Abundan las ilustraciones cifradas.’® Por ende se observa que, en
conformidad con las leyes enunciadas por Lenin, el capital invertido
en el extranjero se interesa cada dia méas por la banca y por las
funciones de intermediario financiero: M. Wionczek afirma que
es en éste sector que sus progresos han sido de los mas conside-
rables en el curso de los diez ultimos afios en América Latina.”’
Ademas, cabe recordar, al momento de comparar cifras de inversién
segin las ramas, que las cifras de capitalizacién en la banca siempre
son minimizadas en relacién con las de los sectores productivos, a

del pueblo) a empresas de servicios piblicos y explotacién de.materias pljimas
y energéticos deficitarias, para surtir a la industria (inclusive de capitales
extranjeros) a precios inferiores a los costos y ayudarla por lo tanto en su
carrera para la competitividad. Se observara que tal politica, al igual de Ja lla-
mada “de sustitucién”, designadas para vencer la dependencia, no hace sino
agudizarla.

75 Se entienden generalmente por “industrias dinimicas” a las siguientes
ramas: mecinica, metalurgia, transformacién de minerales no metalicos, quimi-
ca, petroquimica, maquinaria eléctrica, material de transporte, papel y celulosa.

78 Véase por ejemplo, a WioNczek, “Los cambios sectoriales de la inversién
privada extranjera...” en Varios Autores, La dependencia politico-economica
de América Latina, Siglo Veintiuno Editores, México, 1970, pp. 129-130. Se
{ee que, en el transcurso de 10 afios, las inversiones norteamericanas en América
Latina han evolucionado como sigue (cifras redondeadas por mi):

(MUS$ = millones de USS$) 1956 1966
MUS$ % MUS$ Yo

actividades primarias

y servicios pablicos 3,000 52% 3,800 39%

industria de transformacién
(salvo eléctrica) y servicios 2,800 48% 6,000 61%
TOTAL 5,800 100% 9,800 100%

C. FurTaDO, por su lado, estima que 300 grandes empresas no%'teamericanas
(que controlan el 90% de las inversiones US en el érea) do.mman entre ¢l
50 y el 75% de las industrias latinoamericanas “dindmicas” (citado en Excel-
sior, México, 20.IIL.73). )

77 Seglin WIONCZEK, (art. cit. p. 130) el valor de las inversiones norte-
americanas en el sector de los intermediarios financieros pasé de 300 a 800
millones de US$ de 1956 a 1966, o sea un incremento de mas del 1509, muy
superior al promedio (+ 69%). Para un estudio detallado del problema, véase
su libro La banca extranjera en América Latina, cEMLA, México, 1971.
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raiz de la particular naturaleza de dicha rama. Resulta de lo que
se acaba de exponer brevemente, que los “grandes monopolios® ex-
tranjeros, traspasan paulatinamente la explotacién de las materias
primas y de los servicios piiblicos a los estados huéspedes, que, a
su vez, les surten sus productos a precios que se acercan al costo
de produccién, para dirigirse siempre mas Hacia los intermediarios
financieros que les aseguran la dominacién de las economias en las
cudles se van insertando y les permiten orientar a estas dltimas segin
las necesidades de su propio crecimiento, Asi se confirma la tenden-
cia al parasitismo sefialada por Lenin™ quien subrayé la aparicién
de estados-rentistas cuyos nacionales van dejando paulatinamente las
actividades agropecuarias e industriales al beneficio de las especula-
ciones financieras y, gracias a su monopolio financiero, viven del
trabajo de los estados-deudores.?®

RESUMEN DE LAS CONCLUSIONES
EL LUGAR HISTORICO DE LA MULTINACIONAL

Si resumo el camino recorrido en este ensayo con el deseo de
definir cudl puede ser el lugar histérico de las multinacionales, ba-
sandome en las tesis de C. Marx, V. Lenin y P. Baran-P. Sweezy
respecto al desarrollo histérico del capitalismo, confrontadas con
—Y comprobadas por— los estudios de campo —limitados al conti-
nente americano— maés recientes, puedo decir que intenté probar
que:

1. la competencia que imperaba en el momento de la aparicién
de la gran industria, ha provocado movimientos de concentracién y
centralizacién y, por lo tanto, dado lugar a una situacién de tipo
oligopélico (fase descrita por Marx, 1867) (1);

2. bajo el régimen capitalista, los oligopolios sefialan una tenden-
cia necesaria al monopolismo (1), mientras, paralelamente, los es-
tados capitalistas potentes desarrollan una estrategia de conquista
politico-militar colonialista (fase descrita por Lenin-Bujarin, 1916) ;

3. el monopolio se halla encerrado en una espiral crecimiento-
excedente (fase descrita por Baran-Sweezy, El capital monopolista,
1966) ;

8 Op. cit., cap. vi, (p. 126).

79 Seria menester completar el analisis de LENIN, mediante el estudio de la
deuda piblica exterior de los “estados deudores”, pero nos alejarfa del marco
microeconémico del presente trabajo.
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4. la lucha por el crecimiento queda obstaculizada por razones
de horizonte temporal, de especializacién y de nacionalidad;

5. los dos primeros limites pueden ser desplazados por el alarga-
miento del plan permitido por la magnitud de la superficie financiera
y por la diversificacion de las actividades, pero no ser eliminados
(mm) 5

6. resulta necesario seguir con su crecimiento en el extranjero;

7. este tipo de crecimiento encuentra su mejor expresién en la
inversién extranjera, la cual se halla favorecida y estimulada por
varias razones exégenas,®® principalmente dos: la politica colonialista
de los estados del centro y la existencia del “subdesarrollo” en la
periferia (1v) ;

8. el crecimiento en el extranjero es mas dindmico que el creci-
miento interno a razén de estrategias adecuadas en los campos de:
la inversién, el proceso productivo, las transferencias de tecnolo-
gia, la politica financiera y la politica general de la empresa (v);

9. la multinacional opera, a su vez, las mismas transformaciones
que habija conocido la empresa monopolista en su pais de origen, a
saber: la extensién geogrifica y la transectorializacién, coronada
por el dominio del capital financiero (vi);

10. como consecuencia, la empresa multinacional se vuelve la se-
gunda componente del vector de la divisién del mundo en estados-
rentistas, dominantes e improductivos, y estados-deudores, dominados,
responsables de una parte creciente de la produccién en la superficie
del orbe®* y proveedores del sobreproducto del cual viven los pri-
meros,

Corresponde evidentemente a estas naciones-proletarias precipitar
la caida de tal sistema transitorio, cuyo papel histérico habri sido
—como el de la gran industria, descrito en E! capital—, el agudi-
zamiento y el esclarecimiento de las posiciones antagénicas,

%0 Exogenas a la empresa, no al modo de produccién tomado en su conjunto.
81 Aunque los modos corrientes de célculo del pNB 0 PIB no permiten medir
correctamente este fenémeno, por razones que no cabe analizar aqui.
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